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)*तावना 
बधाई!! अगर आप यह Xकताब पढ़ रहे  ह�, तो इसका मतलब है Xक आपने 

�यूचुअल फंड kवतरण के कारोबार म_ हाल ह2 म_ gवेश Xकया ह� या आपका एक 

gवेशक बनने का इरादा है| ^निlचत vप से आपने एक अ�छा ^नणRय �लया है 

और आनेवाले सालp म_ आपको इसका अ�छा g^तफल gा�त होगा| 

kवlव क\ तमाम आSथRक सेवाओं म_, �यूचुअल फंड, kवकास क\ संभावना और 

g^तफल क\ �ि�ट से, ^नवेशकp और kवतरकp के �लए एक ऊँचा "थान रखता 

है| 

आपको बता दूँ , हांलाXक यह याaा रोमांचक और नतीजा देनेवाल2 है,  यह इतनी  

आसान भी नह2ं होगी | Xकसी भी अ
य �यवसाय क\ तरह,  कई बार इसम_ भी 

चुनौती और उबड़-खाबड़ मागR आएँगे| kपछले एक दशक म_, एक लाख से अSधक 

IFAs ने �यूचुअल फंड  kवतरण के  �यापार म_ gवेश Xकया है लेXकन केवल कुछ 

हजार ह2 सफल हो सके  ह�| बाक\ या तो �सफR  गुजारा कर रहे ह� या इस अ�ुत 

�यापार से बाहर ^नकल गये ह�| इसने मुझ ेयह सोचने पर मजबूर कर Zदया Xक 

ऐसा Bयp है Xक अSधकतर IFAs, जो �यूचुअल फंड kवतरण शुv करत ेहै,  उनक\ 

चाल ढ2ल2 पड़ जाती ह�| 

kपछले कई सालp से,   म� IFA g�शVण के �लए देश भर म_ याaा कर रहा हँू|  

म�ने १०० से अSधक शहरp म_ २०,००० के ऊपर IFAs से मलुाकात क\ है| म� कई 

सफल IFAs, जो अ�छा कर रहे ह� और kवकास के साथ खुश ह�, उनसे �मल चुका 

हँू| उसी समय म�, जो संघषR कर रहे ह� और इस �यवसाय के बारे म_ एक 

नकाराqमक धारणा रखत ेह�, ऐसे हज़ारp IFAs से भी मुलाकात कर चुका हँू| म� 

उनके तकR  क\ गहराई तक गया और म�ने उनक\ Sचतंाओं का पता लगाया,  उनक\ 
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कायRवाह2 का kवlलेषण Xकया, और इस �यवसाय के g^त उनके �ि�टकोण को 

समझा। मुझ ेअ�छ� तरह से समझ म_ आ गया Xक Bयp कुछ IFAs सफल होते 

ह� जबXक दसूरे जो इसे एक शानदार पेशा  बना सकते थे  उससे अपना मुँह मोड़ 

लेत ेह�| 

शुv के कुछ वष� के बाद, यह �यापार  कैसे Xकया जाता है उसक\ उSचत समझ 

क\ कमी, कई IFAs के बाहर ^नकल जाने के मु}य कारणp म_ से एक है। 

gारं�भक वषR म_ कायR योजना और सह2 काम करना भkव�य के �लए आपक\ 

ग^त ^नधाRbरत करने म_ महqवपूणR है। 

इस पु"तक को �लखने का उ�ेlय नए  IFAs को इस �यापार क\ असल2 Vमता 

के बारे म_ जागvक बनाने का है ताXक वे जwद2 म_ इस �यवसाय से बाहर न 

^नकल_ और इस �यवसाय के फ़ायदp का पूरा लाभ उठाएँ | यह Xकताब एक  गाइड 

के vप म_ काम करेगी और नये IFAs को �यूचुअल फंड के kवतरण का कारोबार 

सह2 तर2के से करने और उसम_ बड़ े"तर पर पहँुचने के �लए मदद करेगी| यह 

उन लोगp को इस �यापार क\ kव�भ
न बार2Xकयp क\ जानकार2 के �वारा अपने 

कारोबार को पूणR ^नयंaण म_ रखने म_ मदद करेगी | 

म� kपछले १५ साल से �यूचुअल फंड kवतरण के कारोबार म_ हँू और म� खुश हँू| 

म�ने शुv से अपने �यवसाय का ^नमाRण Xकया| यह फायदेमंद है और भkव�य क\ 

संभावना आशाजनक है। आज मेरा बहुत समय देश भर म_ अपने �यापार को 

बढ़ाने के �लए उqसुक नये IFAs को सलाह देने म_ जाता है। यह पु"तक उन सब 

लोगp तक पहँुचने के मेरे gयास का एक Zह"सा है िज
हpने ठ�क समय पर इस 

मौके को पकड़ा ह� और मुझे उ�मीद है Xक यह Xकताब उ
ह_ आगे बढ़ने म_ 

मागRदशRन करेगी| शुभकामनाएँ| 
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१. �यचूअुल फंड म/ मौका  

मेरे मन म_ ज़रा भी संदेह नह2ं है Xक भारत म_ �यूचुअल फंड का भkव�य बहुत 

ह2 उ�जवल है| 

जब म� यह �लख रहा हँू, �यूचूअल फंड क\ संपिqत १० लाख करोड़ �पये से 

अSधक पहंुच गई है। इस  स}ंया तक पहंुचने के �लए उसने लगभग २० साल 

�लए है, पर ऐसा लगता है Xक इस अंक को दगुनुा और चौगनुा होने म_ बस कुछ 

साल ह2 लग_गे| ज़रा कwपना तो क\िजए Xक Xकतनी भ�य संभावना  आपका 

इंतजार कर रह2 है| 

kपछले २ दशकp म_, �यूचूअल फंड भरोसे क\ कसौट2 पर खरा उतरा है| उनका 

bरकॉडR, कामकाज और पारद�शRता aुZटह2न है। हर �यवसाय म_ एक �सर-�बदं ु

आता है िजसके बाद भार2 वkृ� का समय आता है। मुझ ेकर2ब-कर2ब भरोसा है 

Xक हम �यूचूअल फंड इ
ड">2 म_ उस �सर-�बदं ुपर पहंुच गये ह� या इसके बहुत 

ह2 कर2ब ह�| 

एक इ
ड">2 �सफ़R  तब kवकास कर सकती है जब उसके उqपादन का लाभ छोर 

gयोBता को �मले| िजन ^नवेशकp ने �यूचुअल फंडp म_ अपना kवlवास डाला है 

उनको अ�छे लाभ �मले ह�| इस�लए, यह  केवल समय क\ बात है Xक �यूचुअल 

फंड भारत म_ एक घरेल ूनाम बन जाएगा| �यूचुअल फंड के kवतरण के �लए नए 

IFAs क\ सं}या, िजतनी तज़ेी से इ
ड">2 का खुद kवकास हो रहा है,  उतनी तजेी 

से नह2ं बढ़ेगी|  इसके पbरणामvप IFAs का kवकास तज़ेी से होगा BयpXक भारत 

म_ बड़ े^नवेशकp क\ आवlयकताओं का sयान रखनेवाले कम लोग हpगे| 
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जहाँ kवकास क\ बात आती है, kव^नयमन अqयंत महqवपूणR है। यह एक 

गगनचंुबी इमारत क\ नींव क\ तरह है। शु� है,  �युचुअल फंड भारत म_ 

अqयSधक kव^नय�मत रहत ेह� जोXक इस �यवसाय म_ तजेी से हो रहे kवकास के 

�लए एक और कारण देता है| kव^नयमन और अनुपालन के साथ, kवlवास क\ 

"थापना हो जाती है|  यह सीट बेwट पहनने क\ तरह है जो Xकसी भी kवपर2त 

पbरि"थ^तयp के gभाव को कम कर देता है और साथ ह2 राजमागR पर ग^त से 

गाड़ी चलाने क\ अनुम^त देता है। 

AMCs  दु̂ नया म_ सबसे बड़ी कंप^नयp म_ से एक ह�। वे ^नवेशकp से �लए शुwक 

से अपनी आमदनी बनात ेह� | इसके �लए व,े बु^नयाद2 ढांच ेम_ ^नवेश के vप म_ 

लाखp डॉलर का पूँजी^नवेश करत ेह�, �यवसाय "थाkपत करत ेह� और मनुाफे के 

�लए दशकp तक gतीVा करत ेह�| दसूर2 तरफ IFAs कम या �बना पूंजी^नवेश के 

साथ �यूचुअल फंड kवतरण शुv करत े ह� और पहले Zदन से AMCs को gा�त 

फ\स क\ ५०-७५%  Zह"सेदार2 >ेल कमीशन के vप म_ gा�त कर सकत ेह�| अगर 

कोई भkव�य म_ AMC के kवकास पर शतR लगाना चाहे तो उसे ^निlचत vप से 

IFA के kवकास के बारे म_ सकाराqमक होना चाZहए| 

हर Zदन kवqतीय ^नयोजन के g^त जागvकता बढ़ती जा रह2 है जोXक नए युग 

के उqपादनp को ज
म देती है। इिBवट2 बाज़ार अब और पbरपBव हो रहे ह� और 

�युचुअल फंड भी अपनी kवशषे{ता और शेयरp के kवkवध पोटRफो�लयो के साथ 

इिBवट2 म_ ^नवेश के मागR सरल कर रहा है। अSधक से अSधक ^नवेशक अब  

सुkवधा, उ�च तरलता, अ�छे bरटनR और कर लाभ क\ वजह से �यूचुअल फंड म_ 

आत ेह�। �यूचुअल फंड  g^त�ठान के नवोqपाद अSधक से अSधक ^नवेशकp को 

आकkषRत कर रहा है। �यूचुअल फंड क\ हजारp योजनाओं के साथ,  gqयेक 
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^नवेशक को अपनी जvरत के अनुसार एक योजना खोजने का आlवासन Zदया 

जा सकता है। 

हजारp IFAs  ने सालp साल kवशाल AUM  के तहत >ेल कमीशन कमाकर बड़ी 

संपिqत का ^नमाRण Xकया है| हालाँXक वे �यापार म_ पहले थे,  आप देर से नह2ं 

आए BयpXक ^निlचत vप से भkव�य म_ �युचुअल फंड कारोबार क\ संभावना 

कई गनुा बढ़ने क\ उ�मीद है|  kपछले कुछ समय से इस �यवसाय म_ कमीशन को 

लेकर काफ\ बदलाव आया है और यह गंभीर ]खलाcड़यp को लाभाि
वत करने के 

द2घRकाल2न �ि�टकोण क\ Zदशा म_ है | 

संयुBत रा�य अमेbरका म_  �यूचुअल फंडp क\ संपिqत ब�क क\ XफB"ड cडपॉिज़ट 

से आगे ^नकल गई है। हम भारत म_ इस लyय को हा�सल कर_   उसके पहले यह 

एक लंबी याaा हो सकती है लेXकन मुझ े यक\न है Xक एक Zदन यह ज़vर 

होगा| म� सोचता हँू Xक इस �यवसाय म_ रहनेवाले और िज
ह_ इस अभूतपूवR वkृ� 

को  देखने का मौका �मलेगा वो IFAs Xकतनी gग^त कर_गे| 

kपछले १० वष� म_, देश भर म_ सैकड़p IFAs १०० करोड़ AUM पर पहँुच गये ह�। 

कुछ ५०० करोड़ �पये पर पहँुच गये ह� और कुछ १००० करोड़ को भी छू रहे ह�। 

म� आपको बता दूँ Xक kपछले १० वष� म_ कई यहाँ तक पहँुच गये ह�,  तो अगले 

१० साल और  भी अSधक आशाजनक Zदख रहे ह� और इन आँकड़p को gा�त 

करना आपका लyय होना चाZहए। 

सब �मलाकर, अवसर आप के सामने ^नZहत है। अब इस से Xकतना लाभ लेना 

है यह आप पर है। 
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२. �यचूअुल फंड इंड*23 पर पणू5 $व6वास रख/  

इस �यवसाय को सफल बनाने के �लए आप क\ पहल2 आवlयकता यह रहेगी 

Xक आप �यूचुअल फंड इंड">2 पर पूणR kवlवास रख_| �युचुअल फंड जैसी बड़ी 

इंड">2 म_ होना एक अ�छ� बात है । इसने दु̂ नया के लगभग सारे बाजारp पर 

gभुqव जमाया है और भारत म_ उसक\ जड़_ मजबूत बन रह2 ह�। अगर आप खुद 

ह2 इस इंड">2 और �यूचुअल फंड उqपादp के बारे म_ १००% आlव"त नह2ं ह�,  

तो इस �यवसाय म_ gभाव बनाना लगभग असंभव हो जाएगा। �यादातर �यापार 

इस �लए नह2ं पनपत ेBयpXक �ढ़ kवlवास का "तर कम होता है| इसक\ वजह 

से sयान क\ कमी ज
म लेती है जो कम उqपादकता का कारण है,  और आप 

आगे जाकर एक महान कैbरयर बनाने से चूक सकत ेह�। 

fाहकp को अपने kवqतीय लyयp को साकार करने म_ मदद करने के �लए 

�यूचुअल फंड उqपादp क\ �ब�\ क\ याaा के दौरान, आपको कुछ चुनौ^तयाँ �मल  

सकती ह�| इसका कारण बाजार क\ बुर2 ि"थ^त, स}त ^नयम, बदलती �यापार 

ग^तशीलता आZद को Zदया जा सकता है। यह हर �यवसाय के साथ होता है| म�ने 

कई IFAs को चुनौती के दौरान इस �यवसाय से बाहर ^नकलत ेहुए देखा है और 

इस कारण उसके बाद तुरंत आनेवाले चमकदार gग^तशील Zदन को चूक जाते 

हुए भी| बुरे समय के दौरान अपने �ढ़ kवlवास को नीच ेमत जाने द2िजएगा । 

बस इन g^तकूल पbरि"थ^तयp के दौरान मजबूत बने रहे और आप एक kवजेता 

बनकर उभर आएँगे| 

जब भी आपको इस �यवसाय के भkव�य के बारे म_ कोई संदेह हो, म� आपको 

अपने आप से यह सवाल पूछने का सुझाव दूँगा : - 



“�यूचअूल फंड है
डबुक फॉर IFAs” 

5 

 

• २० साल के बाद �यूचुअल फंड इंड">2 होगा या नह2ं? 

यZद आपका जवाब 'हा'ँ  है, तो आपको चुनौ^तयp के �लए तैयार हो जाना चाZहए 

और उनको पार करना चाZहए। चुनौती का सामना करनेवाले मजबूत हो जात ेह� 

और �शखर को gा�त करत ेह�| 

मन म_ �ढ़ kवlवास के साथ शु�आत क\िजए| �यूचुअल फंड इंड">2 म_ आपका 

kवlवास आपको दरू तक ले जाएगा। 
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३. एक बड़ा सपना  देख/ 

�युचुअल फंड kवतरण �यवसाय जबरद"त गुंजाइश gदान करता है। यह आज 

और आनेवाले कल के उqपादन ह�| आप इसे उतना बड़ा कर सकत ेह� िजतना 

आप सोच_ | "वाभाkवक तौर से �यादातर लोग छोटा सोचत ेह�| कुछ बड़ा सोचत े

ह�| जो लोग बड़ा सोचत ेह� वह एक Zदन बड़ा कर सकत ेह� लेXकन जो लोग छोटा 

सोचत े ह� वह कभी बड़ा नह2ं कर सकत े ह�। तो, Bयp न बड़ी सोच के साथ 

शु�आत क\ जाए? 

कई IFAs म_ बड़ा बनने क\ Vमता है, लेXकन वे १०-२० करोड़ �पए क\ AUM तक 

पहँुचने के बाद संतु�ट हो जात ेह� BयpXक उ
हpने एक छोट2 �ि�ट के साथ काम  

शुv Xकया था। ऐसा न कर_ । इस कारोबार म_ बहुत बड़ी संभावनाएँ ह�| 

म� आपको एक बड़ ेसपने के साथ शुv करने का सुझाव दे रहा हँू| आपका पहला 

लyय १०० करोड़ �पये के AUM तक पहँुचने का होना चाZहए। इतना ह2 नह2,ं 

इस लyय को gा�त करने के �लए आपके पास एक घटना�म भी होना चाZहए। 

अगर आप 'ए'  �ेणी के शहर (िजसम_ ५० लाख के ऊपर क\ आबाद2 है) म_ है,  तो 

आपको ५ साल म_ १०० करोड़ �पये के AUM  का लyय रखना चाZहए। अगर 

आप (२०-५० लाख क\ आबाद2 वाले) 'बी' �ेणी के शहर म_ है,  तो आपको ७-८ 

साल के आसपास  यह लyय पूरा करना चाZहए और अगर आप 'सी' �ेणी के 

शहर म_ ह� (िजसम_ तक़र2बन २० लाख क\ आबाद2 हो),  तो आपका  तक़र2बन  १० 

वष� म_ १०० करोड़ �पये के AUM तक पहँुचने का उ�ेlय होना चाZहए। 

बेशक, अगर आप अSधक मेहनत कर_  तो आप वहाँ तजेी से भी पहँुच सकत े है| 

यह न सोच ेXक आप इन आंकड़p को gा�त नह2ं कर सकत।े kपछले ५-१० वष� 
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म_ सैकड़p IFAs ने पहले से ह2 यह Xकया है। अगर आपको अपने आप पर 

kवlवास है और आपने एक सपना देखा है,  तो आप भी कर सकत ेहै। 

अपने आप को एक छोटे लyय के साथ जोड़कर रVाqमक बाजी न खेले| आप 

अपने लyय को gा�त तो कर सकत ेह�, लेXकन Xफर भी आप उस बड़ी स�पिqत 

को याद कर_गे जो आप हा�सल कर सकत ेथे| याद रख_ Xक पहले लyय के vप 

म_ १०० करोड़ तक का AUM भी �सफR  एक सं}या है| आप इससे भी आगे जा 

सकत ेह�। 
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४. चार *तंभ 

इस �यवसाय क\ संभावना चार "तंभp पर Zटक\ हुई है, जो इस gकार है :- 

• सqय^न�ठा  

• यो~यता 

• सेवा 

• bरlता 

स>य?न@ठा 

हर कोई इसका दावा करता है। कुछ ह2 जीवन म_ उसक\ आदत डालत ेह�| 

यह इस �यवसाय का Zदल और आqमा है। ईमानदार2  के �बना कोई जीkवत तो 

रह सकता है लेXकन कामयाब नह2ं हो सकता। fाहक आपक\ �सफाbरश पर 

अपनी मेहनत के पैसे ^नवेश करेगा| इस�लए, यह सबसे �यादा महqवपूणR है Xक 

आप अपने काम म_ ईमानदार2 का उ�चतम "तर Zदखाएँ| 

fाहक क\ �Sच सव¢�च gाथ�मकता होनी चाZहए। gारंभ म_, खचR को पूरा करना,  

मनुाफा करना थोड़ा चुनौतीपूणR हो सकता है,  लेXकन समय के साथ ईमानदार2 

संयोिजत होती जाती है और भkव�य के वष� म_ और अSधक g^तफल लाती है। 

कई IFAs नै^तकता पर समझौता करत ेह� और यह2 वजह है Xक वे fाहक का 

kवlवास जीतने म_ असमथR बन जात ेह�| सफलता के �लए कोई संUV�त रा"ता 

नह2ं है। 
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आप देख_गे Xक आपके साSथयp के समहू म_ कुछ IFAs  संUV�त रा"ता लेने क\ 

को�शश करत ेह� और Xफर भी कम अवSध म_ आपक\ तुलना म_ तजेी से बढ़ रहे 

ह�,  आप ^नराश मत हो| अपने काम म_ धैयR और kवlवास रख_। इस मे समय 

लगेगा, मगर एक बार आप kवlवास क\ ग^त gा�त कर लेते है Xफर यह आपको 

दोगनुी ग^त से आगे बढ़ने के �लए आवlयक बल देगा| 

fाहक का kवlवास gा�त करने के �लए आपको मह2नp और वष� तक अ�छा 

काम करत े रहना चाZहए। एक बार आप उनका kवlवास जीत ले, Xफर आपको 

तरBक\ से कोई नह2ं रोक सकता| 

Bमता 

{ान से यो~यता आती है;  £म अ{ान का पbरणाम है। 

Xकसी भी �यापार म_ अ{ान मारता है और {ान मदद करता है। इस �यापार के 

�लए भी यह सच है। fाहक  केवल  नै^तक IFAs  क\ तलाश नह2ं कर रहे ह� 

लेXकन साथ-साथ म_ एक kवशषे{ क\ भी। िजस इंड">2 म_ आप ह�, उसके और 

उसके उqपादp के बारे म_ अSधक जानने से kवशेष{ता आती है। यह आपके �लए 

फायदेम
द हो सकता है। fाहक इस gकार के IFAs  के साथ सुरUVत महसूस 

करत ेह�। 

पहले ह2 Zदन से �ब�\ के पीछे न जाएँ। अपना समय {ान gा�त करने म_ 

^नवेश कर_  | जैसे-जैसे आप आगे बढ़त ेजाएँगे, {ान क\ शिBत आपको और ग^त 

देगी| 
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सेवा 

महान सेवा क\ सभी उ�मीद करत ेह�। अगर सेवा म_ कमी है, तो वहाँ नै^तकता 

और यो~यता अपने मूwय खो सकत ेह�। आप अपने fाहकp को कैसा महसूस 

करात े है शायद वह उनके �लए एक छोटे उ�चतर bरटनR क\ तुलना म_ ¤यादा 

महqवपूणR है| यह बात याद रख_| 

यह एक ऐसा �यवसाय है जहाँ �ब�\ से ¤यादा सेवा को gाथ�मकता द2 जाती 

है| ईमानदार2 और यो~यता का ^नमाRण करने म_ वष� लग जात ेह� जबXक सेवा 

का एक बुरा अनुभव fाहक के मन म_ फ़ौरन ह2 असंतोष पैदा कर सकता है| 

महqवपूणR सेवाएँ जैसेXक फोन कॉल लौटाना,  पोटRफो�लयो के |यौरे का आवेदन 

तैयार करना,  लेनदेन के ^न�पादन आZद, के �लए काम करने का ^नधाRbरत समय 

पbरभाkषत कर_| 

इन सेवा के मु�p को संभालने के �लए Xकसी को काम पर रखना एक अ�छा 

kवचार हो सकता है और आप �ब�\ और fाहकp को �मलने म_ �य"त हो सकत े

है। एक नया fाहक बनाने के �लए बहुत ह2 gयास करने पड़त ेह�| उ
ह_ लंबी 

अवSध के �लए न खोना मु}य बात है। ¤यादा fाहक बनाना और खराब सेवा के 

कारण उ
ह_ खो देने का कोई मतलब नह2ं है| 

संबंध 

ऊपर के तीन आधार "त�भ fाहक के साथ मजबूत संबंध बनाने म_ मदद करते 

ह� जो इस �यवसाय के चौथे "तंभ के vप म_ कायR करता है| 

आमतौर पर कहा जाता है Xक लोग लोगp के साथ सरोकार करत ेह�, उqपादp के 

साथ नह2ं| वा"तव म_, यह bरlता है जो मायने रखता है| अपने fाहकp के साथ 
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लंबे समय तक चलनेवाले संबंध kवक�सत कर_| �ब�\ और सेवा से परे हो जाएँ। 

bरlतp पर इतना काम कर_ Xक आपके fाहक आपसे एक kव"ततृ पbरवार के 

सद"य क\ तरह �यवहार रख_| 

ठोस bरlत ेका आधार "त�भ, लाभदा^यकता म_ सधुार लाता है,  g^त"पधाR को 

कमजोर बनाता है और जब अि"थरता आए तब आपको डटे रहने म_ मदद 

करता है| 
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५. अपने कारोबार म/ ?नवेश कर/ 

कई IFAs Xकसी भी gकार का उSचत बु^नयाद2 ढाँचा व समथRन gा�त Xकए �बना 

एक आदमी क\ सेना क\ तरह यह �यवसाय शुv करत ेह�। इस वजह से उ
ह_   

कम g^तफल �मलता है BयpXक ¤यादातर समय गैर- उqपादक ग^तkवSधयp म_ 

चला जाता है| वे सब कुछ अपनेआप करत ेह� जैसेXक fाहकp को �मलना, KYC 

करना, आवेदन फामR भरना, उ
ह_ जमा करना, पोटRफो�लयो |यौरा बनाना, सkवR�सगं, 

आZद| यह सब करना संभव है परंतु इसम_ बहुत समय जाता है जोXक एक IFA 

fाहकp को �मलने और �ब�\ बढ़ाने म_ लगा सकता है|   

Bलेbरकल काम करना और सkवR�सगं के मु�p के �लए आसपास दौड़त ेरहना एक 

IFA क\ सबसे बड़ी गलती हो सकती है। यह उसक\ उqपादकता और इस तरह 

उसक\ आय कम कर देता है। 

अपने कारोबार म_ Xकया हुआ ^नवेश आपको अSधकतम bरटनR देता है BयpXक 

उससे आपक\ Vमता बढ़ जाती है| मेरा यह सुझाव है Xक हर साल अपने खरे 

मनुाफे म_ से १५-२०% Xफर से अपने �यवसाय म_ ^नवेश Xकया जाना चाZहए| 

बु^नयाद2 सुkवधाएँ अपनी जगह पर होने से एक IFA को इस पेशे म_ तजेी से 

kवक�सत होने म_ मदद �मल सकती ह�। 

नीच ेकुछ Vेap के बारे म_ बताया गया ह� िजनम_ आपको अपने कारोबार के �लए 

^नवेश करना चाZहए 

• "वयं के �लए लैपटॉप 

• कायाRलय क\ जगह (खर2द2 या Xकराए पर) 
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• सहयोगी कमRचार2गण  

• सॉ<टवेयर 

• अ
य 

इस रा�श को एक �यय के vप म_ न सोच_| उसे ^नवेश का एक vप समझे| 

gारंभ म_, ऐसा करना आपके �लए चुनौतीपूणR हो सकता है BयpXक अभी आपको 

भkव�य के kवकास के बारे म_ पBका यक\न नह2ं Xक आप इस तरह के ^नवेश 

क\ वसूल2 कर पाएँगे Xक नह2|ं  लेXकन म� आपको kवlवास Zदलाता हँू Xक इस 

पूर2 Xकताब म_, यह एक सबसे अ�छ� सलाह म_ से एक है है| उदाहरण के तौर पर,  

सहयोगी कमRचार2गण को काम पर रखने से आपके हर Zदन ३-४ घंटे का ^नरथRक 

समय बच जाएगा जो आप अSधक fाहकp को �मलने और ¤यादा �यापार लाने 

म_ उपयोग कर सकत ेहै| 

*वयं के �लए लैपटॉप 

यह आपको और अSधक उqपाद बेचने म_ मदद करेगा| fाहक के "थान पर 

अ�छ� g"तु^त देना बहुत ह2 कारगर हो सकता है। यह bरकॉडR रखने म_ भी मदद 

करता है। 

काया5लय कF जगह 

कायाRलय होने से कई उ�ेlयp क\ पू^तR होती है| यह आपके काम को गंभीरता 

देता है। इसक\ वजह से आपके कुछ fाहक आपको �मलने आ सकत ेह� िजससे 

आपके आने-जाने के समय क\ बचत होती है। यह अंतराल लेने क\ सुkवधा gदान 

करता है,  आपके Zदन क\ योजना को बेहतर बनाता है और इन सब म_ उqतम,  
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यह आपके fाहकp के सामने एक �यावसा^यक �ि�टकोण खड़ा करता है|  यह 

जvर2 नह2ं है Xक आप कायाRलय के �लए जगह खर2द_| आप Xकराए पर जगह ले 

सकत ेह�। 

सहायक कम5चार3गण 

कुछ कायाRलय सहायकp क\ मदद ल_ और एक मु}य �यिBत भी जो 

द"तावेज/आवेदन पa संfह और जमा करने का काम कर सक_ | इससे आपके 

समय क\ बहुत बचत होगी िजसम_  आप हर Zदन  १ या २ ¤यादा fाहकp से 

�मल सकत ेहै| 

इसके बारे म/ कैसे आगे बढ़े 

यZद आप इस �यवसाय के बारे म_ गंभीर है और आपके पास ऑXफस क\ जगह 

तथा काम पर रखे जानेवाले सहायकp पर खचR करने के �लए आवlयक धनापू^तR 

है,  तो यह फ़ौरन कर_| यह आपको fाहक से मुलाक़ात और �ब�\ पर पूर2 तरह 

से sयान क_ Ztत करने म_ मदद करेगा| आपको पढ़ने और सीखने के �लए भी 

कुछ समय �मल जाएगा। आपको कुछ  मह2ने के अंदर  इसके पbरणाम देखने को 

�मल_गे| 

अगर अभी आपक\ धनापू^तR थोड़ी तंग है और ^नधाRbरत लागत के साथ शुv 

करने के �लए आप पैसा नह2ं दे सकत ेहै,  तो आपको िजतनी जwद2 हो सके, सब 

चीज़p को एक �म म_ "थाkपत करने के �लए योजना बनानी चाZहए। िज
हpने 

२० साल पहले �यापार शुv Xकया था ऐसे कई IFAs अभी भी कायाRलय और 

सहायक कमRचार2 के �बना अकेले ह2 काम करत े ह�। उनम_ से अSधकांश आगे 

नह2ं बढ़ पाएँ ह� और िज
हpने kवकास Xकया ह� व ेऔर भी kवक�सत हो सकत े
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थे,  अगर वे काम क\ एक ^निlचत जगह व दसूरे लोगp क\ सहायता ले लेते| 

आपको इसे ज़vरत से �यादा नह2ं खींचना चाZहए। आपको हर मह2ने अपनी 

आय का एक Zह"सा बचाना चाZहए और एक ^नधाRbरत समय के भीतर आपको 

सहयोगी "टाफ के साथ एक उपयुBत जगह लेने पर kवचार करना चाZहए । 

यह एक अ�छ� सलाह है िजसका आपको जwद से जwद पालन करना चाZहए| 

याद रख_, आपका काम, fाहकp से मुलाकात करना,   �ब�\ करना,  उनके 

पोटRफो�लयो क\ समीVा करना और अपने {ान को बढ़ाने तक, सी�मत Xकया 

जाना चाZहए| सेवा और अ
य बात_ आपके कायाRलय �वारा ^नयं�aत क\ जानी 

चाZहए| 
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६. KाहकL के बारे म/ जानकार3 

Xकसी भी �यवसाय के �लए fाहक सबसे महqवपूणR होत ेह�। दु̂ नया क\ सबसे 

अ�छ� कंपनी के पास सबसे सVम मु}य कायRकार2 अफसर, सबसे अ�छा उqपाद,  

एक मजबूत �ब�\ बल व kवlवसनीय सेवा तंa हो सकता है, लेXकन अगर उनके 

पास  fाहक नह2ं है तो यह सब कुछ काम का नह2ं है। 

Kाहक और असामी के बीच का भेद 

इस �यवसाय के gयोजन के �लए, म� उ
ह_ इस gकार पbरभाkषत कvँगा : - 

                असामी - जो एक बार �यापार और/या अ^नय�मत �यापार देता है। 

       fाहक -  जो हर साल ^नय�मत vप से �यापार देता है| 

gमुख बात असामी नह2ं fाहक बनाने क\ है। 

fाहक Xकसी भी �यवसाय क\ जीवन रेखा है। सवाल यह है Xक आप कैसे fाहक 

बनात ेहै, आपको इस �यवसाय म_ Xकतने fाहकp क\ जvरत है और आप उ
ह_ 

कैसे खुश रखत ेहै| 

Kाहक कF )ोफाइल के बारे म/ समझना 

fाहक ३ �ेणी म_ बाँटे जा सकत ेह�। 

• र2टेल fाहक 

• हाइ नेट वथR इंcडkवजूअल (HNI) fाहक 
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• कॉरपोरेट fाहक 

र2टेल या HNI gकार के fाहकp को पbरभाkषत करने के �लए कोई ^निlचत 

^नयम नह2ं है। हालांXक, सरलता के �लए,  र2टेल fाहक उसे कह_गे िजसने आपके 

साथ ^नवेश पोटRफो�लयो म_ २५ लाख �पए से कम डाले हो|  एक HNI fाहक को 

आप ऐसे पbरभाkषत कर सकत ेहै िजसने आपके साथ ^नवेश पोटRफो�लयो म_ २५ 

लाख �पए से भी अSधक डाले हो| gारंभ म_, (जो अ
यथा एक HNI fाहक है) 

एक नया fाहक शायद आप के साथ बड़ा ^नवेश पोटRफो�लयो नह2ं बना सकता 

है। इस �लए fाहकp को पbरभाkषत करने का एक और तर2का भी है जो उनके 

वाkषRक ^नवेश के आधार पर Xकया जा सकता है। जो fाहक आपके साथ 

सालाना 5 लाख से अSधक का ^नवेश करत ेह� उनके साथ आप HNI fाहकp के 

vप म_ बरताव कर सकत ेह� और बाक\ र2टेल fाहक रह_गे|  कुछ र2टेल fाहक 

थोड़ े समय क\ अवSध म_ HNI बन जाएँगे| 

हालांXक यह अ^नवायR नह2ं है लेXकन उ
ह_ पहचानना और fाहक के एक kवशेष 

अनुभाग पर sयान क_ Ztत करना; िजनके साथ आप काम करना चाहत ेह�; मायने 

रखता है| यह इस�लए है Xक gqयेक �यापार मॉडल को अलग-अलग कायR 

योजना,  kवशेष{ता,  बु^नयाद2 ढाँचा और संसाधन क\ आवlयकता होती है| आप 

इसे इस तरह से भी कर सकत े है - छह से बारह मह2नp तक अलग अलग 

fाहक gोफाइल क\ को�शश कर_ और उसके बाद जहाँ आपको आरामदायक 

महसूस हो उस अनुभाग क\ पहचान कर_| 

सह3 Kाहक )ोफाइल का चयन कैसे कर/  

अपने fाहक के gोफाइल पर फैसला करने से पहले कई म�ुे ह� िजन पर kवचार 

करना चाZहए| 
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हर शहर म_ र2टेल मॉडल होना संभव है। हालांXक, HNI को लyय बनाने के �लए, 

आपको कुछ  मु�ो पर sयान देने क\ जvरत होगी| शहर क\ आबाद2,  शहर व 

�यिBतयp के kवकास तथा आय Vमता का kवlलेषण कर_| Bया आपके शहर म_ 

बड़ी माaा म_ ^नवेशक ह� जो HNI बनने यो~य ह�? सह2 मॉडल के चुनाव म_ 

आपक\ उ¦, पाbरवाbरक प�ृठभ�ूम, kपछले अनुभव और सामािजक संबंध भी एक 

महqवपूणR भू�मका ^नभाएँगे| अगर आप पहले से ह2 अपने शहर के धनी लोगp 

को जानत ेह�  , तो आप HNI मॉडल पर kवचार कर सकत ेह�  । हालांXक अगर 

आप HNI के साथ काम करना चाहत ेह�, तो kवqतीय {ान म_ दVता जvर2 है। 

अगर उ¦ आपके पV म_ है, तो आप र2टेल मॉडल के साथ शु�आत कर सकत ेहै 

और समय के साथ आपके र2टेल fाहक HNI हो सकत ेह�| 

अगर आप कह2ं बीच म_ है तो आप र2टेल ओर HNI के संयोजन के बारे म_ सोच 

सकत ेहै| 

कॉरपोरेट fाहकp को संभालना हर Xकसी के बस क\ बात नह2ं है। सबसे पहले, 

¤यादातर कॉरपोरेट हाउस के पास खुद क\ ^नवेश ट2म है। कई अ
य लोगp के 

पास पहले से ह2 बाहर2 सलाहकारp क\ g"थाkपत ट2म है। कॉरपोरेट जगत म_ 

bरlत ेका कायRकाल बहुत ह2 नाजुक हो सकता है। इस सब के बावजूद, अगर 

आपने कॉरपोरेट जगत म_ अ�छे संबंध बनाए है तो  आप ^निlचत vप से इस 

खंड को आज़माने क\ को�शश कर सकत ेह� | कहने क\ जvरत नह2ं है Xक कुछ 

कॉरपोरे§स आपको करोड़p के AUM दे सकत ेह� जो  र2टेल और HNI  सेगम_ट म_ 

आसान नह2ं होगा | g^तयोSगता भी बहुत gचंड है। 
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आपको Oकतने KाहकL कF जPरत है 

इस �यवसाय म_ बड़ा gभाव बनाने के �लए आपको कुछ सौ के कर2ब र2टेल 

fाहक, ५०-१०० HNI fाहक और मु̈ ी भर कॉरपोरेट fाहकp क\ जvरत है। 

Target No. of Clients 

Retail Around 150-200 

HNI Around 50-100 

Corporates Around 10-20 

 

र3टेल Kाहक - कुछ सौ के कर2ब र2टेल fाहक ज़vरत से अSधक ह�। म� यह 

सुझाव दूँगा Xक अगर आप २-३ वष� म_ लगभग २०० के आसपास र2टेल fाहक 

बना सकत ेहै तो आप अ�छा कर_गे|  औसत के ^नयमानुसार, इन fाहकp म_ से 

कुछ, आपको ^नय�मत vप से अ�छा काम द_गे, दसूरे कभी-कभार �यापार दे द_गे 

और बाक\ आपको एक बार �यापार दे सकत ेह�| अगर आपके पास १०० र2टेल 

fाहक भी ह� जो  आपको हर साल ^नय�मत vप से कुछ काम द_, तो आप 

अ�छा करने क\ उ�मीद कर सकत ेह� | समय के साथ आपके र2टेल fाहकp म_ 

से कुछ बड़ ेहो जाएँगे और HNI fाहक बन जाएँगे| यह बहुत ह2 "वाभाkवक है 

और �यवसाय के kवकास का मूलभूत आधार है। उन ५००-१००० fाहकp को न 

देख_ BयpXक आप उ
ह_ ^नय�मत vप से न तो �मल पाएँगे न ह2 ठ�क तरह से 

उनक\ सेवा करने म_ सVम हो पाएँगे|  २०० fाहकp तक पहँुचने के बाद, आप गैर 

सX�य fाहकp को छान सकत ेह� और अपने �यवसाय म_ kवकास को बढ़ावा देने 

के �लए ^नय�मत vप से कुछ नए fाहकp को जोड़ सकत ेहै| 

याद रख_: जब केवल ५० fाहकp से आपको �युचुअल फंड का कारोबार �मलता है 

तब १,००० fाहक ह�, ऐसा कहने का कोई मतलब नह2ं है|  इससे बेहतर वो २०० 
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fाहक ह� िजनम_ से १५० fाहकp से �युचुअल फंड कारोबार ^नय�मत vप से 

�मलता है| 

HNI Kाहक - HNI fाहक आपको बड़ी माaा म_ �यवसाय दे सकत ेह�। इस�लए, 

५० HNI fाहक भी आपको अपना �यापार बढ़ाने म_ मदद कर सकत ेह�। आप 

बड़ी सं}या म_ HNI fाहक नह2ं ले सकत ेBयpXक र2टेल fाहकp क\ तुलना म_ व े

आपका �यादा  समय लेत े ह�| मगर ५० ^नय�मत HNI fाहकp के �लए आपको 

१०० fाहकp का लyय रखना पड़गेा  BयpXक  कुछ fाहक आपके साथ जार2 नह2ं 

रख_गे या तो आपको gqया�शत �यापार नह2ं दे पाएँगे| 

कॉरपोरेट Kाहक - �सफR  मु̈ ी भर कॉरपोरेट fाहक आपको पूरे देश म_ बड़ ेIFAs क\ 

�ेणी म_ डाल सकत ेह�। उनका फैलाव बड़ा हो सकता है। इसी समय वे आपके 

समय, kवशेष{ता और सेवा क\ बहुत मांग कर_गे| आपको �यापार पाने के �लए 

और कॉरपोरेट fाहकp के साथ संबंध बनाए रखने के �लए, हमेशा बहुत महेनत 

करनी पड़गेी। 

अगर इस समय आपको पता नह2ं है Xक आप Xकस तरफ जाना चाहत ेह� तो 

सोचने का समय ल_। kव�भ
न fाहक सेगम_ट म_ को�शश कर_। सबसे अ�छा यह 

है Xक आपके �लए Xकस तरह का मॉडल उपयुBत है यह तय करने के �लए आप 

अपने आप को ६ मह2न_ का समय द_ | जwदबाजी म_ एक गलत ^नणRय लेने से 

बेहतर अपने ^नणRय पर सब कारणp के kवचार के बाद पहँुचना है| 

Kाहक कैसे बनाएँ 

fाहकp को बनाने के �लए मु}य दो चरण ह�| 

ए । अपेUVत लोगp क\ सूची बनाना 
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ख। उनसे मुलाकात करना 

अपेQBत लोगL कF सचूी बनाना 

जो आपके fाहक बन सकते ह� ऐसे अपेUVत लोगp क\ सूSच संक�लत कर_|  

^न�न�ल]खत ता�लका अपेUVत लोगp क\ पहचान करने के �लए एक सुझाव देती 

है: - 

• gाकृ^तक बाजार - दो"त और bरlतदेार 

• आपके kपछले काम क\ जगह के संपकR  

• आपके सामािजक संपकR  

• आपके Vेa के आवासीय सकुंल म_ ^नवेशक स�मेलन करना 

• कॉरपोरेट कमRचाbरयp के �लए g"तु^तकरण करना 

• "थानीय Bलब के सद"य 

• वेबसाइट के माsयम से �य-kव�य (�यादातर NRI) 

• उनके fाहक क\ जvरतp के �लए चाटRडR एकाउंट_ट के साथ �मaता 

• ईमेल माक© Zटगं या Xकसी भी सं"था के लोगp के समहू से सीधा संपकR  करना  

• �मa और bरlतदेारp से संदभR लेना 

• मौजूदा fाहकp से संदभR लेना 

• अ
य 
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नोट : अनुभव कहता है Xक gाकृ^तक बाजार म_ आप शु�आत कर सकत े ह�, 

लेXकन यह आपके �यवसाय म_ बड़ा योगदान नह2ं दे सकता BयpXक इसम_ 

fाहकp क\ अपेVा अSधक हो जाएगी| इसके अलावा,  हो सकता है Xक �यापाbरक 

संबंध �यिBतगत संबंधp को नकाराqमक vप से gभाkवत कर सकत ेह�| 

आशाजनक लोगL से मलुाकात 

आप लोगो से �मलने के बाद ह2 उनको fाहक बना सकत े ह� | जीवन बीमा 

इंड">2  म_ (बेचने के �लए जीवन बीमा सबसे मुिlकल उqपाद माना जाता है), 

�ब�\ व मीZटगं का अनुपात १:५ है; इसका मतलब है Xक अगर आप ५ लोगp से 

�मलत ेहै, तो आप एक पॉ�लसी बेच सकत ेहै। �यूचुअल फंड बेचना बहुत आसान 

है| इसका अनुपात १:२ या १:३ हो सकता है| इसका मतलब है अगर आप २-३ 

लोगp से �मल_, तो आप एक fाहक बना सकत ेह� । gारंभ म_, आपको बहुत सारे 

ऐसे लोगp से �मलना चाZहए जोXक आपको लगता है आपको �यापार दे सकत े

ह�| 

अगर आपका ">ाइक रेट शु�आत म_ बहुत ¤यादा नह2ं है, तो Zदल छोटा न कर_। 

अगर आप आशाजनक लोगp से मुलाकात जार2 रख_ तो यह अंत म_ आपको 

अ�छा पbरणाम द_गे। एक बार आपने कुछ fाहक बना �लए  तो  Xफर आपको 

संदभR के �लए पूछना शुv कर देना चाZहए। इस �यवसाय के �लए महqवपूणR 

बात है आशाजनक लोगp क\ सूची म_ पयाR�त नाम होना और उ
ह_ �मलना| 

आपको एक स�ताह म_ कम से कम १० मुलाक़ातp का लyय रखना चाZहए। ऐसा 

करने के �लए  आपके पास आशाजनक लोगp क\ जोरदार सचूी होनी चाZहए और 

आपको समहू क\ मुलाक़ात_ और से�मनार करने  क\ भी जvरत होगी। 
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$व$वध Kाहक 

आपके �यापार म_ fाहकp के आधार म_ kवkवधता होनी चाZहए| यह अSधकतम 

�यवसाय देनेवाले कुछ च
द fाहकp के साथ अqयSधक kवषम नह2ं होना चाZहए। 

आदशR vप म_, आपके १० मु}य fाहक आपके कुल कारोबार का ४०% से कम 

Zह"सा ह2 होने चाZहए। यह केवल तब संभव है जब आपके पास एक �यापक 

आधारवाले fाहकp क\ सूSच है और उनम_ से ¤यादातर fाहक आपके �यवसाय 

के �लए योगदान दे रहे ह�| अगर आपक\ fाहकp क\ सूSच क_ t2भूत है और कुछ 

fाहक ह2 आपके कारोबार म_ सबसे अSधक योगदान दे रहे ह� तो, अगर आप 

मु}य fाहकp म_ से थोड़ ेखो देत ेह�, तो यह आपके �लए बहुत बड़ा �यावसा^यक 

जो]खम होगा। जैसे, आपको ऐसे तर2के से अपने fाहकp को kवक�सत करना 

चाZहए िजससे अपने �यापार के �लए आपको fाहक आधार म_ kवkवधता �मले| 

KाहकL कF गणुव>ता 

�सफ़R  fाहक बनाने क\ खा^तर fाहक न बनाएँ। आपके साथ ^नवेश करने से 

पहले fाहक आपको परख_गे| ठ�क उसी तरह,  आपको भी, वह आप के �लए सह2 

fाहक है या नह2,ं उसक\ संभावना को जाँच लेना चाZहए। अगर आपने HNI 

सेगम_ट म_ काम करने का फैसला Xकया है, तो आपको छोटे fाहकp को बनाने से 

खुद को रोकना चाZहए जो आपका बहुत समय ले ल_गे और आपके �यवसाय के 

�लए बड़ा योगदान भी नह2ं कर सक_ गे| हा,ँ कुछ छोटे fाहक समय के साथ बड़े 

हो सकत े ह�, लेXकन उ
ह_ fाहकp के vप म_ "वीकार करने से पहले आपको 

अपना {ान लाग ूकरना है Xक वे आपके �यापार मॉडल म_ Xफट हो सकत ेह� या 

नह2ं| आम तौर पर, ७५-१०० से अSधक HNI fाहकp के साथ काम  करना  मुिlकल  
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होता है और अगर आप ऐसे fाहक बनाय_  जो HNI नह2ं ह� या जो समय के साथ 

HNI नह2ं हो जात ेह�, तो आपका �यापार मॉडल असफल हो सकता है। 

KाहकL का *थान 

एक गलती जो IFAs अBसर करत े ह� वो है शहर के सभी Zह"सp म_ fाहक 

बनाना| जो दरू ह�, ऐसे fाहकp को �मलने के �लए बहुत समय ^नकालना पड़ता 

है। यZद आप एक बड़ े शहर म_ कायR करत े है, तो आपके मन म_ आप िजन 

जगहp पर काम करना चाहते ह� उसका भौगो�लक मानSचa होना चाZहए। इसम_ 

कुछ अपवादp को अनुम^त द2 जाती है लेXकन अगर आपके कई fाहक आपसे 

दरू ह�, तो यह आपक\ �यापार Vमता पर g^तकूल gभाव डाल सकत ेह�। 

नए KाहकL को जोड़ना 

gारंभ म_ fाहकp को बनाने के �लए बहुत ह2 gयास करने क\ आवlयकता होती 

है और उसम_ समय लग सकता है| एक बार आपने ४०-५० fाहक बना �लए 

उसके बाद आपके �लए आसान हो जाना चाZहए। उसके बाद, आपके क_ Ztत sयान 

का एक बड़ा Zह"सा मौजूदा fाहकp से संदभR लेने पर होना चाZहए। चँूXक पहले से 

ह2 संद�भRत fाहक क\ आँखp म_ kवlवास "थाkपत हो  चुका  होता है, संदभR से 

kव^नमय क\ दर बहुत अSधक होती है। आप gqयेक मुलाकात म_ अपने fाहकp से 

संदभR के �लए पूछना सु^निlचत कर_। यह काम करता है| आदशR के तौर पर, 

समय के साथ, आपके ४०-५०% fाहक संदभR से बने होने चाZहए| अगर आप 

इस नंबर से नीच े है, तो भी आप अभी अ�छा कर सकत े ह�, लेXकन इसका 

मतलब होगा Xक आप आवlयक से अSधक कZठन काम कर रहे ह� | इसके 

बजाय संदभR के �लए जाएँ| 
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KाहकL से Sयापार लTय 

एक gमुख गलती जो IFAs करत े ह� वह है �यापार के �लए कुछ fाहकp के 

आसपास ह2 खुदका sयान क_ Ztत करना| वे अ
य fाहकp को अनदेखा करत ेह�| 

इस तरह से �यापार का kवकास नह2ं होगा। आपके पास ३-५ साल के समय म_ 

^न�न�ल]खत लyय होने चाZहए: 

र3टेल Kाहक 

• २०० fाहकp का लyय बनाएँ 

• सु^निlचत कर_ Xक आपके २०० व_ fाहक के पास कम से कम �पए २०००/ का 

SIP है और/या उसका आपके साथ २ लाख �पए का AUM है| 

• सु^निlचत कर_ Xक आपके १०० व_ fाहक के पास कम से कम �पए ५०००/ का 

SIP है और/या उसका आपके साथ ५ लाख �पए का AUM है| 

चँूXक आपके मु}य fाहक आपको और अSधक �यापार द_गे, औसत के कानून के 

Zहसाब से यह सु^निlचत है Xक आपको ६००-८०० SIP के साथ  g^त fाहक 

१०,००० �पये से अSधक क\ औसत �मलेगी िजसके पbरणाम"वvप मा�सक २० 

लाख �पये आपक\ SIP पु"तक म_ Zदख_गे| िजस Zदन आप इस आंकड़ े तक 

पहंुच_ग_, आप इस �यवसाय म_ मजबूत जड़_  जमा चुके हpगे और आप भkव�य म_ 

खुद का अ�छा kवकास देख सकत ेहै| 

HNI Kाहक 

• ५०-१०० fाहकp का लyय रख_ 
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• सु^निlचत कर_ Xक आपके ५० व_ fाहक के पास कम से कम �पए १०,०००/ का 

SIP है और/या उसका आपके साथ १० लाख �पए का AUM है| 

• सु^निlचत कर_ Xक आपके २५ व_ fाहक के पास कम से कम �पए २५,०००/ का 

SIP है और/या उसका आपके साथ २५ लाख �पए का AUM है| 

र2टेल क\ तरह, अगर आप ऊपर द2 हुई सँ}या (मु}य fाहकp क\ तरफ से 

अSधक �यापार योगदान) को gा�त करत ेह�, तो औसत का कानून यह सु^निlचत 

करेगा Xक आपके पास SIP स}ंया के साथ एक gभावशाल2 AUM हो| एक बार 

आप ऐसा करत ेह�, उसके बाद आपको आगे बढ़ने से कोई नह2ं रोक सकता| 

यह माना जाता है Xक आपका मु}य fाहक आपके कुल कारोबार म_ लगभग 

१०% योगदान देता है और १० मु}य fाहकp से आपके कुल कारोबार का 

लगभग ४० % योगदान �मल सकता है। अगर आप अपने दसूरे fाहकp को ठ�क 

से संभाल सकत ेह� जोXक अपेVाकृत छोटे हो सकत ेह� तो आपके कुल �यापार 

का फैलाव बहुत अ�छा होगा| इसके अलावा, यह एक g^तरोधक के vप म_ भी 

कायR करेगा और अगर आप कुछ मु}य fाहकp को खो देत ेह� तो यह उसक\ 

जगह ले सकता है| 

हर साल अपने KाहकL म/ से ८०% से मलुाकात कर/  

अगर आप अपने fाहकp से मुलाकात न कर पाएँ तो fाहक बनाने का कोई 

मतलब नह2ं है। यह सु^निlचत कर_ Xक आप हर साल अपने fाहकp म_ से ८०% 

से मुलाकात कर_|  यह पूवाRनुमान न कर_ Xक Bया उ
ह_ �मलने का gयास अ�छे 

पbरणाम ला पाएगा या नह2ं| बस आप �सफR  मु}य fाहकp के चारp ओर घुमा न 
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कर_ और अ
य fाहकp क\ उपेVा न कर_। आपको छोटे fाहकp को ^नय�मत vप 

से �मलकर उ
ह_ बड़ ेfाहक बनाने क\ gX�या जार2 रखनी चाZहए। 

KाहकL का मौजदूा दल 

अगर आपके पास पहले से ह2 मौजूदा fाहकp का एक दल है िज
ह_ आप जीवन 

बीमा,  डाकघर योजनाएँ, XफB"ड cडपॉिजट आZद अ
य kवqतीय उqपादp क\ �ब�\ 

कर रहे थे, तो �यूचुअल फंड म_ �ब�\ करना आपके �लए काफ\ आसान हो 

सकता है। आपको ^न�न�ल]खत कायR करने चाZहए: - 

 

• एक ह2 "थान पर मौजूदा आपके सभी fाहकp क\ एक सूची बनाए| 

• उ
ह_ अगले ३-६ मह2नp म_ �मल_ और उनको बताएँ Xक आपने �यूचुअल फंड म_ 

काम शुv कर Zदया है| 

• उनके सामने SIP और अ
य �यूचुअल फंड योजनाओं का g"ताव रख_| 
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७.एक से अYधक $व>तीय उ>पादL म/ कहा ँ [यान क/ \]त 

कर/  

बाजार म_ बहुत सारे kवqतीय साधन ह�। ५-१० साल बाद  आप  कहा ँ हpगे  यह इस  

बात पर ^नभRर करेगा Xक आप अपना sयान कहाँ क_ Ztत करत ेह� |  

�यूचुअल फंड म_ कर लाभ, gदशRन, सुkवधा आZद योजनाओं क\ kवkवधता, 

¤यादातर fाहकp को �यूचुअल फंड म_ अपनी बचत और ^नवेश का बड़ा Zह"सा 

डालने  के मजबूत कारण बन जात ेह�| केवल यह2 नह2ं, लंबे समय म_ �यूचुअल 

फंड बेचने का इनाम अ
य kवqतीय उqपादp क\ तुलना म_ काफ\ आकषRक भी है। 

इस �लए अगर आप �युचुअल फंड पर अSधक sयान क_ Ztत करत े ह� तो, यह 

आप और आपके fाहकp दोनp के �लए एक जीत क\ ि"थ^त होगी। 

अगर आप kवqतीय सेवा इंड">2 म_ नए ह� या लंबे समय के बाद kव�भ
न 

उqपादp म_ काम कर रहे ह� तो भkव�य म_ आपको मु}य उqपाद के vप म_ 

�यूचुअल फंड पर kवचार करना चाZहए| म� केवल �यूचुअल फंड क\ �ब�\ क\ 

वकालत नह2ं कर रहा हँू लेXकन म� �ढ़ता से आपका मु}य sयान �यूचुअल फंडp 

पर होना चाZहए, ऐसा सुझाव देता हँू| च�लए म� समझाता हँू| 

कोई भी एक उqपाद से fाहक क\ जvरत संतु�ट या उसका औSचqय सा�बत 

नह2ं हो सकता है|  आप ^न�न उqपादp पर kवचार कर सकत ेह� जो आप अपने 

fाहकp को gदान कर सकत ेह� - 

• �यूचुअल फंhस 

• जीवन बीमा 
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• सामा
य बीमा 

• XफB"ड cडपॉिजट 

• टैBस ª\ बॉ
ड 

• डाकघर उqपाद 

• सोना चाँद2 

• अ
य 

आपको सभी उqपादp को बेचन_ चाZहए। हालांXक, मुझ ेइसम_ कोई संदेह नह2ं है 

Xक लंबी अवSध म_ अSधकतम kवकास �यूचुअल फंड से ह2 आएगा। इस�लए यZद 

आप भkव�य म_ अSधकतम g^तफल चाहत ेह� तो आज से ह2 आपका अSधकतम 

sयान �यूचुअल फंड पर होना चाZहए। 

[यान क/ \]त कैसे करे 

Zदन के ५-६ घंटे �यूचुअल फंड क\ ग^तkवSधयp को द_ । �यूचुअल फंड को मु}य 

उqपाद के vप म_ देख_|  अ
य उqपादp को सहायक उqपादp क\ नज़र से देख_ जो 

kव�श�ट आवlयकता के आधार पर fाहकp को पेश क\ जा सकती ह�| एक fाहक 

को पहल2 बार �मलने पर आप िजस उqपाद क\  बात करत ेह� उसके उपर आपके 

आनेवाले ५-१० साल ^नभRर ह�| 

जीवन बीमा कF जगह 

जीवन बीमा उ�च अSfम कमीशन gदान करता है| इस  वजह से, कई IFAs sयान 

और gाथ�मकता जीवन बीमा को देत ेह�। जीवन बीमा एक उqकृ�ट उqपाद है और 
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सभी fाहकp को उसक\ पेशकश क\ जानी चाZहए| जीवन बीमा क\ जvरत Xकसी 

भी अ
य उqपाद से g^त"थाkपत नह2ं क\ जा सकती है। हालांXक, जीवन बीमा भी 

�यूचुअल फंड के बदले म_ रखा नह2ं जा सकता है। अगर आप जीवन बीमा 

¤यादा बेचत ेह� और उनके kवकwप म_ �यूचुअल फंड रखत ेह�, तो यह लंबे समय 

म_ आपके �लए जीत का सूa नह2ं हो सकता| मेर2 सलाह है Xक सब लोगp को 

जीवन बीमा बेच_ | उसे ज़vरत से ¤यादा न बेच_ |  

जीवन बीमा पॉ�लसी बेचने म_ बहुत gयास करना पड़ता है। जब भी fाहक 

पॉ�लसी खर2दने के �लए सहमत होत ेह� तब IFAs �यूचुअल फंड के बारे म_ बात 

नह2ं करत ेBयpXक उ
ह_ डर लगता है Xक कह2ं fाहक �युचुअल फंड चुन ल_गे 

और उनक\ जीवन बीमा पॉ�लसी क\ �ब�\ संभव नह2ं होगी| म� नह2ं मानता Xक 

यह सह2 �ि�टकोण है| इस मामले का त«य यह है - अगर आप अपने gाथ�मक 

लyय के vप म_ �यूचुअल फंड को रखत ेह�,  Xफर भी fाहकp को जीवन बीमा 

बेच सकत ेहै BयpXक ¤यादातर fाहक  हर साल कुछ पॉ�लसी खर2दत ेह�| परंतु 

अगर आपने जीवन बीमा पर अSधक sयान Zदया तो आप �युचुअल फंड म_ 

काफ़\ बड़ ेAUM का ^नमाRण करने म_ सVम नह2ं हो सकते ह� । म�ने पाया Xक 

यह उन gमुख कारणp म_ से एक है िजसक\ वजह से �यूचुअल फंड kवतरण 

कारोबार म_ IFAs अ�छा नह2ं कर पात ेह�| 

�यूचुअल फंड पर [यान क/ \]त कर/  

�युचुअल फंड को बढ़ावा देने के �लए आपको अपने समय और gयास के ७०-

८०% का sयान उस पर क_ Ztत करना चाZहए|  

म� जीवन बीमा या Xकसी भी अ
य kवqतीय उqपाद के ]खलाफ नह2ं हँू। 

दरअसल, कुछ एज_टp ने जीवन बीमा कारोबार म_ भी बहुत बड़ा नाम बना �लया 
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है| fाहक के पोटRफो�लयो म_ हर उqपाद क\ अपनी एक जगह है और वे उनक\ 

जvरत के अनुसार बेच ेजाने चाZहए। म� �सफ़R  यह कह रहा हँू Xक �युचुअल फंड 

पर sयान क_ Ztत करके आप अपने और आपके fाहकp के �लए बड़ा पुर"कार 

कमा सकत ेहै। 

अगर आपको यह साफ vप से "प�ट हो जाए, तो kवqतीय सेवाओं इंड">2 म_ 

बड़ा बनने क\ आधी लड़ाई आपने जीत ल2 है| 
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८. कमीशन  

कुछ भी �युचुअल फंड से �यादा लाभदायक नह2ं है। िजनको इसका लंबे समय 

पहले एहसास हुआ व ेलोग आज अमीर बनकर उसके लाभ उठा रहे ह�। िज
ह_ 

नह2ं हुआ वे इससे वंSचत रह गये,  इस�लए इस पहल ूको गलत नह2ं समझ_। यह 

जानना महqवपूणR है Xक Xकस तरह �यूचुअल फंड kवतरण म_ अ
य kवqतीय 

उqपादp क\ तुलना म_ कमीशन �यादा है। 

सभी kवqतीय उqपादp के अपने खुद के लाभ ह� और वे fाहक क\ आवlयकता 

का एक महqवपूणR Zह"सा हो सकत ेह�। इस अनु�छेद म_, म� बस �यूचुअल फंड 

कमीशन क\ शिBत के बारे म_ चचाR कर रहा हँू। अ
य उqपाद के साथ क\ गई 

कोई भी तुलना �सफ़R  उदाहरण ह2 है। 

भ$व@य बनाम वत5मान 

अSधकांश kवqतीय उqपाद कमीशन �ब�\ के समय यानी, वतRमान, म_ आप को 

लाभ देने �लए तैयार Xकए जात ेह�| �युचुअल फंड कमीशन, भkव�य के वष� म_ 

आपको और भी अSधक लाभ देत ेह�| जबXक वतRमान महqवपूणR है, kवकास करने 

के �लए हम_ काफ\ हद तक भkव�य क\ ^नरंतर कमाई पर sयान क_ Ztत करना 

चाZहए| 

जो IFAs केवल वतRमान कमीशन पर बहुत �यादा sयान देत ेह�, वे लोग भkव�य 

के अ
य लाभ से भी चूक जात ेह�; जो �यूचुअल फंड gदान करता है| kवकास के 

सबसे महqवपूणR �स�ांतp म_ से एक यह है Xक हम अपने fाहकp के साथ बढ़_| 

जब �यूचुअल फंड kवतरण �यापार करने क\ बात आती है तब इससे अSधक 

कुछ भी सह2 नह2ं हो सकता| �यूचुअल फंड के कमीशन क\ संरचना एक IFA के 
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खुद के ^नवेश क\ वkृ� के साथ-साथ fाहक के kवकास म_ भाग लेने क\ अनुम^त 

भी देती है। 

क�पाउि
डगं कF शि_त 

हम सब क�पाउि
डगं क\ शिBत को समझत ेह�। यह उन ^नवेशकp के �लए बहुत 

अ�छ� तरह से काम करता ह� जो लंबे समय तक अपने ^नवेश से जड़ु ेरहत ेह�| 

इसी तरह,  �यूचुअल फंड कमीशन  IFAs को क�पाउि
डगं क\ शिBत देने के �लए 

बनाया गया है|   

�यूचुअल फंड म_, आपने इस साल Xकतना बेचा उसक\ परवाह Xकए बगैर, हर 

साल आपके कुल कारोबार पर कमीशन  �मलता है। संभवतः दु̂ नया भर म_ ऐसा 

कोई �यवसाय नह2ं है जो यह लाभ gदान करता है| इसम_ अगर और जोड़_ तो, 

आपको केवल �यापार के ­ोत क\ माaा पर ह2 नह2ं बिwक �यापार के बढ़त े

मूwय पर भी कमीशन �मलता है। तो, अगर आपने १० साल पहले ५ लाख का 

कारोबार Xकया और आज इसका मूwय १५ लाख है, तो आपको १५ लाख �पए पर 

कमीशन �मलता है और न Xक ५ लाख पर| िजन लोगp ने kवकास क\ इस शिBत 

को समझा, व ेइस �यवसाय म_ बड़ा बन गये ह�| इस शिBत को ' >ेल ' क\ शिBत 

कहा जाता है। यह अ�kवतीय है। कई IFAs इस शिBत को कम समझत े ह� और 

इस�लए वे इस �यवसाय को गंभीरता से नह2ं लेत ेह�। वे नुकसान  म_ रहत ेह�। 
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बढ़ रहे 2ेल कमीशन को \दखाता हुआ चाट5 

Initial Investment - Rs.5,00,000/- 

   

Year 

Value of investment at the 

beginning of the year Trail 

Year 1 ₹ 5,00,000 ₹ 2,650 

Year 2 ₹ 5,60,000 ₹2,968  

Year 3 ₹ 6,27,000 ₹ 3,323 

Year 4 ₹ 7,02,000 ₹ 3,720 

Year 5 ₹ 7,86,000 ₹ 4,168 

Year 6 ₹ 8,81,000 ₹ 4,668 

Year 7 ₹ 9,86,000 ₹ 5,228 

Year 8 ₹ 11,05,000 ₹ 5,855 

Year 9 ₹ 12,37,000 ₹ 6,558 

Year 10 ₹ 13,86,000 ₹ 7,345 
 

मा
यताएँ 

• ^नवेश क\ वkृ� हर साल @ १२% से ल2 गई है 

• >ेल क\ वाkषRक गणना औसत AUM पर @ ०.५०% क\ गई है ।   

• ये अंक लगभग सह2 अनुमान है और इनका उ�ेlय केवल उदाहरण देना है। 

आप ऊपर Zदखाए गये चाटR म_ देख सकत ेहै Xक fाहक के ^नवेश के मूwय क\ 

वkृ� के साथ >ेल कमीशन बढ़ जाती है| आपको �सफ़R  इतना करना है Xक लंबे 

समय के �लए अपने ^नवेश को रोके रखने के �लए fाहक को समझाएँ|  
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IFAs fाहकp को यह सुझाव देत ेह� Xक उ
ह_ लंबी अवSध के �लए ^नवेश करना 

चाZहए, लेXकन वे खुद   अSfम कमीशन चाहत ेह� | यह दोनp के �लए जीत क\ 

ि"थ^त नह2ं है। लंबी अवSध म_, हमारा g^तफल हमारे fाहक के ^नवेश और 

gदशRन के kवकास के साथ जड़ुा होना चाZहए। �युचुअल फंड कमीशन क\ संरचना 

इसी बात को sयान म_ रखकर क\ गयी है ।  

�यूचुअल फंड म/ द3घ5का�लक कमीशन कF संभावना  

�युचुअल फंड एक द2घRका�लक �यापार है। समय के साथ g^तफल �kवगु]णत 

होता जाता है|  हर साल जब आप �युचुअल फंड बेचत ेह�, यह आपके कुल AUM 

को बढ़ाता है| हर साल fाहक िजतना ^नवेश वापस ले लेत ेह� उससे �यादा का ^नवेश 

कराना मु}य बात है। 

अगर आप )?त वष5 कुल २ करोड़ aपए कF �बbF करत ेहc तो �यचुुअल 

फंड म/ आय कF सभंावना - 
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Yrs 

Year      

Opening 

Value 

Net        

Sales 

Year End     

Value 

Commissions Earned 

 

Upfront Trail Total 

1 

                              

-    

   

200,00,000  

       

224,00,000  

       

1,00,000  56,000 1,56,000 

2 

       

224,00,000  

   

200,00,000  

       

474,88,000  

       

1,00,000  1,74,720 2,74,720 

3 

       

474,88,000  

   

200,00,000  

       

755,86,560  

       

1,00,000  3,07,686 4,07,686 

4 

       

755,86,560  

   

200,00,000  

    

1070,56,947  

       

1,00,000  4,56,609 5,56,609 

5 

    

1070,56,947  

   

200,00,000  

    

1423,03,781  

       

1,00,000  6,23,402 7,23,402 

6 

    

1423,03,781  

   

200,00,000  

    

1817,80,235  

       

1,00,000  8,10,210 9,10,210 

7 

    

1817,80,235  

   

200,00,000  

    

2259,93,863  

       

1,00,000  10,19,435 11,19,435 

8 

    

2259,93,863  

   

200,00,000  

    

2755,13,126  

       

1,00,000  12,53,767 13,53,767 

9 

    

2755,13,126  

   

200,00,000  

    

3309,74,701  

       

1,00,000  15,16,220 16,16,220 

10 

    

3309,74,701  

   

200,00,000  

    

3930,91,666  

       

1,00,000  18,10,166 19,10,166 

11 

    

3930,91,666  

   

200,00,000  

    

4626,62,665  

       

1,00,000  21,39,386 22,39,386 

12 

    

4626,62,665  

   

200,00,000  

    

5405,82,185  

       

1,00,000  25,08,112 26,08,112 

13 

    

5405,82,185  

   

200,00,000  

    

6278,52,048  

       

1,00,000  29,21,086 30,21,086 

14 

    

6278,52,048  

   

200,00,000  

    

7255,94,293  

       

1,00,000  33,83,616 34,83,616 

15 

    

7255,94,293  

   

200,00,000  

    

8350,65,608  

       

1,00,000  39,01,650 40,01,650 

16 

    

8350,65,608  

   

200,00,000  

    

9576,73,481  

       

1,00,000  44,81,848 45,81,848 

17 

    

9576,73,481  

   

200,00,000  

 

10949,94,299  

       

1,00,000  51,31,669 52,31,669 

18 

 

10949,94,299  

   

200,00,000  

 

12487,93,615  

       

1,00,000  58,59,470 59,59,470 

19 

 

12487,93,615  

   

200,00,000  

 

14210,48,849  

       

1,00,000  66,74,606 67,74,606 

20 

 

14210,48,849  

   

200,00,000  

 

16139,74,711  

       

1,00,000  75,87,559 76,87,559 

Total       

  

20,00,000  

  

526,17,216  

    

546,17,216  
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अगर आप )?त वष5 कुल ५ करोड़ aपए कF �बbF करत ेहc तो �यचुुअल 

फंड म/ आय कF सभंावना - 

 

 

 

Yrs 
Year      

Opening 
Value 

Net        
Sales 

Year 
End     

Value 

Commissions Earned 

 
Upfront Trail Total 

1 

                              

-    

   

500,00,000  

       

560,00,000  

       

2,50,000  

           

1,40,000  

                

3,90,000  

2 

       

560,00,000  

   

500,00,000  

    

1187,20,000  

       

2,50,000  

           

4,36,800  

                

6,86,800  

3 

    

1187,20,000  

   

500,00,000  

    

1889,66,400  

       

2,50,000  

           

7,69,216  

             

10,19,216  

4 

    

1889,66,400  

   

500,00,000  

    

2676,42,368  

       

2,50,000  

        

11,41,522  

             

13,91,522  

5 

    

2676,42,368  

   

500,00,000  

    

3557,59,452  

       

2,50,000  

        

15,58,505  

             

18,08,505  

6 

    

3557,59,452  

   

500,00,000  

    

4544,50,586  

       

2,50,000  

        

20,25,525  

             

22,75,525  

7 

    

4544,50,586  

   

500,00,000  

    

5649,84,657  

       

2,50,000  

        

25,48,588  

             

27,98,588  

8 

    

5649,84,657  

   

500,00,000  

    

6887,82,816  

       

2,50,000  

        

31,34,419  

             

33,84,419  

9 

    

6887,82,816  

   

500,00,000  

    

8274,36,753  

       

2,50,000  

        

37,90,549  

             

40,40,549  

10 

    

8274,36,753  

   

500,00,000  

    

9827,29,164  

       

2,50,000  

        

45,25,415  

             

47,75,415  

11 

    

9827,29,164  

   

500,00,000  

 

11566,56,664  

       

2,50,000  

        

53,48,465  

             

55,98,465  

12 

 

11566,56,664  

   

500,00,000  

 

13514,55,463  

       

2,50,000  

        

62,70,280  

             

65,20,280  

13 

 

13514,55,463  

   

500,00,000  

 

15696,30,119  

       

2,50,000  

        

73,02,714  

             

75,52,714  

14 

 

15696,30,119  

   

500,00,000  

 

18139,85,733  

       

2,50,000  

        

84,59,040  

             

87,09,040  

15 

 

18139,85,733  

   

500,00,000  

 

20876,64,021  

       

2,50,000  

        

97,54,124  

          

100,04,124  

16 

 

20876,64,021  

   

500,00,000  

 

23941,83,704  

       

2,50,000       112,04,619  

          

114,54,619  

17 

 

23941,83,704  

   

500,00,000  

 

27374,85,748  

       

2,50,000       128,29,174  

          

130,79,174  

18 

 

27374,85,748  

   

500,00,000  

 

31219,84,038  

       

2,50,000       146,48,674  

          

148,98,674  

19 

 

31219,84,038  

   

500,00,000  

 

35526,22,122  

       

2,50,000       166,86,515  

          

169,36,515  

20 

 

35526,22,122  

   

500,00,000  

 

40349,36,777  

       

2,50,000       189,68,897  

      

192,18,897  

Total       
  

50,00,000  
 

1315,43,041 
  

1365,43,041 
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ऊपर दशा5ए गये चाट5 कF मा
यताएँ  

• वkृ� हर साल @ १२% से ल2 गई है 

• >ेल ०.५०% के vप म_ �लया गया  है और औसत AUM पर गणना क\ गई है 

• अSfम कमीशन क\ गणना @ ०.५०% से क\  गई है 

• ये अंक लगभग सह2 अनुमान ह� और इनका उ�ेlय केवल उदाहरण देना है। 

ऊपर दशाRए गये चाटR से यह पता चलता है Xक अगर आप १० साल तक  

�युचुअल फंड म_ 2 करोड़ �पए क\ कुल �ब�\  करत ेह�, तो १० साल के बाद 

आपका AUM   लगभग ४० करोड़ को छू सकता है और १० व_ साल म_ १८ 

लाख से अSधक >ेल हो सकता है। अगर इसी तरह, आप हर साल ५ करोड़ क\ 

कुल �ब�\ करत ेह� तो आपका AUM १० साल म_ कर2ब १०० करोड़ �पये को छू 

सकता है और १० व_ साल म_ लगभग ४५ लाख का >ेल हो सकता है। 

SIP कF �बbF से कमीशन 

SIP म_ बहुत संभावना है। ^न�न�ल]खत चाटR आपको Zदखात ेहै Xक आप एक SIP 

को बेचकर Xकतना कमा सकत ेह� और अगर आप ^नय�मत vप से बेचत ेह� तो 

Xकतना कमात ेह� | 
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अगर आप हर मह3न ेकुल १०,००० aपए कF SIP कF �बbF करते हc तो आय कF संभावना 

Year Opening Additions Appreciation Closing Trail SIP 

  Balance by SIP 12.00% Balance Comm. Book 

1 0 7,80,000 36,400 8,16,400 2,041 
     

1,20,000  

2 8,16,400 22,20,000 1,75,548 32,11,948 14,019 
     

2,40,000  

3 32,11,948 36,60,000 5,40,593 74,12,541 35,022 
     

3,60,000  

4 74,12,541 51,00,000 11,22,244 1,36,34,785 66,133 
     

4,80,000  

5 1,36,34,785 65,40,000 19,46,493 2,21,21,278 1,08,565 
     

6,00,000  

6 2,21,21,278 79,80,000 30,42,452 3,31,43,731 1,63,678 
     

7,20,000  

7 3,31,43,731 94,20,000 44,42,726 4,70,06,457 2,32,991 
     

8,40,000  

8 4,70,06,457 108,60,000 61,83,833 6,40,50,290 3,18,210 
     

9,60,000  

9 6,40,50,290 123,00,000 83,06,673 8,46,56,962 4,21,244 
   

10,80,000  

10 8,46,56,962 137,40,000 1,08,57,053 10,92,54,016 5,44,229 
   

12,00,000  

Total 19,06,132 

अगर आप हर मह3न ेकुल २५,००० aपए कF SIP कF �बbF करते हc तो आय कF संभावना 

Year Opening Additions Appreciation Closing Trail SIP 

  Balance by SIP 12.00% Balance Comm. Book 

1 0 19,50,000 91,000 20,41,000 5,103 
      
3,00,000  

2 20,41,000 55,50,000 4,38,869 80,29,869 35,047 
      
6,00,000  

3 80,29,869 91,50,000 13,51,483 1,85,31,352 87,554 
      
9,00,000  

4 1,85,31,352 127,50,000 28,05,610 3,40,86,963 1,65,332 
    
12,00,000  

5 3,40,86,963 163,50,000 48,66,233 5,53,03,196 2,71,413 
    
15,00,000  

6 5,53,03,196 199,50,000 76,06,130 8,28,59,326 4,09,194 
    
18,00,000  

7 8,28,59,326 235,50,000 1,11,06,815 11,75,16,142 5,82,478 
    
21,00,000  

8 11,75,16,14 271,50,000 1,54,59,583 16,01,25,724 7,95,526 
    
24,00,000  

9 16,01,25,74 307,50,000 2,07,66,682 21,16,42,406 10,53,110 
    
27,00,000  

10 21,16,42,46 343,50,000 2,71,42,633 27,31,35,039 13,60,573 
    

30,00,000  

Total 47,65,330 
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२०००/ के एक SIP क\ �ब�\ स ेआय क\ Vमता का चाटR  

Single SIP Amount Rs.2,000/- for 10  Years Trail - 0.50% 

            

Year Opening Additions Appreciation Closing Trail 

  Balance by SIP 12.00% Balance Comm. 

1   24,000 1,560 25,560 64 

2 25,560 24,000 4,627 54,187 207 

3 54,187 24,000 8,062 86,250 367 

4 86,250 24,000 11,910 1,22,160 547 

5 1,22,160 24,000 16,219 1,62,379 748 

6 1,62,379 24,000 21,045 2,07,424 973 

7 2,07,424 24,000 26,451 2,57,875 1,225 

8 2,57,875 24,000 32,505 3,14,380 1,508 

9 3,14,380 24,000 39,286 3,77,666 1,824 

10 3,77,666 24,000 46,880 4,48,546 2,179 

Total 9,643 
 

५००० के एक SIP क\ �ब�\ स ेआय क\ Vमता का चाटR  

Single SIP Amount Rs.5,000/- for 10  Years Trail - 0.50% 

            

Year Opening Additions Appreciation Closing Trail 

  Balance by SIP 12.00% Balance Comm. 

1   60,000 3,900 63,900 160 

2 63,900 60,000 11,568 1,35,468 518 

3 1,35,468 60,000 20,156 2,15,624 918 

4 2,15,624 60,000 29,775 3,05,399 1,367 

5 3,05,399 60,000 40,548 4,05,947 1,870 

6 4,05,947 60,000 52,614 5,18,561 2,433 

7 5,18,561 60,000 66,127 6,44,688 3,064 

8 6,44,688 60,000 81,263 7,85,950 3,770 

9 7,85,950 60,000 98,214 9,44,164 4,561 

10 9,44,164 60,000 1,17,200 11,21,364 5,447 

Total 24,108 

ऊपर दशा5ए गये चाट5 कF मा
यताएँ  
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• ऊपर अSfम कमीशन क\ गणना नह2ं क\ गई है। इससे g^तफल म_ वkृ� 

होगी। 

• वkृ� १२% g^त वषR है। >ेल हर साल @ ०.५०% �लया गया है। यह गणना 

लगभग सह2 अनुमान है|  

तो इस�लए आप SIP क\ �ब�\ के पहले मह2ने या पहले साल म_ Xकतना कमात े

ह� उसके बारे म_ न सोच_| ५-१० वषR के बारे म_ सोच_| 

पहले कुछ वषf म/ आप Oकतना कमा सकत ेहै? 

Zदया गया चाटR पहले ५ साल म_ �यूचुअल फंड क\ �ब�\ से संभाkवत आय क\ 

Vमता Zदखाता है 

१ पgरh6य  

मा�सक $वbय 
   New SIPs 10,000/-  

  Fresh sales in equity funds 3,00,000/- 

  Fresh sales in debt funds 3,00,000/- 

  

       Income in B15 Cities Income in T15 Cities 

  Yearly Monthly Yearly Monthly 

Year 1 65800 5483 22000 1833 

Year 2 134200 11183 76000 6333 

Year 3 216600 18050 144000 12000 

Year 4 315000 26250 228000 19000 

Year 5 430400 35867 329000 27417 

    नpध: आंकड़ ेअनुमान ह� और इनका उ�ेlय केवल धारणा के �लए है| 
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२ पgरh6य 

मा�सक $वbय 
   New SIPs 25,000/-  

  Fresh sales in equity funds 10,00,000/- 

  Fresh sales in debt funds 10,00,000/- 

  

      Income in B15 Cities Income in T15 Cities 

  Yearly Monthly Yearly Monthly 

Year 1 206500 17208 67000 5583 

Year 2 416500 34708 241000 20083 

Year 3 663500 55292 452000 37667 

Year 4 953500 79458 706000 58833 

Year 5 1291500 107625 1008000 84000 

नpध : ये अंक लगभग सह3 अनमुान हc और इनका उiे6य केवल उदाहरण देना है 

 

ऊपर दशा5ए गये २ चाट5 कF मा
यताएँ  

• B 15 शहरp म_ इिBवट2 योजनाओं म_ अSfम कमीशन @ १.००% �लया गया है। 

SIP इिBवट2 योजनाओं म_ माना गया है| 

• Debt फंhस के �लए कोई अSfम कमीशन नह2ं �लया गया है| 

• वkृ� १२% g^त वषR है। पहले चाटR म_, आपको T 15 शहरp म_ कम आकषRक 

कमीशन �मल सकता है, लेXकन ^निlचत vप से आप T 15 शहरp से �यादा बेच 

सकत ेह�| इसे sयान म_ रख_| इसके अलावा, दोनp ि"थ^तयp म_ Zदखाया समf 

�ब�\ का अंक बहुत ह2 बु^नयाद2 vप म_ �लया गया है। बहुत अSधक संभावनाएँ 

ह� और आपको उ�च कारोबार का लyय रखना चाZहए। 
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जीवन बीमा और �यूचुअल फंड म/ कमीशन कF तुलना। 

जीवन बीमा और �युचुअल फंड उqपाद gकृ^त म_ अलग ह� और अलग उ�ेlय से 

कायR करत ेह�| ^न�न�ल]खत कमीशन क\ तुलना केवल उदाहरण के उ�ेlय से है| 

 चाटR जहा ँ^नवेश एक अरसे से अवSध म_ ह2 है| 

Yrs Investment  

Yr End 
Value    Income for distributor 

  Insurance MF MF   Insurance 

MF 
Trail 

@0.50% 
Diff.with 

insurance 

1 20000 20000 22400   7000 112 -6888 

2 20000 20000 47488   1500 237 -1263 

3 20000 20000 75587   1500 378 -1122 

4 20000 20000 107057   1000 535 -465 

5 20000 20000 142304   1000 712 -288 

6 20000 20000 181780   1000 909 -91 

7 20000 20000 225994   1000 1130 130 

8 20000 20000 275513   1000 1378 378 

9 20000 20000 330975   1000 1655 655 

10 20000 20000 393092   1000 1965 965 

11 20000 20000 462663   1000 2313 1313 

12 20000 20000 540582   1000 2703 1703 

13 20000 20000 627852   1000 3139 2139 

14 20000 20000 725594   1000 3628 2628 

15 20000 20000 835066   1000 4175 3175 

16 20000 20000 957673   1000 4788 3788 

17 20000 20000 1094994   1000 5475 4475 

18 20000 20000 1248794   1000 6244 5244 

19 20000 20000 1421049   1000 7105 6105 

20 20000 20000 1613975   1000 8070 7070 

Total 400000 400000     27000 58652 29652 

नLध: �यचूअुल फंड म/ वkृ� @१२% )?त �लया गया है और ०.५०% 2ेल है| यह गणना 

अनमुान है। 
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हर साल �यूचुअल फंड म_ ^नवेश नह2ं हो सकता है और उसे २० साल के �लए 

जार2 नह2ं रख सकत े है। लेXकन गणना क\ खा^तर, अगर यह होता है, तो २० 

साल म_, �यूचुअल फंड का कमीशन २९,०००/- �पये के आसपास से अSधक रहता 

है| 

^न�न�ल]खत चाटR म_ यह माना गया है Xक़ हर साल ^नवशेक �यूचुअल फंड म_ 

^नवेश नह2ं कर सकत े ह�| इसके अलावा, शुv म_ जीवन बीमा क\ तुलना म_  

�यूचुअल फंड म_ अSधक ^नवेश हो सकता है, लेXकन bरड�े�शन भी होगा| 

Yrs Investment  

Yr End 
Value   Income for distributor 

  Insurance MF MF   Insurance MF Trail 
Diff.with 

insurance 

1 20000 100000 112000   7000 560 -6440 

2 20000 100000 237440   1500 1187 -313 

3 20000 100000 377933   1500 1890 390 

4 20000   423285   1000 2116 1116 

5 20000   474079   1000 2370 1370 

6 20000   530968   1000 2655 1655 

7 20000   594685   1000 2973 1973 

8 20000   666047   1000 3330 2330 

9 20000   745972   1000 3730 2730 

10 20000 -300000 499489   1000 2497 1497 

11 20000   559428   1000 2797 1797 

12 20000   626559   1000 3133 2133 

13 20000   701746   1000 3509 2509 

14 20000   785956   1000 3930 2930 

15 20000   880270   1000 4401 3401 

16 20000   985903   1000 4930 3930 

17 20000   1104211   1000 5521 4521 

18 20000   1236716   1000 6184 5184 

19 20000   1385122   1000 6926 5926 

20 20000   1551337   1000 7757 6757 

Total 400000 0     27000 72396 45396 

 



“�यूचअूल फंड है
डबुक फॉर IFAs” 

45 

 

 
 

जीवन बीमा क\ तुलना म_ �यूचुअल फंड अSधक माaा म_ बेचना आसान है| 

इसके अलावा, �यूचुअल फंड म_ ^नय�मत vप से ^नवेश नह2ं हो सकता। fाहक 

बीच म_ से भी वापस लेने आ जात ेह�। ऊपर का चाटR इन बातp को समझाने क\ 

को�शश करता है| इस मामले म_ भी,  २० साल के कमीशन  म_ ४५,००० �पये से 

¤यादा का अंतर है| नीच े Zदए गए चाटR म_ यह माना गया है Xक ^नवेशक हर 

साल �यूचुअल फंड म_ ^नवेश नह2ं कर सकत ेह�|  

Yrs Investment  

Yr End 
Value  

  Income for distributor 

  Insurance MF MF   Insurance MF Trail 
Diff.with 

insurance 

1 20000 200000 224000   7000 1120 -5880 

2 20000   250880   1500 1254 -246 

3 20000   280986   1500 1405 -95 

4 20000   314704   1000 1574 574 

5 20000   352468   1000 1762 762 

6 20000   394765   1000 1974 974 

7 20000   442136   1000 2211 1211 

8 20000   495193   1000 2476 1476 

9 20000   554616   1000 2773 1773 

10 20000   621170   1000 3106 2106 

11 20000   695710   1000 3479 2479 

12 20000   779195   1000 3896 2896 

13 20000   872699   1000 4363 3363 

14 20000   977422   1000 4887 3887 

15 20000   1094713   1000 5474 4474 

16 20000   1226079   1000 6130 5130 

17 20000   1373208   1000 6866 5866 

18 20000   1537993   1000 7690 6690 

19 20000   1722552   1000 8613 7613 

20 20000   1929259   1000 9646 8646 

Total 400000 200000     27000 80699 53699 

नpध: : �यूचअुल फंड म_ वkृ� दर १२% g^त �लया गया है। >ेल क\ गणना लगभग ०.५०% @ है। 



“�यूचअूल फंड है
डबुक फॉर IFAs” 

46 

 

ऊपर  के चाटR म_,  बेचने म_ आसानी क\ वजह से, �यूचुअल फंड म_ ^नवेश क\ 

रा�श अSधक हो सकती है। लेXकन चँूXक bरड�े�शन को sयान म_ नह2ं रखा गया, 

और समझ और सरलता के �लए, एक बार के ^नवेश को  केवल २ लाख �पए 

�लया गया है| 

gारं�भक वष� म_ जीवन बीमा उ�च भगुतान करता है लेXकन बाद के वष� म_ 

�यूचुअल फंड और अSधक भगुतान से उसे हरा देता है। मेरा सुझाव आपक\ 

जीवन बीमा क\ �ब�\ बंद कराने का नह2ं है लेXकन म� आपको यह संकेत देना 

चाहता हँू Xक लंबे समय म_ �यूचुअल फंड कमीशन बहुत आकषRक है। अगर आप 

gारं�भक कमीशन आवlयकता बनाम भkव�य क\ संभावना क\ उSचत समझ के 

आधार पर अपने जीवन बीमा और �युचुअल फंड �यापार क\ योजना कर सकत े

है तो आप बहुत अ�छ� तरह से आगे बढ़ सकत ेहै| 

gरड�ेlशन कF Yचतंा 

�युचुअल फंड उ�च �लिBवcडट2 gदान करत ेह�। �यादातर योजनाओं म_ fाहक 

कभी भी ^नवेश कर सकत ेह� और Xकसी भी समय बेच सकत ेह�। यह कुछ IFA 

के मन म_ एक Sचतंा उqप
न करता है Xक अगर fाहक bरडे�पशन करा ल_गे तो 

उ
ह_ लंबी अवSध का >ेल कैसे �मलेगा| इस वजह से उनके आqमkवlवास म_ 

कमी आ जाती है। 

इसक\ वजह से Sचं̂ तत न हो| gबंधन के तहत, आपक\ कुल संपिqत पर >ेल का 

भगुतान Xकया जाता है| ^नवेश और bरड�े�शन एक सतत gX�या होगी। एक 

fाहक bरड�े�शन करेगा,  दसूरा fाहक नया ^नवेश करेगा| इस �यापार म_ यह 

^नय�मत तौर पर चलता रहेगा| आपको कुल �ब�\ (^नवेश 
यूनतम bरड�े�शन) 

पर sयान क_ Ztत करना है| जो bरड�े�शन होता है उसक\ भरपाई म_ SIP बड़ी 
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मदद करत ेह�| जहाँ तक आपक\ कुल �ब�\ सकाराqमक रहती है, आप अ�छा ह2 

कर_गे| समय के साथ, fाहक और उनका ^नवेश बढ़ता जाता है| यह देखा गया है 

Xक वा"तkवकता म_,  ¤यादातर IFAs का AUM समय के साथ बढ़ता रहता ह�| यह 

�यूचुअल फंड इंड">2 �वारा gबंSधत कुल संपिqत म_ भी Zदखाई देता है। 

१०० KाहकL कF Bमता  

र2टेल  Vेa म_ भी, �यूचुअल फंड �यापार म_ १०० fाहक भी आपको ^न�न ^नवेश 

दे सकत ेह�। 

SIP क\ सं}या - १०० X ३ = ३०० SIP (gqयेक fाहक 3 SIP क\ औसत दे सकत े

ह�) 

Lumpsum        - हर साल नई �ब�\ के २-३ करोड़ �पए  

हमने ऊपर SIP और एकबारगी  �ब�\ के संभाkवत कमीशन देखे ह�। 

एक बार र2टेल Vेa म_, आपके १०० fाहक बन जाएँ तो  उनम_ से कुछ HNI हो 

जाएँगे और आगे जाकर आपके आधार को kव"ततृ करने के �लए इन fाहकp से 

बहुत कुछ संदभR भी �मल जाएँगे | 

चुनौतीपूण5 शुaआती वष5 

gारं�भक वष� म_,  �यूचुअल फंड उqपादp म_ कम अSfम कमीशन पर जार2 रखना 

चुनौतीपूणR हो सकता है। लेXकन यह मामला सब कारोबार के साथ होता है। 

Xकसी भी �यवसाय म_ अपनी जड़_ मजबूत बनाने के �लए और वह मनुाफ़ा देना 

शुv करे इसके �लए आपको कुछ वषR देने चाZहए। इसके अलावा, आपको यह 

सुझाव नह2ं Zदया जा रहा Xक आप िजसम_ उ�च अSfम कमीशन gदान हो 
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सकता है ऐसे अ
य kवqतीय उqपादp को न बेच_|  मेरा खयाल आपको �सफ़R  यह 

समझाने का है Xक अ
य उqपादp क\ तुलना म_  �यूचुअल फंड सबसे बेहतर 

भkव�य के लाभ gदान करता है|  मेरा खयाल आपको यह सुझाव देने का नह2ं है 

Xक आपको केवल �यूचुअल फंड ह2 बेचने चाZहए लेXकन यह जताने का है Xक 

कहाँ पर अSधक sयान क_ Ztत करना चाZहए उसका आपको सु^निlचत पता हो| 

आप एक Zदन के २४ घंटे , स�ताह के ७ Zदन , एक वषR के ३६५ Zदन >ेल 

कमीशन कमात े है| यहाँ तक Xक आपक\ छुZ¯यp के दौरान भी, आपक\ ब�क म_ 

�यूचुअल फंड कमीशन जमा होता रहता है। मह2ने दर मह2ने, fाहक के खात ेसे 

ड�ेबट हो रह2 SIP पर आपको कमीशन �मलता है। इन सब से भी ऊपर, आपको 

fाहक के ^नवेश के मौजूदा मूwय पर >ेल �मलता रहता है िजसक\ औसत 

हमेशा बढ़ती जाती है| एक IFA के vप म_, आप इससे अSधक उ�मीद नह2ं कर 

सकत।े 

कई IFAs �युचुअल फंड कारोबार म_ बड़ा नह2ं बन पात ेह� इसका कारण यह है 

Xक वे वतRमान पर बहुत �यादा sयान देत े ह� और अपने भkव�य का ^नमाRण 

करने के �लए काम नह2ं कर रहे ह�। एक  शु�आती के vप म_,  आपको यह 

गलती नह2ं करनी चाZहए। 

याद रख_,  आप वतRमान म_ कम समय और अपने भkव�य म_ अSधक से अSधक 

समय �बताने के �लए जा रहे ह�। तो यह दरूद�शRता है Xक आप िजतना अपने 

वतRमान क\ देखभाल करत ेह� उतनी ह2 परवाह आपके भkव�य के �लए भी कर_| 
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वत5मान और भ$व@य के बीच संतुलन ढँूढना 

अगर आपका नकद gवाह आपको पहले कुछ वष� के �लए आपक\ लागत और 

पाbरवाbरक खचR क\ देखभाल करने क\ अनुम^त देता है, तो आपको �यूचुअल फंड 

पर बहुत सारा sयान देना चाZहए| अगर शुv म_ आपको आय और �यय क\ 

चुनौ^तयाँ का सामना करना पड़ रहा है, तो आपक\ 
यूनतम आय जvरतp को 

पूरा करने के मsय-मागR के तौर पर आप kव�भ
न kवqतीय उqपादp के संयोजन 

क\ �ब�\ कर सकत ेह�  लेXकन यह बड़ा kवचार दरू न होने दे Xक आपके �लए 

�यूचुअल फंड  भkव�य म_ एक अ�छ� आमदनी का  ^नमाRण कर सकत ेह�| 

नpध: : यहाँ ऊपर Zदखाई गई >ेल क\ गणना @ ०.५० % g^तवषR है। Xकसी भी 

अ
य इंड">2 क\ तरह, जैसे ह2 आपके अंक ऊपर जाने लग_ तो, आपके >ेल म_ भी 

वkृ� होगी|  कुछ ह2 वष� म_, यह काफ़\ संभावना है Xक आप ०.७५ % के >ेल 

कमीशन तक पहँुच सकत ेह� जोXक ०.५०% क\ तुलना म_ ५०% अSधक है| 
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९. सफलता के मंo - १०/१० ?नयम 

जीवन म_ अSधकांश चीज़_ काफ\ सरल ह�,  लेXकन हम उ
ह_ देखने म_ जZटल बना 

देत ेह�| इसी तरह, �यूचुअल फंड कारोबार म_ kवकास gा�त करना काफ\ आसान 

है अगर आप एक साधारण ^नयम का पालन कर_ िजसे म� १०/१० का  ^नयम 

कहता हँू| 

१०/१० ?नयम यह है: - 

• एक स�ताह म_ १० मुलाक़ात_ कर_  

• हर स�ताह सीखने/पढ़ने के �लए १० घंटे रख_ 

हर Xकसीके पास काम करने के �लए सी�मत समय है। तो आप अपना समय 

कहाँ खचR करत े है वह बात मायने रखती है| इस �यवसाय म_ दो बात_ सबसे 

महqवपूणR ह� - fाहकp को �मलना और {ान के �वारा और अSधक सVम बनना| 

यZद आप, kवशेष vप से, gारं�भक वष� म_, इस ^नयम का पालन कर सकत ेहै,  तो 

आप �यूचुअल फंड के कारोबार म_ अ�छ� सफलता gा�त कर_गे। 

KाहकL से �मलना 

आपको हर स�ताह १० fाहकp को �मलने का लyय रखना चाZहए। इससे एक 

मह2ने म_ ४० और एक साल म_ ५०० मुलाक़ात_ होगी। अगर आप ऐसा करने के 

�लए सVम है, तो आप देख_गे Xक बहुत से fाहक आप के साथ �यूचुअल फंड म_ 

^नवेश के �लए तैयार हो जाएँगे । अ
य सभी बातp से उपर, fाहकp को �मलना 

आपक\ gाथ�मकता होनी चाZहए। जब तक आप fाहकp से �मल_गे नह2ं तब तक 

�यापार नह2ं होगा। तो, सेवा के  मामले, लेन-देन के मु� ेऔर अ
य िज़�मेदार2 



“�यूचअूल फंड है
डबुक फॉर IFAs” 

51 

 

को fाहकp के साथ आपके �मलने के समय के बीच न आने द_। बाक\ चीजp का 

आयोजन कर ल_  लेXकन fाहक मुलाकात को gाथ�मकता द_| 

केवल मौजूदा या केवल नये संभाkवत fाहकp को ह2 �मलने क\ कोई शतR नह2ं 

है। आप Xकसी को भी �मल सकत ेह� । एक ह2 fाहक/ सभंाkवत fाहक के साथ 

भी कई बार �मलने क\ अनुम^त द2 जाती है और Sगनी जाती है। एक मुलाकात 

तब Sगनी जाती है जब आप एक fाहक के सामने बैठत ेह�  और एक उqपाद क\ 

�ब�\ के बारे म_ बातचीत या उसके पोटRफो�लयो क\ समीVा करत ेह� | 

पेपर वकR , द"तावेज़ संfह आZद के �लए हुई अनौपचाbरक मुलाकात को मलुाकात 

के vप म_ नह2ं Sगना जा सकता| हर ह<त ेआप १० fाहकp को �मलने के लyय 

को gा�त करत ेह�  उसका वqृत रख_। स�ताह हर स�ताह। 

एक स�ताह म_ १० fाहकp से �मलकर, आप २-३ नए fाहक बनाना और / या २-

३ �ब�\ करने क\ उ�मीद कर सकत ेहै। gारंभ म_ यह औसत कम हो सकती है 

लेXकन समय के साथ यह आप के �लए काम करेगा| 

सीखना 

स�ताह म_ कम से कम १० घंटे पढ़ने, g�शVण या आपके {ान को बढ़ावा दे 

ऐसी Xकसी भी अ
य ग^तkवSध म_ खचR कर_| यो~यता से आपको अSधक बेचने के 

�लए शिBत �मल सकती है । आप फंड त«य पaक, फंड मैनेजर कम_टर2 और 

इंड">2 क\ खबर_ पढ़ सकत ेहै| 

आपको इस तरह क\ कई gमुख वेबसाइ§स पर बहुत उपयोगी जानकार2 �मल 

सकती है: - 



“�यूचअूल फंड है
डबुक फॉर IFAs” 

52 

 

• www.valueresearchonline.com  

• www.wealthforumezine.net 

• www.moneycontrol.com  

• www.cafemutual.com 

• www.networkfp.com 

• www.morningstar.in 

 

अSधकांश कंप^नयाँ समय-समय पर उ�योग स�मेलनp का भी आयोजन करती ह� 

िजसम_ देश भर से कई सौ g^तभागी भाग लेने आत ेह�| इन स�मेलनp म_, आप 

कई gमुख वBताओं, चोट2 के IFAs और इंड">2 के लोगp के साथ जड़ु सकत ेहै| 

इन स�मेलनp म_ से कुछ म_ आपको रिज"टर कराना पड़ता है और कुछ ^नमंaण 

से होत ेह�| आप उन म_ भाग लेने के �लए कुछ AMC को अनुरोध भी कर सकते 

है| यह अनुfह है Xक आपको इन से�मनारp म_ से कुछ म_ ज़vर शा�मल होना 

चाZहए| आपको संबंSधत वेबसाइ§स पर आगामी से�मनार के बारे म_ जानकार2 

gा�त हो सकती है। 

इतनी सार2 बात_ ह� जो आप कर सकत ेह� और म� भी �यापार को बढ़ाने के �लए 

सुझाव दे सकता हँू| लेXकन सादगी और gभावशीलता महqवपूणR है और अगर 

आप १०/१० के ^नयम म_ महारत हा�सल कर सकत ेह�, तो सब कुछ ठ�क हो 

जाएगा और आप इस �यवसाय म_ ^नपुण बन जाएँगे| 

 

 

 

 

 



“�यूचअूल फंड है
डबुक फॉर IFAs” 

53 

 

१०. AMC एवं योजना का चयन 

भारत म_ ४० से अSधक AMC और ४००० से अSधक �यूचुअल फंड योजनाएँ ह�। 

"वाभाkवक vप से, एक ह2 �यिBत सब AMC और सब फंड नह2ं बेच सकता है| 

जो AMC और योजना आप बेचना चाहत े ह� उसका चयन करने के �लए 

^न�न�ल]खत मापद°ड पर kवचार करना चाZहए: - 

AMC कF �ांड - g"थाkपत �ांड के बारे म_ सोच_ जो एक घरेल ूनाम बन गया है| 

अ�छ� �ांड बनाने के �लए वष� और दशकp का समय जाता है और चयन के 

मापदंड म_ यह ^निlचत vप से उ�च महqव लेने का हकदार है| 

AMC का कद - AMC �वारा gबंSधत पbरसंपिqतयp का कद देख_| िजतना बड़ा 

कद हो, वह बेहतर है। हालाँXक बड़ा कद बेहतर bरटनR और सुरVा क\ गारंट2 नह2ं 

देता है, लेXकन अBसर यह kव�श�टता, ि"थरता, gदशRन, अनुपालन और कई अ
य 

चीजp का पbरणाम होता है। 

योजनाओं का  काय5-संपादन  - अगला मु�ा कायR-संपादन है। योजनाओं के 

bरटनR क\ ि"थरता को देख_| �सफ़R  kपछले ३ मह2ने या १२ मह2नp के bरटनR को 

मत दे]खए| आपको लंबी अवSध के कायR-संपादन के vप म_ ३ साल, ५ साल, १० 

साल और उससे ऊपर kवचार करना चाZहए। छोट2 अवSध का gदशRन £ामक हो 

सकता है। इसके अलावा, आपको अपने साSथयp के समूह और ब_चमाकR  के साथ 

योजना क\ तुलना करनी होगी| योजना का चयन करने के �लए यह आपको एक 

बेहतर  सुझाव  देगा| अगर एक योजना ने kपछले तीन साल म_ १८% CAGR 

bरटनR Zदया है, लेXकन उसके ब_चमाकR  ने २० % CAGR  Zदया है, तो यह पस
द के 

यो~य नह2ं हो सकता। नीच ेZदए गए उदाहरण देख_: 
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Performance data of 3 similar funds  

Scheme 1 Year 3 Year 5 Year 10 Year 

A 30% 12% 18% 14% 

B  20% 16% 17% 15% 

C 35% 12% 13% 11% 

Benchmark 15% 12% 13% 12% 
 

 

इस उदाहरण म_, "क\म बी अलग से Zदख रह2 है| इसका कारण यह है Xक दसूरp 

क\ तुलना म_ यह अSधक सुसंगत है और यह सभी अवसरp पर ब_चमाकR  से  

बेहतर है। योजना ए कर2ब है लेXकन यह अSधक अि"थर है। 

ऐसे AMC हो सकत ेह� जो �ांड और कद के पहले दो मानदंडp म_ अ�छ� तरह से 

Xफट नह2ं है लेXकन उनक\ कुछ योजनाएँ सुसंगत आधार पर बकाया एक 

जो]खम समायोिजत gदशRन kवतbरत कर सकती ह�| ऐसे मामलp म_, भले ह2 

उसका �ांड और कद बड़ा नह2ं है, आप ऐसी योजनाओं पर kवचार कर सकत ेहै। 

सेवा - एक बार आप उपरोBत मानदंडp पर AMC और योजनाओं को छानने म_ 

सVम होत ेजात ेह�, तो अ
य बात_ ¤यादा महqव क\ नह2ं ह�| कुल �मलाकर,  AMC 

क\ सेवा का दर बहुत ह2 अSधक है और ऐसे AMC व योजनाएँ जो �ांड, कद और 

gदशRन म_ उ�च "थान पर रहे ह� उनक\ कुछ खा�मयाँ उ
ह_ ^नकालने का कारण 

नह2ं होनी चाZहए। 

gर6ता -  Xकसी भी �यापार म_ मानव संबंध एक महqवपूणR भू�मका ^नभाता है। 

कई बार ऐसा हो जाता है Xक �यिBतगत संबंधp के �लए आपको कुछ फंड 

बेचना होगा|  केवल यह एक चीज मन म_ रख_ Xक  fाहक आपके फैसले 

पर अपनी मेहनत के पसेै ^नवेश करने के �लए आप पर भरोसा करता 
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है। सह2 AMC और योजनाओं का चयन करने के आपके फैसले को �यिBतगत 

संबंध क\ वजह से ख़राब नह2 ंहोने देना चाZहए । जvरत होने पर 'नह2'ं कहना 

सीखे| ^नजी संबंधp क\ वजह से ५-१०% का एक छोटा kव^नयोजन "वीकायR हो 

सकता है लेXकन उससे अSधक नह2ं| याद रख_ आपको उ�चतम �यावसा^यकता 

Zदखानी चाZहए और आपक\ gथम वफादार2 अपने fाहक के g^त होनी चाZहए| 

Oकतनी धनरा�श बेच/ 

एक समय पर आपको ४-५ फंड हाउस पर ह2 sयान क_ Ztत करना चाZहए। 

समय-समय पर gदशRन व अ
य ग^तशीलता  बदल जाएँगे और इससे आपको 

कुछ AMC को छोड़ने और दसूरp को जोड़ने पर kवचार करने क\ आवlयकता हो 

सकती है। हालाँXक,  हमेशा आपको gतीVा सूची म_ १-२ AMC रखने चाZहए। 

Oकतने योजनाएं बेच/ 

आपको लाजR कैप फंड,  डाइव�सRफाइड फंड, �मड कैप फंड,  थीमैZटक फंड,  बैल_"ड 

फंड, �लिBवड फंड एमआईपी और अ
य डटे फंड क\ kव�भ
न �े]णयp म_ से २-३ 

योजनाओं क\ संUV�त सूSच बनानी चाZहए। आपका sयान क_ Ztत करने के �लए 

१५-२० योजनाएँ पयाR�त होनी चाZहए। 

आपको सब AMC पर काम करने क\ और अSधमा
य सूची के अंतगRत सैकड़p 

योजनाओं क\ जvरत नह2ं है। िजतना अSधक AMC और योजनाओं पर आप 

काम करत ेहै, वे उतने ह2 जZटल होत ेजाएँगे| 
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नए फंड ऑफर / _लोज़ एंडेड फंड 

आपको नए फंड ऑफर और Bलोज़ एंडडे फंड बेचने चाZहए Xक नह2ं उसके बारे 

म_ बाजार म_ �मS�त अ�भमत  है। कुछ सुझाव देत ेह� Xक मौजूदा फंड को नए 

फंड के ऊपर gाथ�मकता द2 जानी चाZहए| दसूरे महसूस करत े ह� Xक नई 

योजनाओं के �लए हमेशा गुंजाइश है िजसम_ नये kवचार हो और नया मौका 

�मले| नीच ेम�ने इसके पV म_ और इसके ]खलाफ बहस का एक लघु सारांश 

Zदया है| 

एनएफओ और _लोज़ एंडेड फंड के पB म/ दल3ल 

• सभी अ�छ� मौजूदा योजनाएँ एक समय पर नई फंड ऑफर थी। 

• नई योजनाओं �वारा नए अवसर का बेहतर लाभ उठाया जा सकता है। 

• Bलोज़ एंडडे फंड ^नSध gबंधकp को अSधक लचीलापन gदान करता है BयpXक 

bरड�े�शन ^नयं�aत है| 

एनएफओ और _लोज़ एंडेड फंड के tखलाफ दल3ल 

• ऐसी योजनाओं का कोई >ैक bरकॉडR नह2ं है। 

• आम तौर पर, ऐसी योजनाओं का ^नमाRण खचR अSधक है। 

• Bलोज़ एंडडे फंड म_ बाहर ^नकलने क\ अनुम^त नह2ं द2 जाती है इस�लए 

इसम_ ^नवेशक मनुाफा लेने का अवसर खो सकत ेह�|   

आपको _या करना चा\हए 
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आपको खुले Zदमाग के साथ gqयेक योजना का kवlलेषण करना चाZहए। बस 

पूवR धारणाओं के आधार पर  Xकसी भी फंड को "वीकार या अ"वीकार नह2ं 

करना चाZहए। अ�छे >ैक bरकॉडRवाल2 मौजूदा योजनाओं को हमेशा उसके जैसे ह2 

^नवेश का उ�ेlय रखनेवाले नए फंड के ऊपर gाथ�मकता द2 जानी चाZहए। संदेह 

को देखत े हुए, नए फंड को अनदेखा कर_| अगर आपको कोई भी नया फंड 

मजबूत लगता है,  तो आप उसे बढ़ावा दे सकत ेह� |  Xफर भी, आपको ऐसे फंड म_ 

आपके fाहक के कुल ^नवेश के १०-१५ % तक ह2 ^नवेश कराना चाZहए। 

uड$वडे
ड या Kोथ का $वकvप 

cडkवडे
ड kवकwप के तहत, समय-समय पर cडkवड
ेड योजना क\ घोषणा हो 

सकती है जो या तो fाहक को या मौजूदा एनएवी "क\म म_ Xफर से ^नवेश 

करने के �लए अदा क\ जा सकती है| याद रख_ Xक cडkवड
ेड  क\ घोषणा के 

बाद, एनएवी घोkषत cडkवड
ेड के बराबर Sगर जाता है| fोथ kवकwप के तहत, कोई 

cडkवडे
ड घोkषत नह2ं Xकया जाता है और g^त gदशRन एनएवी बदलता रहता है| 

uड$वडे
ड $वकvप के लाभ 

• cडkवड
ेड भगुतान kवकwप से ^नयत समय के अंतर पर मनुाफ़े क\ वसूल2 हो 

सकती है। 

• cडkवड
ेड योजनाओं के साथ कुछ कर  लाभ जड़ु ेहो सकत ेह�| 

• अगर अपने ^नवेश का कुछ Zह"सा वापस आता रहता है तो fाहकp का एक 

अशं सहज महसूस करता है| यह एक मनोवै{ा^नक बात है। 
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Kोथ $वकvप के लाभ 

• चँूXक इस योजना म_ लाभ "वचा�लत vप से Xफर से ^नवशे हो जात े ह� इससे 

क�पाउि
डगं bरटनR �मलता है। 

• चँूXक इसम_ fाहक के �लए कोई भगुतान नह2ं है, समय के साथ उनक\ बचत 

बढ़ती है| 

 • IFAs के �लए, इसम_ AUM का कोई नुकसान नह2ं होता है| 

fाहक क\ जvरत और सहू�लयत पर ^नभRर करके आप cडkवड
ेड या fोथ 

kवकwप का चयन कर सकत ेह� | 

योजना के रे\टwंस(अनुपात) 

^नवेशकp को मदद करने के �लए और kवतरक उनके �लए सह2 योजनाओं क\ 

पहचान कर सके, उसके �लए kव�भ
न बाहर2 एज_�सया ँ�यूचुअल फंड योजनाओं 

के अनुपात देती ह�|  वैwयू bरसचR और मनी कं>ोल इसके दो gमुख �बदं ुह�। 

रे\टwंस के लाभ 

• एक योजनाने कैसा ऐ^तहा�सक gदशRन Xकया है उसका kवहंगम �lय  रेZटगं 

आपको देती है| 

• यह आपको आगे के kवlलेषण के �लए, kवशेष �ेणी के तहत, योजनाओं क\ 

छंटनी करने म_ मदद कर सकती है| 

• ^नरंतर उ�च रेZटगं लगातार gदशRन और योजना क\ सु�ढ़ता का संकेत देती 

है| 



“�यूचअूल फंड है
डबुक फॉर IFAs” 

59 

 

रे\टगं के )?तबंध  

• आम तौर पर रेZटगं ऐ^तहा�सक gदशRन पर आधाbरत रहत ेह� जबXक आपको 

योजनाओं के सुझाव के �लए भkव�य के आधार क\ जvरत है| 

• रेZटगं बदलत े रहत े ह� िजससे fाहकp के सामने, रेZटगं के आधार पर Xकए 

आपके kपछले फैसले संZद~ध बन सकत ेह�| 

• आम तौर पर, हाल का उ�च gदशRन उ�च रेZटगं म_ बदल सकता है, लेXकन 

भkव�य म_ एक ह2 gदशRन दोहराया नह2ं जा सकता है। 

• अगर आप छोटे से मsयम अवSध के आधार पर एक सु^नयोिजत ^नणRय लेना 

चाहत े है तो लंबी अवSध के debt फंड जोXक |याज दरp के g^त अqयंत 

संवेदनशील ह�, उसम_, kपछले रेZट~ंस काम नह2ं करत।े  

• रेZटगं �सफ़R  सांके^तक उ�ेlय के �लए ह�। रेZटगं के आधार पर gदशRन क\ कोई 

गारंट2 नह2ं है। 

आपको _या करना चा\हए 

योजनाओं के चयन म_ अपने "वयं के {ान को लाग ूकर_। आप रेZट~ंस को एक 

संदभR �बदं ुके vप म_ ले न Xक �ब�\ उपकरण के vप म_| याद रख_, आप भkव�य 

के आधार पर सुझाव देत ेह� जबXक ¤यादातर रेZट~ंस kपछले gदशRन के आधार 

को देखत ेहुए ^निlचत होत ेह�|  

 

 

 



“�यूचअूल फंड है
डबुक फॉर IFAs” 

60 

 

११. जोtखम पर ?नयंoण,  एसेट $व?नयोजन  का पालन कर/   

यZद आप अSधक bरटनR चाहत ेहै तो आपको अSधक जो]खम लेना होगा| 

अगर आप अSधक जो]खम लेत ेह�, तो हो सकता है bरटनR �यादा न भी �मले।  

यह ^नवेश क\ दु̂ नया के सवR�े�ठ �स�ांतp म_ से एक है। अगर आप यह समझ जात े है 

और तदनुसार काम करत ेहै , तो आप अ�छा  कर पाएँगे।  

हालाँXक आपको अपने fाहकp को अ�छा bरटनR देने क\ को�शश करनी चाZहए, लेXकन 

आपको अनावlयक अSधक जो]खम भी नह2ं लेना चाZहए। आम तौर पर  fाहक जो]खम 

के kव��  होत ेह�। जब उ
ह_  अ�छा bरटनR �मलता है तब व ेतट"थ रहत ेह�, परंतु जब उ
ह_ 

नकाराqमक bरटनR �मलता है, तो व ेपसंद नह2ं करत ेहै।  

 कुछ  IFAs  केवल इिBवट2 आधाbरत फंhस को बेचने म_ ¤यादा Zदलच"पी Zदखात ेह� | व े 

सोचत े ह� Xक ऐसा करने से व े fाहकp को ¤यादा bरट
सR Zदला सकत े ह�  और उनका 

अपना  AUM  भी तजेी से बढ़ेगा। जब सब कुछ ठ�क होता है, तब यह काम करता है 

लेXकन बाजार  म_ मंद2 के दौरान यह  उwटा नुक़सानदायक हो जाता है । व ेfाहकp  से 

संबंध खो देत ेह�,  बाजार के मूwयांकन के नीच ेजाने से AUM नीच ेचला जाता है और 

�यापार बुर2 हालत म_ आ जाता है।  

आपके  AUM म_ डटे और इिBवट2 का सह2 �म�ण होना चाZहए। इससे fाहकp को  

अSधकतम सुरVा �मलती है और यह बुरे  समय म_ आपके �यवसाय का भी बचाव करता 

है। 
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"क\म का चुनाव काफ़\  हद तक  fाहकp क\ kव�श�ट आवlयकताएँ, समय सीमा और 

जो]खम लेने क\ Vमता पर  ^नभRर करता है। हालांXक, gारं�भक वष� म_  सामा
य तौर 

पर आप इस पर kवचार कर सकत ेहै;  

इिBवट2 आधाbरत फंhस के तहत, आपके पोटRफो�लयो का एक बड़ा Zह"सा 

डाइव�सRफाइड  इिBवट2 फंhस के �लए ^नयत करना चाZहए (लाजR कैप या 

मwट2कैप)| इसका कुछ Zह"सा �मड कैप म_ हो सकता है और एक छोटा सा 

Zह"सा "माल कॅ�स  या SथमेZटक  फंhस के �लए ^नयत Xकया जा सकता है। 

एक बार अµयास  के साथ अनुभवी kवशेष{  बन जाने के बाद, आप थोड़ा और 

अSधक ग^तशील एसेट kव^नयोजन  का gबंध कर सकत ेह�।  

इसी तरह, डटे आधाbरत फंhस के तहत, पोटRफो�लयो का अSधकतम भाग कम 

अवSध के डटे फंड जैसे �लिBवड फंhस, लघु अवSध के फंhस और अ�ूअल फंhस  

के �लए ^नयत Xकया जाना चाZहए। उसके बाद आप डायन�मक बॉ
ड फंhस म_ 

^नयत कर सकत ेह� (जो फंड मैनेजर को अपनी अ¶लमंद2 के आधार पर फंड 

क\ अवSध को बदलने क\ अनुम^त देता है )। कुछ Zह"सा लंबी अवSध के डटे 

फंhस जैसे Xक इ
कम और Sगwट फंड म_ ^नवेश Xकया जा सकता है जोXक 

|याज दर क\ ग^तkवSध के g^त काफ़\ संवेदनशील ह� और इसका एक छोटा सा 

g^तशत सु^नयोिजत आधार पर kवभािजत करना चाZहए| 

नpध - अ�ूअल  फंhस व ेपbरयोजनाएँ  ह� जो  fाहकp को इ
कम फंhस क\  तुलना म_ 

कम अि"थरता के साथ लगातार और ^नय�मत vप से bरट
सR gदान करती ह�| 
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�यचूअुल फंड पgरयोजना कF $व�भ
न zेtणयL के gर*क gरटन5  

 

 

Scheme Time Horizon Risk  Liquidity 
Return 

Possibility 

Liquid Funds 
> 1 day to 12 

months  
Low High Low 

Fixed Maturity Plans 
3 months and 

longer 
Low 

Low - listed at 

the exchange 

Low to 

Medium 

Short Term  Funds 
12 to 24 

months 

Low to 

Medium 
Medium to High 

Low to 

Medium 

Income Funds > 3 Years  Medium Medium to High Medium 

Balanced (Debt 

Oriented) 
> 3 Years  

Medium 

to High 
Medium to High Medium 

Equity Oriented 

Funds 
> 3 years High Medium to High High 

 

Bलोज़ एंडडे फंhस और FMPs के �सवाय अSधकतम �यूचुयल फंhस क\ 

पbरयोजना  म_ एक से तीन कायR Zदवस म_ पैसा gा�त Xकया जा सकता है| 

हालाँXक एि~जट लोड लाग ूहो सकता है। 
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�यचुुअल फंड का कलर कोuडगं  

अब सभी �यूचुअल फंड पbरयोजना  म_ रंग का ^नशान होता है िजससे एक ^नवेशक को 

तुरंत Xकसी kवशेष �यूचुअल फंड पbरयोजना  से जड़ु े  जो]खम  का  पता चल जाता है।  

�युचुअल फंड पbरयोजना म_ जो]खम दशाRने वाले kव�भ
न रंग इस gकार ह� –  
 

 

Colour Risk to Principal 

amount 

Suggestive Scheme 

Blue Principal at low risk 
Govt. Securities, Money 

Market Funds 

Yellow 
Principal at medium 

risk 

Income Funds, Monthly 

Income Scheme, Balanced 

Funds 

Brown Principal at high risk 
Equity Funds 

 

पgरसपंि>त $व?नयोजन  

२०००-२००१ म_, इिBवट2 बाजार म_ ६०% से भी अSधक Sगरावट हुई| Xफर, वषR  

२००८-०९ म_ बाजारp म_ Xफर से ६०% से अSधक क\ Sगरावट से २०००० के ऊपर 

के उ�च "तर से स_सेBस ८००० के ^नचले तल पर आ गया| वषR २०१३ म_ |याज 

दरp म_ अचानक वkृ� हो जाने क\ वजह से कई लंबी अवSध के डटे फंhस बाजार 

मूwय के ५-१० % नीच ेतक चले गये| बाजार अि"थर थे और रह_गे|  एकमाa 

समाधान पbरसंपिqत के kव^नयोजन का पालन करना और Xकसी भी पbरसंपिqत 

क\ �ेणी म_ ^नरंकुश न होना है| 

 

gqयेक fाहक क\ ि"थ^त दसूरे से अलग होगी|इस �लए Xकसी kवशेष योजना के 

सुझाव से पहले �यिBत kववेक लाग ू Xकया जाना चाZहए। हालाँXक, आप एक 

सामा
य ^नयम के vप म_ ^न�न ता�लका का उपयोग कर सकत ेह� | 
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Client’s 

Age 
90 - Age 

% of Assets 

in 

% of Assets 

in 

Equity 

Schemes 

Debt 

Schemes  

25 65 65% 35% 

30 60 60% 40% 

35 55 55% 45% 

40 50 50% 50% 

45 45 45% 55% 

50 40 40% 60% 

55 35 35% 65% 

60 30 30% 60% 
 

 

 

 

 

 

fाहकp क\ आवlयकताओ ंको समझना और उ
ह_ उनके  अपने जो]खम-g^तफल 

के अनुvप उqपाद gदान करना सह2 रा"ता है|। समय के साथ आपम_  अपने  

fाहक के �लए  बेहतर ^नवेश के  ^नणRय लेने और अSधक उपयुBत उqपाद के  

सुझाव क\ समझदार2 व बुk�मानी  आ जाएगी| उस समय तक, आपको कम 

जो]खम लेने पर sयान क_ Ztत करना चाZहए 

fाहक  आम तौर पर अSधक bरटनR चाहत ेह�, लेXकन व ेअपनी पूंजी क\ सुरVा  

क\ भी Sचतंा करत ेह�। यZद fाहक को अ�वल से साधारण bरटनR �मलता है तो 

वो अपना ^नवेश जार2 रखत ेह� परंतु यZद उ
ह_ हा^न होती है तो व े^नवेश से 

बाहर ^नकलना ह2 बेहतर समझत ेह� ।  

आम तौर पर fाहक अSधक bरटनR क\ मागं करत ेह� लेXकन व ेअपनी पूंजी क\ 

सुरVा के बारे म_ ¤यादा Sचं̂ तत होत ेह�| अगर fाहकp को उSचत से लेकर औसत 

दज© का bरटनR �मलता है,  तो व े आम तौर पर अपना ^नवेश जार2 रखत े ह�,  

लेXकन अगर उ
ह_ नकाराqमक bरटनR �मलता है तो व े ^नवेश से बाहर ^नकल 

जाना और bरlता तोड़ना बेहतर समझत ेह�। 
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कुछ सनुहरे ?नयम यहा ँदशा5ए गये हc 

• अपने मन क\ साहसी भावना पर उqपाद क\ �ब�\ न कर_। 

• अगर आप संZद~ध है, तो fाहक को �लए कम जो]खमवाले उqपाद का सुझाव 

द_| 
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१२. Kाहक कF जPरत के \हसाब स े�यचूअुल फंड पgरयोजना का 

मानYचo बनाना 

kव�भ
न योजनाएँ fाहकp के अलग-अलग उ�ेlय और जvरतp को पूरा करती ह�। 

यह महqवपूणR है Xक जो fाहक के उ�ेlय क\ पू^तR कर सकता है ऐसे सह2 

उqपाद का  ढाँचा बनाया जाए| ^न�न पbर�lयp से आपको समझ �मलेगी Xक 

fाहकp क\ kव�श�ट जvरतp क\ पू^तR के �लए उ
ह_ Xकस योजना के बारे म_  

सुझाव देना चाZहए| 

नpध: : असल2 दु̂ नया म_, gqयेक fाहक  अलग होगा और उनक\ ि"थ^त भी 

अलग हो सकती है| ^न�न उदाहरण �सफ़R  उ�ेlय के �लए ह2 ह�। fाहक को Xकसी 

भी उqपाद क\ �ब�\ करने/सलाह देने से पहले समय -समय पर आपको ^नयमp 

का पालन करना चाZहए। 

पgरh6य - zी शमा5 $पछले मह3ने सेवा?नव>ृत हुए और सेवा?नविृ>त लाभ के Pप 

म/ उ
ह/ ५० लाख aपये �मले| इसम/ से उ
हLने त>काल प/शन योजना म/ ३० 

लाख और कर म_ुत बांड म/ १० लाख का ?नवेश Oकया। व े५ से १० साल के 

�लए, बाकF  के १० लाख aपए जो उ
ह/ तरलता )दान कर सकत ेहc, ऐसे कम से 

म[यम जोtखम उ>पाद म/ ?नवेश करना चाहत ेहै। 

समाधान - आप उ
ह_ मंथल2 इ
कम �लान (MIP) पेश कर सकत े है| इन 

योजनाओ ं म_ १५-२५%  का इिBवट2 घटक है जो संपिqत के अSधमूwयन क\ 

स�भावना gदान करता है | चँूXक �ी शमाR सेवा^नवqृत है,  इस�लए उ�च जो]खम 

वाले उqपादp से परहेज Xकया जाना चाZहए। 

पgरh6य - zी �स
हा हर मह3ने १ लाख कमात ेहc और पहल3 बार �यूचुअल फंड 

योजनाओ ंम/ ?नवेश करने के �लए $वचार कर रहे है। व े३-५ साल के �लए ३ 

लाख aपए का ?नवेश करना चाहत ेहै। 
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समाधान - आप उ
ह_ बैल_"ड फंhस का सुझाव दे सकत ेह� । चँूXक उनक\ समय 

सीमा ३ साल से ऊपर है, वह इिBवट2 फंड के �लये उपयुBत हो सकत ेह�, लेXकन 

BयpXक व े पहल2 बार के ^नवेशक ह�, व े उ�च अि"थरता के साथ असहज हो 

सकत े ह� । जैसे ह2 व े �यूचुअल फंड ^नवेश म_ कुछ अनुभव gा�त कर_, आप 

उनके सामने इिBवट2 फंड का g"ताव रख सकत ेहै| 

पgरh6य - ५० साल कF सुzी ठाकुर एक $वधवा है। व ेअपने प?त कF बीमा 

पॉ�लसी से �मल3 रकम से ४० लाख ?नवेश करना चाहती हc  | उ
ह/ प/शन �मलती 

है जो उनके मौजदूा खच5 कF देखभाल करने के �लए पया5lत है| व ेजोtखम के 

$वa} म/ हc और उ
ह/ ?नवेश के बारे म/ ~यादा पता नह3 ंहै। 

समाधान - आप उनके �लए MIP,  इ
कम फंड और शॉटR टमR फंhस पर kवचार 

कर सकत ेहै| हालाँXक उनके पास समय क\ सीमा हो सकती है,  पर व ेखतरे के  

kव�� ह� और उनका {ान सी�मत है, इस�लए उ
ह_   इिBवट2 योजनाओ ंका सुझाव 

नह2ं देना चाZहए । 

पgरh6य - २४ साल का अ�भजीत एक आईट3 कंपनी के �लए काम करता है। 

उसका मा�सक वेतन ६५,०००/- है। उसके वेतन म/ से अYधकांश भाग खच5 और 

कार के ‘EMI’ म/ चला जाता है। उसने अपनी द3घ5काल3न बचत के �लए हर 

मह3ने ५,०००/- का ?नवेश करने के �लए आपसे  संपक5  Oकया है। 

समाधान - उसे डायव�सRफाइड इिBवट2 फंड म_ SIP करने का सुझाव Zदया जा 

सकता है। एक बार आनेवाले मह2नp म_ उनक\ बचत म_ वkृ� हो, Xफर आप उनके 

^नवेश पोटRफो�लयो को अ
य योजनाओ ंक\ तरफ ले जा सकत ेहै। 

पgरh6य - पीयूष एक नवो\दत कलाकार है। उसकF आमदनी म/ उतार-चढ़ाव आत े

रहत े है| वह ४-५ साल के बाद अपने घर के �लए त>काल अदायगी के �लए 

बचत करना चाहता है। जब जब उसकF बचत हो तब तब वह ?नवेश करना चाहता है | 



“�यूचअूल फंड है
डबुक फॉर IFAs” 

68 

 

समाधान - उसे कम अवSध के डटे फंड, इ
कम फंड या MIP का g"ताव Zदया 

जा सकता है। इिBवट2 आधाbरत कोई भी योजनाएँ उसे पेश नह2 ं क\ जानी 

चाZहए। 

पgरh6य - zी पवन हँसमखुी ५७ साल के हc । उनकF सेवा?नविृ>त को तीन साल 

है। उ
ह/ जीवनभर के �लए प/शन �मल जाएगा, लेOकन वह मानत ेहc Oक उनके 

खच5 का )बंध करने के �लए वह पया5lत नह3 ंहोगा| व ेआज इस तरह से १० 

लाख का ?नवेश करना चाहत ेहc िजससे तीन साल के बाद हर मह3ने इस फंड म/ 

से आय/व$ृ} वापस लेना शुP कर सके| 

समाधान - इनके �लए �यवि"थत वापसी क\ योजना (SWP) सबसे उपयुBत हो 

सकती है। इनका gारं�भक ^नवेश शॉटR टमR फंड, इ
कम फंड या MIP म_ Xकया 

जा सकता है । यहा ँसे, एक ^निlचत रा�श को SWP के जbरये ^नकाला जा सकता है 

। 

पgरh6य - zी पांडये के पास ३ लाख कF बचत है िज
ह/ व े६ मह3न/ के �लए 

?नवेश करना चाहत ेहै|उ
ह/ सरुQBत ?नवेश और कभी भी तरलता कF तलाश है| 

समाधान - उ
ह_ केवल �लिBवड फंhस का सुझाव Zदया जाना चाZहए। यह 

तqकाल तरलता देत ेह�; kव^नवेश करना मुिlकल नह2 ंहै और उ�च "तर के पूंजी 

संरVण क\ स�भावना भी है । 

पgरh6य - �म*टर देवराह एक HNI ?नवेशक हc । व े हर साल ५ लाख कर 

भगुतान करत ेहै। वह एक P\ढ़वाद3 ?नवेशक हc और ?नयतका�लक ?नBेप पसंद 

करत ेहc | व ेआगे चलकर Oफ_*ड डपेॉिज़ट म/ १० लाख aपए का ?नवेश करने 

कF योजना बना रहे हc । वह आपसे $वकvप के �लए पछूत ेहc | 
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समाधान - उनको लघु अवSध के फंड, ग^तशील डटे फंड या इ
कम �लान क\ 

पेशकश क\ जा सकती है।  इन फंhस म_ उनका bरटनR ब�क XफB"ड cडपािजट के आस 

पास होने क\ स�भावना है और साथ म_ कर लाभ भी �मल सकता है |चँूXक व े एक 

vZढ़वाद2 ^नवेशक है और ब�क क\ XफB"ड डपेॉिज़ट के kवकwप क\ तलाश म_ है, 

उ
ह_ कोई इिBवट2 योजना का g"ताव नह2 ंदेना चाZहए| 

पgरh6य - zी तालकुदार सरुBा और आपातकाल3न जPरतL के �लए  बcक के 

बचत खात ेम/ ५ लाख रखत ेहc। उ
ह/ Oकस उ>पाद कF पेशकश कF जा सकती 

है? 

समाधान - उ
ह_ �लिBवड फंड क\ पेशकश क\ जा सकती है जो उSचत सुरVा 

और ब�क के बचत खात ेक\ तुलना म_ अSधक bरटनR देत ेह�| 

पgरh6य -  zीमती ड ेकF ८ लाख कF Oफ_*ड डपेॉिज़ट अगले सlताह पgरप_व 

हो जाएगी| व ेउ
ह/ दबुारा शुP करने के �लए योजना बना रह3 हc लेOकन मौजूदा 

�याज दरL के साथ व ेखुश नह3 ंहc। इ
ह/ ५ साल के �लए इन फं�स कF जPरत 

नह3 ंहै। इनके �लए उपयु_त उ>पाद कौनसा है? 

समाधान - मा�सक आय योजना (MIP) इनके अनुvप हो सकती है| ५ साल के 

बाद, यह ब�क क\ XफB"ड डेपॉिज़ट से बेहतर पbरणाम और लंबी अवSध के 

पूंजीगत लाभ दे सकती है, और MIP म_ एक Zह"से के इिBवट2 kव^नयोजन के 

कारण पूंजी म_ कुछ अ^तbरBत बढ़ोतर2 क\ सभंावना भी हो सकती है| 

 

पgरh6य - zी म?ूत5 ३३ साल के हc। उनकF इ�छा अपनी बेट3 कF उ�च �शBा के 

�लए हर मह3ने १०,०००/- aपये का ?नवेश करने कF है| उनके पास ५ लाख कF 

बचत भी है िज
ह/ वह उसी उiे6य के �लए ?नवेश करना चाहत ेहc| 
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समाधान - इ
ह_ इिBवट2 योजना म_ SIP का सुझाव Zदया जा सकता है। ५ लाख 

के एकबारगी ^नवेश के �लए, उनके जो]खम को कम करने के �लए, उ
ह_ बैल_"ड 

फंhस या पbरसंपिqत kव^नयोजन धनरा�श क\ योजना पेश क\ जा सकती है। 
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१३. SIP एक $वजय \दलानेवाल3 योजना है 

 

SIP (�स"टेमैZटक इ
वे"टम_ट �लान) एक शिBतशाल2 gX�या है िजसके �वारा 

आप बड़ ेAUM का ^नमाRण कर सकत ेह� और आपके fाहकp को �युचुअल फंड 

योजनाओ ंम_ उSचत बचत और bरटनR कमा कर दे सकत ेह�। हालाँXक यह इिBवट2 

आधाbरत योजनाओ ंम_ सबसे अ�छा काम करता है, आप डटे फंडp म_ भी SIP कर 

सकत ेहै। 

SIP के माsयम �वारा, पो"ट- डटेेड चके क\ मदद से या तो अपने ब�क अकाउं§स 

को ड�ेबट करने के "थायी अनुदेश �वारा, ^नवेशक �यूचुअल फंड "क\म म_ हर 

मह2ने एक kवशेष ^तSथ पर ^नवेश कर सकत े ह�। हर मह2ने ^नवेश करके, 

^नवेशक ^नय�मत vप से यू^नट खर2दत े ह� जो उ
ह_ अि"थर बाजार क\ 

ि"थ^तयp म_ उनक\ लागत को औसत रखने म_ मदद करता है। चँूXक हर मह2ने 

एक ^निlचत रा�श का ^नवेश होता है, समय जात ेयह बचत क\ आदत भी पैदा 

करता है। 

SIP लंबी अवSध म_ अ�ुत काम करता है BयpXक यह 'rupee cost averaging' के 

�स�ांत पर काम करता है, िजसका अथR है खर2दे गये यू^न§स क\ औसत क़\मत 

बाजार मूwय क\ तुलना म_ हमेशा होती है। 

 

औसत और 'rupee cost averaging' के बीच असमानता है। 

 

औसत _या है? 

मान ल2िजए आप हर मह2ने १० Xकलो सेब खर2दत ेहै। 

 

जनवर2 म_ सेब  क\ क\मत - २० �पये g^त Xकलो। आपका खचR - २०० �पये 
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फरवर2 म_ सेब क\ क\मत - ४० �पये  g^त Xकलो । आपका खचR- ४०० �पये 

खर2दे गये Xकलो क\ सं}या - २० 

कुल खचR - ६०० �पये 

आपका औसत खचR = ३०  

 

'Rupee cost averaging ' _या है? 

मान ल2िजए g^त माह सेब पर खचR करने के �लए आपका बजट २०० �पए है, 

क\मत Bया है उससे कोई फकR  नह2 ंपड़ता। 

जनवर2 म_ सेब क\ क\मत - २०  �पये g^त Xकलो। आप १० Xकलो खर2दत ेहै। 

फरवर2 म_ सेब क\ क\मत -  ४० �पये g^त Xकलो। आप ५ Xकलो खर2दत ेहै। 

खर2दे गये Xकलो  क\ सं}या - १५ 

कुल खचR - ४००  �पये 

आपका औसत खचR = २६.६६ 

 

आप अंतर देख सकत ेह�। ऊपर के उदाहरण म_ ¤यादा कुछ Xकए �बना, �सफR  

'rupee cost averaging' के �ि�टकोण का पालन करके ३० �पये से आप अपनी 

औसत लागत को २६.६६ �पये तक नीच ेला सकत ेह�। जब आप �यूचुअल फंड 

यू^नट खर2दत ेहै तब यह2 बात होती है। चँूXक आपके ^नवेश क\ रा�श तय है, 

आप  "वतः जब क\मत कम हो तब अSधक और जब क\मत अSधक है तब 

कम यू^न§स खर2दत े है। यह "वचा�लत vप से इस अवSध के दौरान औसत 

बाजार मूwय क\ तुलना म_ आपका औसत लागत नीच ेलाता है। जब ^नवेशक 

एक साथ मह2नp और वष� के �लए ऐसा करत ेह�, तब यह काफ\ हद तक औसत 

लागत कम कर सकत ेह�। जब यू^नट क\ क\मत बढ़ती है, तो ^नवेशकp को उ�च 

यू^नट क\ क\मत और कम लागत औसत का दोहरा लाभ �मलता है।       
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SIP का )दश5न    

SIP ने भूतकाल म_ बहुत अ�छा bरटनR Zदया है। ^न�न�ल]खत चाटR आपको SIP के 

जbरए चु^नदंा योजनाओ ंका वा"तkवक gदशRन देता है। 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Chart showing reduction in cost by Rupee Cost Averaging  
         
Month 

Amount 

of  SIP 
Price 

Units 

Bought 

Total 

Units 

Total 

cost of 

units 

Average 

price 

Avg. 

cost of 

units 

Diff. In 

cost by 

SIP 

Jan 5000 10 500.00 500.00 5000 10.00 10.00 0 

                  

Feb 5000 12 416.67 916.67 10000 11.00 10.91 -0.09 

                  

Mar 5000 13 384.62 1301.28 15000 11.67 11.53 -0.14 

                  

Apr 5000 11 454.55 1755.83 20000 11.50 11.39 -0.11 

                  

May 5000 10 500.00 2255.83 25000 11.20 11.08 -0.12 

                  

Jun 5000 12 416.67 2672.49 30000 11.33 11.23 -0.11 

                  

Jul 5000 14 357.14 3029.64 35000 11.71 11.55 -0.16 

                  

Aug 5000 15 333.33 3362.97 40000 12.13 11.89 -0.23 

                  

Sep 5000 13 384.62 3747.59 45000 12.22 12.01 -0.21 

                  

Oct 5000 14 357.14 4104.73 50000 12.40 12.18 -0.22 

                  

Nov 5000 12 416.67 4521.40 55000 12.36 12.16 -0.20 

                  

Dec 5000 13 384.62 4906.01 60000 12.42 12.23 -0.19 
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Mutual Fund Scheme Performance (SIP) 

Scheme Name Type 

Return as on 30th Nov-2014 
( Annualized  Retun) 

5 Years 10 Years 

Scheme A Equity 14.85% 15.51% 
        

Scheme B Equity 18.68% 16.88% 
        

Scheme C Equity 19.80% 19.32% 
        

Scheme D Equity 17.60% 18.21% 

 

नLध: : �यूचुअल फंड म_ ^नवेश बाजार जो]खम के अधीन है। bरटनR क\ गारंट2 

नह2 ंकर सकत े है। ऊपर का चाटR �सफ़R  उ�ेlय के �लए ह2 है। 

 

SIP बेचना  

SIP बेचना आसान है BयpXक fाहकp को उनके ब�क से मा�सक आधार पर क\ जा 

रह2 थोड़ी माaा क\ ड�ेबट से परेशानी नह2 ंहोती है। 

 

SIP म/ कमीशन 

fाहकp के �लए SIP फायदेमंद है, इतना ह2 नह2ं, इसम_ kवतरकp के �लए बड़ा 

कमीशन कमाने क\ भी जबरद"त Vमता है। नीच ेZदए गए चाटR को देख_  
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SIP - ?नयोजन चाट5 (@ १२% pa.) 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Monthly 

SIP Amount 

(Rs.)  

Tenure 

(Years)  

Total 

investment 

(Rs. Lacs) 

Expected 

return pa. 

Expected 

future Value 

(Rs. Lacs) 

No. of  

times 

of investment 

5000 5 3.00 12% 4.12 1.37 

5000 10 6.00 12% 11.62 1.94 

5000 15 9.00 12% 25.23 2.80 

5000 20 12.00 12% 49.96 4.16 

5000 25 15.00 12% 94.88 6.33 

5000 30 18.00 12% 176.50 9.81 

5000 35 21.00 12% 324.76 15.46 
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SIP - ?नयोजन चाट5 (@ १२% pa.) 

 

नLध: : �यचूुअल फंड म/ ?नवेश बाजार जोtखम के अधीन है। gरटन5 कF गारंट3 नह3 ंकर 

सकत े है। ऊपर का चाट5 �सफ़5  उiे6य के �लए ह3 है। 

 

SIP बेचना  

SIP बेचना आसान है BयpXक fाहकp को उनके ब�क से मा�सक आधार पर क\ जा 

रह2 थोड़ी माaा क\ ड�ेबट से परेशानी नह2 ंहोती है। 

 

SIP म/ कमीशन 

fाहकp के �लए SIP फायदेमंद है, इतना ह2 नह2ं, इसम_ kवतरकp के �लए बड़ा 

कमीशन कमाने क\ भी जबरद"त Vमता है। नीच ेZदए गए चाटR को देख_ : - 
          

 

 

 

Monthly 
SIP 

Amount 
(Rs.)  

Tenure 
(Years)  

Total 
investment 
(Rs. Lacs) 

Expected 
return pa. 

Expected 
future Value 
(Rs. Lacs) 

No. of  
times 

of 
investment 

5000 5 3.00 15% 4.48 1.49 

5000 10 6.00 15% 13.93 2.32 

5000 15 9.00 15% 33.84 3.76 

5000 20 12.00 15% 75.80 6.32 

5000 25 15.00 15% 164.20 10.95 

5000 30 18.00 15% 350.49 19.47 

5000 35 21.00 15% 743.03 35.38 
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२,०००/ के एक SIP क\ �ब�\ स ेआय क\ Vमता का चाटR 

 

Single SIP Amount Rs.2,000/- for 10  Years Trail - 0.50% 

            

Year Opening Additions Appreciation Closing Trail 

  Balance by SIP 12.00% Balance Comm. 

1   24,000 1,560 25,560 64 

2 25,560 24,000 4,627 54,187 207 

3 54,187 24,000 8,062 86,250 367 

4 86,250 24,000 11,910 1,22,160 547 

5 1,22,160 24,000 16,219 1,62,379 748 

6 1,62,379 24,000 21,045 2,07,424 973 

7 2,07,424 24,000 26,451 2,57,875 1,225 

8 2,57,875 24,000 32,505 3,14,380 1,508 

9 3,14,380 24,000 39,286 3,77,666 1,824 

10 3,77,666 24,000 46,880 4,48,546 2,179 

Total 9,643 
 

५,००० / के एक SIP क\ �ब�\ स ेआय क\ Vमता का चाटR 

Single SIP Amount Rs.5,000/- for 10  Years Trail - 0.50% 

            

Year Opening Additions Appreciation Closing Trail 

  Balance by SIP 12.00% Balance Comm. 

1   60,000 3,900 63,900 160 

2 63,900 60,000 11,568 1,35,468 518 

3 1,35,468 60,000 20,156 2,15,624 918 

4 2,15,624 60,000 29,775 3,05,399 1,367 

5 3,05,399 60,000 40,548 4,05,947 1,870 

6 4,05,947 60,000 52,614 5,18,561 2,433 

7 5,18,561 60,000 66,127 6,44,688 3,064 

8 6,44,688 60,000 81,263 7,85,950 3,770 

9 7,85,950 60,000 98,214 9,44,164 4,561 

10 9,44,164 60,000 1,17,200 11,21,364 5,447 

Total 24,108 
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मा
यताएँ 

-ऊपर अपªंट कमीशन क\ गणना नह2 क\ गई ह�।इससे g^तफल म_ वkृ� होगी। 

- वkृ� दर १२% g^त साल �लया गया है। >ेल @ ०.५०%  �लया गया है। गणना 

लगभग सह2 अनुमान है। 

५,००० के SIP म_ १० साल से ¤यादा क\ अवSध म_ २४,००० से अSधक कमीशन 

देने क\ Vमता है। इस �लए यह न देख_ Xक आप SIP क\ �ब�\ के पहले मह2ने 

या पहले साल म_ Xकतना कमात ेह�। ५-१० वषR के बारे म_ सोच_। 

हर मह3ने SIP बेचना 

ऊपर Zदखाया गया Sचaण १० साल से अSधक क\ अवSध म_ केवल एक ह2 SIP 

के आधार पर Xकया गया था। "वाभाkवक vप से, आप और अSधक बेच_गे। 

^न�न�ल]खत चाटR अगर आप हर मह2ने १०,००० �पये या २५,००० �पये का SIP 

बेचत ेह� तो Xकतना कमीशन gा�त कर सकत ेह� उस बारे म_ kवचार देता है। 

१०,०००/ के एक SIP क\ �ब�\ स ेआय क\ Vमता का चाटR 

Year Opening Additions Appreciation Closing Trail SIP 

  Balance by SIP 12.00% Balance Comm. Book 

1 0 7,80,000 36,400 8,16,400 2,041 
     

1,20,000  

2 8,16,400 22,20,000 1,75,548 32,11,948 14,019 
     

2,40,000  

3 32,11,948 36,60,000 5,40,593 74,12,541 35,022 
     

3,60,000  

4 74,12,541 51,00,000 11,22,244 1,36,34,785 66,133 
     

4,80,000  

5 1,36,34,785 65,40,000 19,46,493 2,21,21,278 1,08,565 
     

6,00,000  

6 2,21,21,278 79,80,000 30,42,452 3,31,43,731 1,63,678 
     

7,20,000  

7 3,31,43,731 94,20,000 44,42,726 4,70,06,457 2,32,991 
     

8,40,000  

8 4,70,06,457 108,60,000 61,83,833 6,40,50,290 3,18,210 
     

9,60,000  

9 6,40,50,290 123,00,000 83,06,673 8,46,56,962 4,21,244 
   

10,80,000  

10 8,46,56,962 137,40,000 1,08,57,053 10,92,54,016 5,44,229 
   

12,00,000  

Total 19,06,132 
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नpध:  : >ेल @०.५०% �लया गया है। 

 

अनुशासन क\ शिBत से न केवल ^नवेशक बिwक आपको भी फायदा होता है। 

g^त माह १०,०००/- के SIP बेचने का एक साधारण लyय १० साल म_ १० करोड़ 

�पये से अSधक के AUM का ^नमाRण कर सकता है और १०व_ वषR से आप हर 

मह2ने ४५,००० के आसपास कमा सकत ेहै। इसके अलावा, १० साल क\ अवSध के 

दौरान कुल आय १९ लाख �पये से भी अSधक हो सकती है। अगर आप अSfम 

कमीशन जोड़त ेह�, तो यह और आगे बढ़ सकता है। 

२५,०००/ के एक SIP क\ �ब�\ से आय क\ Vमता का चाटR 

Year Opening Additions Appreciation Closing Trail SIP 

  Balance by SIP 12.00% Balance Comm. Book 

1 0 19,50,000 91,000 20,41,000 5,103 
      
3,00,000  

2 20,41,000 55,50,000 4,38,869 80,29,869 35,047 
      
6,00,000  

3 80,29,869 91,50,000 13,51,483 1,85,31,352 87,554 
      
9,00,000  

4 1,85,31,352 127,50,000 28,05,610 3,40,86,963 1,65,332 
    
12,00,000  

5 3,40,86,963 163,50,000 48,66,233 5,53,03,196 2,71,413 
    
15,00,000  

6 5,53,03,196 199,50,000 76,06,130 8,28,59,326 4,09,194 
    
18,00,000  

7 8,28,59,326 235,50,000 1,11,06,815 11,75,16,142 5,82,478 
    
21,00,000  

8 11,75,16,14 271,50,000 1,54,59,583 16,01,25,724 7,95,526 
    
24,00,000  

9 16,01,25,74 307,50,000 2,07,66,682 21,16,42,406 10,53,110 
    
27,00,000  

10 21,16,42,46 343,50,000 2,71,42,633 27,31,35,039 13,60,573 
    
30,00,000  

Total 47,65,330 

नpध: : >ेल @०.५०%  �लया गया है 

 

छोटा सा अ^तbरBत gयास बहुत बेहतर पbरणाम दे सकता है। अगर आप हर 

मह2ने २५,००० के मूwय का SIP बेचत ेह� तो १० साल म_ २५  करोड़ �पये से 
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अSधक के AUM का ^नमाRण कर सकत ेह� और आप १०व_ साल से वाkषRक १३ 

लाख से भी अSधक कमा सकत ेह�। इसके अलावा, १० साल क\ अवSध के दौरान 

कुल आय ४७ लाख से अSधक हो सकता है। अगर आप अSfम कमीशन जोड़त े

ह�, तो यह और आगे बढ़ सकता है। 

 

कुछ SIP जwद2 बंद हो जाएँगे। आपको बस उ
ह_ नए अ^तbरBत SIP के साथ 

बदलना है। 

 

SIP के मा[यम से AUM का ?नमा5ण 

पानी क\ छोट2 बूँद_ एक Zदन सागर बना सकती ह�। यह2 बात SIP और AUM के 

�लए भी सच है। 

 

केवल एक SIP का AUM पावर 

केवल एक २,००० या ५,००० क\ SIP भी लंबे समय क\ अवSध म_ ख़ासा AUM 

^नमाRण कर सकता है। 
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Power of SIP in AUM Growth                                                                                                     

Year Aum Growth from Aum Growth from 

  Single SIP of Rs.2,000/- pm Single SIP of Rs.5,000/- pm 

1 25,560  63,900  

2 54,187  1,35,468  

3 86,250  2,15,624  

4 1,22,160  3,05,399  

5 1,62,379  4,05,947  

6 2,07,424  5,18,561  

7 2,57,875  6,44,688  

8 3,14,380  7,85,950  

9 3,77,666  9,44,164  

10 4,48,546  11,21,364  
 

नpध: : bरटनR १२% g^त �लया गया है| 

१० साल के �लए २,००० का SIP ४.४८ लाख के AUM का ^नमाRण कर सकता है 

जबXक ५०००/ ११.२१ लाख तक बढ़ सकत ेह�| 
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जब आप ?नय�मत Pप से एसआईपी बेचत ेहै तब AUM पावर 

अगर आप हर मह2ने SIP बेचत े ह�, तो यह �सफR  जोड़ता नह2 ं है। यह 

सि�नयोिजत होता है|  यह आप सोच सके उसक\ तुलना म_ �यादा तजेी से 

बढ़ता है । ^न�न�ल]खत चाटR देख_। 

 

Power of SIP in AUM Growth 

(If you sell Rs.25,000/- SIP every month) 

Year Yearly Addition  Year End Year  End 

  By SIP AUM SIP Book 

1 

            

19,50,000  20,41,000 

                  

3,00,000  

2 

            

55,50,000  80,29,869                6,00,000  

3 

            

91,50,000  1,85,31,352                9,00,000  

4 

          

127,50,000  3,40,86,963             12,00,000  

5 

          

163,50,000  5,53,03,196             15,00,000  

6 

          

199,50,000  8,28,59,326             18,00,000  

7 

          

235,50,000  11,75,16,142             21,00,000  

8 

          

271,50,000  16,01,25,724             24,00,000  

9 

          

307,50,000  21,16,42,406             27,00,000  

10 

          

343,50,000  27,31,35,039             30,00,000  

      नpध: bरटनR १२% g^त �लया गया है| 
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- g^त माह २५,००० �पये के SIP क\ �ब�\ �वारा १० साल म_ २५ करोड़ �पए से 

अSधक तक AUM पाया जा सकता है| अगर आप हर मह2ने १०,०००/ का SIP 

बेचत ेह� तो 10 साल म_ आपका AUM १० करोड़ �पये से अSधक तक बढ़ सकता 

है। 
 

 

Oकतने SIP बेचने चा\हए? 

आप बेच सकत ेह� ऐसे SIP क\ सं}या का कोई अंत नह2ं है। देश म_ कई IFAs 

ऐसे ह� िजनक\ Xकताब म_ पहले से ह2 २,००० और ३,०००  SIP ह�। कुछ ५,००० 

से भी अSधक के SIP चला रहे ह�। 

 

आपका लyय g^त ^नवेशक ३-४ SIP क\ औसत बनाने का होना चाZहए। अगर 

आपके २०० ^नवेशक है तो, आपका लyय ७००-८०० SIP का होना चाZहए। अगर 

आपके ५०० ^नवेशक है तो,  आपका लyय १५००-२००० SIP का होना चाZहए। 

२,५०० �पये क\ औसत इंड">2 SIP रा�श के साथ, आप g^त माह २०० fाहकp 

क\ २० लाख क\ SIP Xकताब से लेकर ५०० fाहकp क\ ५० लाख क\ SIP Xकताब 

तक बना सकत ेह�। अगर आपके HNI ^नवेशक ह�, तो g^त माह SIP पु"तक और  

बड़ा हो सकता है। 

 

आपके SIP ?नवेशक कF ब?ुनयाद का $व*तार 

कई IFAs के साथ यह मसला है Xक व ेअपने सभी fाहकp के �लए SIP नह2 ं

बेचत ेह� BयpXक fाहक g^त fाहक SIP बेचना बहुत समय और gयास लेता है। 

कई IFAs अदरूदश¸ ह� और केवल १ या २ साल के �लए SIP के कमीशन पर 

kवचार करत ेह� जोXक �यादा नह2 ंहो सकता है। हालाँXक, SIP क\ संयोिजत असर 

शिBतशाल2 है।  थोड़ा थोड़ा करके यह सब जमा होता जाता है। आपको आपके 
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सभी fाहक से SIP रा�श का लyय रखना चाZहए, यह फकR  नह2 ंपड़ता Xक व ेहर 

मह2ने Xकतना ^नवेश करत ेह�। 

 

SIP, IFAs के �लए एक सव¢qतम साधन है । अगर आप अ�छ� तरह से इसका 

इ"तमेाल करत ेह�, तो आप इस खेल को जीत सकत ेहै। 
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१४. ')>यB' का डर 

fाहक सीधे और/या kवतरकp के माsयम से �युचुअल फंड म_ ^नवेश कर सकत े

ह�। चँूXक सीधे आवेदन पa देने पर IFA को कमीशन नह2ं आता है, और अगर 

^नवेशक gqयV जात ेह� तो उनका कम ख़चR आता है। कुछ IFAs को यह डर ह� 

Xक अगर fाहक ऐसा कर_गे तो �यूचुअल फंड के �लए fाहक लाने क\ उनक\ 

कड़ी मेहनत बबाRद हो जाएगी| 

यह अ
य इंड*23  म/ भी हो रहा है 

जीवन बीमा म_ बहुत सारे fाहक अब ऑनलाइन टमR �लान खर2द रहे ह�। जाZहर 

है, यह बीमा एज_टp के �यवसाय को gभाkवत करता है। उ
ह_ अपने �ब�\ लyय 

को पूरा करने के �लए थोड़ा और कZठन काम करना पड़ता है। मगर sयान म_ 

रखने क\ बात यह है Xक बीमा बाजार का कुल कद बढ़ रहा है जो उनके पV म_ है| 

याaा उ�योग म_, लोगp के पास, अब हवाई कंपनी या उनके >ैवल ऐज
ट के 

माsयम से सीधे Zटकट बुक करने का kवकwप ह�| कुछ >ैवल एज_टp ने नुकसान 

उठाया है लेXकन ऐसे लोग जो अपने fाहकp को मूwय gदान करत ेह� वे अभी 

भी अ�छा कारोबार कर रहे ह�। 

समय के साथ �यवसाय म_ पbरवतRन आत ेह� और आपको समय के साथ kवक�सत 

होना चाZहए| अगर आपके fाहक आपके साथ खुश ह� और आप उ
ह_ मूwय देने 

के �लए gयास कर रहे ह�, तो वे आपके साथ जड़ु े रह_गे| कोई काम और कोई 

�यापार गारंट2 के साथ नह2ं आत ेह�। आपको कड़ी मेहनत करनी पड़ती है, समय 

के साथ बदलना पड़ता है और gदशRन करना पड़ता है| 
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असल3 त*वीर 

�यादातर vप से, सं"थाएँ और HNI ^नवेशक �यूचुअल फंड म_ सीधे ^नवेश करत े

ह�| र2टेल fाहकp का g^तशत बहुत कम है। इसके अलावा, �लिBवड  फंhस को 

छोड़कर, कुल �मलाकर gqयV �यापार का g^तशत, gबंधन के तहत �यूचुअल फंड 

क\ कुल संपिqत म_ बहुत छोटा है। 

याद रख_, आप अपने चारp ओर सुरVा का जाल रखकर बढ़ने क\ उ�मीद नह2ं 

कर सकते| दु̂ नया ग^तशील है और आज क\ दु̂ नया म_ fाहक राजा है। कुछ 

समय क\ अवSध के बाद, आपके fाहकp म_ से कुछ gqयV म_ जा सकत े ह�। 

आपको इस त«य के साथ जीना है| ¤यादातर नह2ं जाएँगे। अगर आप हमेशा डर 

म_ जीना चुनत ेहै, तो आप kवक�सत नह2ं हो सकत|े 

जब म� देश भर के IFAs से बात करता हँू, वे मुझ ेकहत ेह� Xक 'gqयV'  उनके 

�लए �यवसाय का खतरा नह2ं है| उनका अनुभव कहता है Xक अगर आप fाहकp 

को अ�छ� सेवा gदान करत ेह�, तो वे आपके साथ रहत ेह�। अंत म_, अपने �यापार 

को मजबूत बनाने और इस तरह के जो]खम को कम करने के �लए आपको 

^नय�मत vप से नए fाहकp को जोड़ना होगा। 
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१५. पसेै का समय मvूय 

कई fाहक आपके पास आएँगे और गणना के �लए पूछ_ गे िजनके आधार पर वे 

kवqतीय ^नणRय ल_गे|  आपको इस तरह क\ गणना कैसे क\ जाएँ उसके ^न�पV 

kवचार क\ जvरत है। आप ^न�न�ल]खत तर2कp से पैसे क\ गणना का समय 

मूwय बना सकत ेह�: - 

• एBसेल का gयोग  

• kवqतीय कैलकुलेटर का उपयोग 

• TVM  ता�लकाओं का उपयोग 

अ{ानता यहाँ आपक\ मदद नह2ं करेगी| ऐसी गणना को जानना इस �यापार का 

एक महqवपूणR Zह"सा है। यह आपको अSधक बेचने म_ मदद करेगा| बु^नयाद2 

समझ के �लए,  TVM ता�लका का उपयोग करके क\ हुई गणना नीच ेद2 गई है। 

अगले प@ृठ पर ता�लका के साथ, आप Oकसी भी भ$व@य कF तार3ख म/ हर साल 

एक $वशेष रा�श ?नवेश करने के �लए आव6यक रा�श कF जानकार3 )ाlत कर 

सकत ेहै|  इस ता�लका का उपयोग कैसे Oकया जाएँ? 

अगर आप हर साल, ब�क म_ आवत¸ जमा म_ १०,००० �पये का ^नवेश करत ेह�, 

तो यह आपको g^तवषR ८% |याज देता है, Xफर १० साल के अंत म_ मै�योbरट2 

अमाउंट Bया हो सकता है? 
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Future Value of Re. 1 investment every year at different 

interest rate and n number of Years 

Years 6% 7% 8% 9% 10% 11% 12% 

1 1.06 1.07 1.08 1.09 1.10 1.11 1.12 

2 2.18 2.21 2.25 2.28 2.31 2.34 2.37 

3 3.37 3.44 3.51 3.57 3.64 3.71 3.78 

4 4.64 4.75 4.87 4.98 5.11 5.23 5.35 

5 5.98 6.15 6.34 6.52 6.72 6.91 7.12 

6 7.39 7.65 7.92 8.20 8.49 8.78 9.09 

7 8.90 9.26 9.64 10.03 10.44 10.86 11.30 

8 10.49 10.98 11.49 12.02 12.58 13.16 13.78 

9 12.18 12.82 13.49 14.19 14.94 15.72 16.55 

10 13.97 14.78 15.65 16.56 17.53 18.56 19.65 

11 15.87 16.89 17.98 19.14 20.38 21.71 23.13 

12 17.88 19.14 20.50 21.95 23.52 25.21 27.03 

13 20.02 21.55 23.21 25.02 26.97 29.09 31.39 

14 22.28 24.13 26.15 28.36 30.77 33.41 36.28 

15 24.67 26.89 29.32 32.00 34.95 38.19 41.75 

16 27.21 29.84 32.75 35.97 39.54 43.50 47.88 

17 29.91 33.00 36.45 40.30 44.60 49.40 54.75 

18 32.76 36.38 40.45 45.02 50.16 55.94 62.44 

19 35.79 40.00 44.76 50.16 56.27 63.20 71.05 

20 38.99 43.87 49.42 55.76 63.00 71.27 80.70 

21 42.39 48.01 54.46 61.87 70.40 80.21 91.50 

22 46.00 52.44 59.89 68.53 78.54 90.15 103.60 

23 49.82 57.18 65.76 75.79 87.50 101.17 117.16 

24 53.86 62.25 72.11 83.70 97.35 113.41 132.33 

25 58.16 67.68 78.95 92.32 108.18 127.00 149.33 
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ए। जो सेल "तंभ ८% के नीच ेपंिBत "१०" के साथ �मलता है  उसे �मलाएँ| 

आपको १५.६५ �मलता है। 

ख। अब १५.६५ के साथ १०,००० �पये का गुणाकार कर_ और आपको १,५६,५०० / 

�पये �मलत ेहै। यह १० साल के बाद आपक\ मै�योbरट2 का मूwय होगा। 

अपने आप कर/  

१. अगर आप हर साल, ब�क म_ आवत¸ जमा म_ १०% के वाkषRक |याज के 

साथ ६ साल के �लए १०,००० �पये का ^नवेश करत े है, तो आपका 

मै�योbरट2 अमाउंट ________________ �पये होगा| 

अगले प@ृठ पर ता�लका के साथ, आप भ$व@य कF तार3ख म/ भ$व@य के लTय 

को परूा करने के �लए आज Oकतनी रा�श आव6यक है यह खोज सकत ेहै| इस 

ता�लका का उपयोग कैसे कर/? 

अगर  ब�क क\ XफB"ड cडपॉिज़ट म_ एक समय के �लए आप ऐसा ^नवेश करना 

चाहत ेह� जो आपको हर साल ९% |याज का भगुतान करे और आजसे १६ साल 

के बाद, आपक\ सेवा^नविृqत रा�श के �लए, १०,००,०००/ �पये तक बढ़े तो Bया 

आप जानना चाहत ेह� Xक आपको आज Xकतने ^नवेश क\ जvरत होगी? 

ए। जो सेल "तंभ ९ % के नीच ेपंिBत "१६" के साथ �मलता है उसे �मलाएँ| 

आपको ०.२५२ �मलता है। 

ख। अब ०.२५२ के साथ १०,००,००० �पये का गुणाकार कर_ और आपको 

२,५२,०००/- �पये �मलत े है। इस�लए ब�क क\ XफB"ड डपेॉिज़ट म_ २,५२,०००/- 

का ^नवेश १६ साल के बाद आपको १० लाख �पये का  g^तफल दे सकता है| 
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यह अपने आप कर/  

१. अपनी बेट2 क\ शाद2 के �लए आजसे १८ साल बाद आप १३,००,०००/- 

जमा करना चाहत ेह� | ब�क ९ % g^त वषR |याज का भगुतान करती है| 

आपको आज ___________________ �पये जमा करने क\ आवlयकता 

होगी। 

२. आपको अपने बेटे क\ इंजी^नयbरगं �शVा के �लए ७ साल के बाद 

६,००,०००/- �पये क\ आवlयकता है| ब�क आपको g^तवषR ८%@  |याज देता 

है। आपको आज ___________________ �पये जमा करने क\ आवlयकता 

होगी| 

अगर ब�क क\ रेकbरगं cडपॉिज़ट म_ आप ऐसा वाkषRक ^नवेश करना चाहत ेह� 

जो आपको हर साल ९% |याज का भगुतान करे और आजसे १६ साल के 

बाद, आपक\ सेवा^नविृqत रा�श के �लए, १०,००,०००/ �पये तक बढ़े तो आप 

जानना चाहत े ह� Xक आपको आज से लेकर अगले १६ साल तक Xकतने 

^नवेश क\ जvरत होगी? 

ए। जो सेल "तंभ ९ % के नीच े पंिBत "१६" के साथ �मलता है उसे 

�मलाएँ| आपको ०.०२८ �मलता है। 

ख। अब ०.०२८ के साथ १०,००,००० �पये का गुणाकार कर_ और आपको 

२८,००० / �पये �मलत ेह� । इस�लए ब�क क\ रेकbरगं cडपॉिज़ट म_ हर साल 

अगले १६ साल तक २८,००० �पये का ^नवेश आपको ९% |याज के दर से 

१० लाख �पये का g^तफल दे सकता है| 
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Present Investment Value to accumulate Re. 1 

 at different interest rate  

No. of     Years 8% 9% 10% 11% 12% 

1 0.926 0.917 0.909 0.901 0.893 

2 0.857 0.842 0.826 0.812 0.797 

3 0.794 0.772 0.751 0.731 0.712 

4 0.735 0.708 0.683 0.659 0.636 

5 0.681 0.650 0.621 0.593 0.567 

6 0.630 0.596 0.564 0.535 0.507 

7 0.583 0.547 0.513 0.482 0.452 

8 0.540 0.502 0.467 0.434 0.404 

9 0.500 0.460 0.424 0.391 0.361 

10 0.463 0.422 0.386 0.352 0.322 

11 0.429 0.388 0.350 0.317 0.287 

12 0.397 0.356 0.319 0.286 0.257 

13 0.368 0.326 0.290 0.258 0.229 

14 0.340 0.299 0.263 0.232 0.205 

15 0.315 0.275 0.239 0.209 0.183 

16 0.292 0.252 0.218 0.188 0.163 

17 0.270 0.231 0.198 0.170 0.146 

18 0.250 0.212 0.180 0.153 0.130 

19 0.232 0.194 0.164 0.138 0.116 

20 0.215 0.178 0.149 0.124 0.104 

21 0.199 0.164 0.135 0.112 0.093 

22 0.184 0.150 0.123 0.101 0.083 

23 0.170 0.138 0.112 0.091 0.074 

24 0.158 0.126 0.102 0.082 0.066 

25 0.146 0.116 0.092 0.074 0.059 
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आजसे १६ साल के बाद, आपक\ सेवा^नविृqत रा�श के �लए, १०,००,०००/ 

�पये तक बढ़े तो आप जानना चाहत ेह� Xक आपको आज से लेकर अगले 

१६ साल तक Xकतने ^नवेश क\ जvरत होगी? 

ए। जो सेल "तंभ ९ % के नीच े पंिBत "१६" के साथ �मलता है उसे 

�मलाएँ| आपको ०.०२८ �मलता है। 

ख। अब ०.०२८ के साथ १०,००,००० �पये का गुणाकार कर_ और आपको 

२८,००० / �पये �मलत े है। इस�लए ब�क क\ रेकbरगं cडपॉिज़ट म_ हर साल 

अगले १६ साल तक २८,००० �पये का ^नवेश आपको ९% |याज के दर से 

१० लाख �पये का g^तफल दे सकता है| 
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Present annual Investment Value to accumulate Re. 1    

at different interest rate and after n number of Years 

Years 8% 9% 10% 11% 12% 

1 0.926 0.917 0.909 0.901 0.893 

2 0.445 0.439 0.433 0.427 0.421 

3 0.285 0.280 0.275 0.270 0.265 

4 0.205 0.201 0.196 0.191 0.187 

5 0.158 0.153 0.149 0.145 0.141 

6 0.126 0.122 0.118 0.114 0.110 

7 0.104 0.100 0.096 0.092 0.088 

8 0.087 0.083 0.079 0.076 0.073 

9 0.074 0.070 0.067 0.064 0.060 

10 0.064 0.060 0.057 0.054 0.051 

11 0.056 0.052 0.049 0.046 0.043 

12 0.049 0.046 0.043 0.040 0.037 

13 0.043 0.040 0.037 0.034 0.032 

14 0.038 0.035 0.032 0.030 0.028 

15 0.034 0.031 0.029 0.026 0.024 

16 0.031 0.028 0.025 0.023 0.021 

17 0.027 0.025 0.022 0.020 0.018 

18 0.025 0.022 0.020 0.018 0.016 

19 0.022 0.020 0.018 0.016 0.014 

20 0.020 0.018 0.016 0.014 0.012 

21 0.018 0.016 0.014 0.012 0.011 

22 0.017 0.015 0.013 0.011 0.010 

23 0.015 0.013 0.011 0.010 0.009 

24 0.014 0.012 0.010 0.009 0.008 

25 0.013 0.011 0.009 0.008 0.007 
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१६. समय )बंधन 

हर Xकसी को एक Zदन म_ २४ घंटे का समय Zदया गया है। Xफर भी कुछ अपने 

समय का gभावी ढंग से उपयोग करत ेह� जबXक  अ
य लोग इसका बहुत कम 

लाभ उठा पात ेह�| यZद आप कुछ सरल ^नयमp का पालन कर_, तो आप अपने 

समय का gभावी ढंग से उपयोग कर सकत ेह� और अSधक उqपादकता पा सकत े

है। 

काम के घंटे 

अपने काम के घंटे ^निlचत कर_| ८ घंटे का समkपRत काम काफ\ अ�छा है। 

gारं�भक वष� म_ आप एक Zदन म_ १०-१२ घंटे डाल सकत ेह� | इससे परे आप 

थक जाएँगे| आपक\ दVता कम हो जाएगी| अगले Zदन काम पर ऊजाRवान 

महसूस करने के �लए आराम और पbरवार के साथ समय �बताना भी उतना ह2 

महqवपूणR है। 

१०:०० से ६:०० तक का समय एक आदशR समय है| आपक\ कायR शैल2 और 

सुkवधा के आधार पर आप जwद2 भी शुv कर सकत ेहै या कुछ घंटp का और 

kव"तार कर सकत े ह�। अगर आपको लंबी अवSध के �लए काम करना है, तो  

शाम को देर तक अपना काम करने के बजाय अपने Zदन क\ शु�आत जwद2 

कर_| kवशेष पbरि"थ^तयp को छोड़कर; आपके fाहकp से मुलाकात को काम के 

घंटे (उदाहरंण के तौर पर - ६:०० पीएम) से परे न रख_| एक ^निlचत समय से 

परे fाहकp को न �मलने का ^नयम बना ल_| 
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आप पहले से अपने सlताह कF योजना बना ल/ 

अपने Zदन क\ योजना बना ल_| हर Zदन सब कुछ न कर_  । हर Zदन कायRVेa म_ 

नह2ं रह_| अपनी ग^तkवSध को Zदनp म_  बाँटने क\ को�शश कर_। उदाहरण के 

�लए; 

• स�ताह के ३ Zदन मौजूदा और नए fाहकp को �मलने के �लए रख_| 

• स�ताह के २ Zदन fाहक समीVा और कायR योजना, सkवR�सगं, अ
य कायाRलय 

संबंधी काम के �लए रख_| 

• स�ताह का एक Zदन पढ़ने और सीखने के �लए रख_| 

इस तरह, आप अपनी उqपादकता बढ़ा सकत ेह� । उदाहरण के �लए; स�ताह के 

सभी Zदन fाहकp से मुलाकात करने के बजाय अगर आप इसके �लए २-३ Zदनp 

का kव^नयोजन करत े ह� तो आप और अSधक gभावी ढंग से अपने Zदन का 

उपयोग कर सकत ेह� और उ�च दरजे का काम भी| यह आपके आने-जाने का 

समय भी बचा सकता है। अ
य Zदनp आप अपने काम के "थान पर रहकर 

दसूरे काम पर sयान क_ Ztत कर सकत ेह� | 

काम के "थान पर शुv के कुछ घंटp का उपयोग आप अपने कायाRलय संबंधी 

काम के �लए रखना तय कर सकत ेह� और Zदन का दसूरा Zह"सा fाहकp को 

�मलने के �लए रख सकत ेह� | 

आप के �लए जो भी काम करता है उसक\ योजना बनाए| मेरा कहना यह है Xक 

आपके पास हर Zदन और स�ताह म_ सी�मत समय है| आपको इसका अSधकतम 

लाभ उठाना चाZहए| 
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आप जो शुP करत ेहै उसे ख>म कर/  

खंcडत अवSध म_ काम न कर_| अगर आप Xकसी चीज़ पर काम कर रहे ह�,  तो 

इसे खqम करने क\ को�शश कर_ और Xफर एक और काम ल_| इससे समय बचता 

है। कम कर_ पर सह2 तर2के से कर_ और एक ह2 बार म_ काम ख़qम कर_| 
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१७. अ
य $वचार 

Kाहक से मलुाकात के �लए तैयार3 

इस �यापार का सबसे महqवपूणR पहल ूfाहक के साथ मलुाकात है। ¤यादातर 

�ब�\ इन बैठकp के दौरान होती है| "वाभाkवक vप से, आपको एक fाहक को 

�मलने जाने से पहले अ�छ� तरह से तैयार रहना होगा|  fाहक के साथ बैठने से 

पहले आप ^न�न�ल]खत बातp पर kवचार कर_। 

Kाहक मी\टगं शीट 

अपने साथ fाहक मीZटगं शीट ले जाएँ िजसम_ मुलाकात क\ कायR-सूची का िज� 

हो और िजसमे मुलाकात के दौरान हुई सभी चचाRओं और ^नणRयp को आप दजR 

कर_|  

$पछल3 मी\टगं शीट 

यZद कोई kपछल2 मीZटगं शीट हो तो ले जाएँ| यह वतRमान मुलाकात के �लए 

एक संदभR �बदं ुबन सकता है। यह fाहक के �लए �यावसा^यकता का संकेत भी 

है और यह भी Xक आप उSचत bरकॉडR रखत ेह� | 

Kाहक का नवीनतम पोट5फो�लयो 

gqयेक बैठक म_, fाहक आम तौर पर अपने पोटRफो�लयो पर एक नज़र डालना 

पसंद करत ेह�| यह सु^निlचत कर_  Xक आप उनके ^नवेश क\ नवीनतम ि"थ^त 

का बयान ले जा रहे है| 
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SIP के काय5-संपादन का रेखा-Yचo  

हमेशा �यूचुअल फंड योजनाएँ, SIP और एकबारगी, दोनp के नवीनतम कायR-

संपादन का रेखा-Sचa साथ रख_| 

SIP कैलकुलेटस5  

कई IFAs के �लए SIP को इस �यवसाय क\ जीवन रेखा माना जा सकता है। 

िजतना �यादा हो सके आँकड़ े और गणना साथ रख_| कई AMC के तैयार 

कैलकुलेटसR होत े ह� (कागज आधाbरत और एBसेल आधाbरत) जो bरटनR के 

उ�मीद Xकए गये kव�भ
न दर पर उ�मीद मूwयp क\ गणना Zदखात ेह�| इसके 

�लए AMC से पूछ_| 

मोबाइल एlल3केशन 

कुछ AMC ने मोबाइल के अनुgयोग शुv Xकए ह� जो आप तुरंत  आँकड़,े गणना 

और bरपोटR के �लए उपयोग कर सकत ेह� | इसका आउटपुट भी fाहकp को तुरंत 

भेजा जा सकता है। ये �ब�\ के अ�छे उपकरण ह� िजनका आप उपयोग कर 

सकत ेह� | 

नए ?नवेश )*ताव 

अंत म_,  fाहकp के साथ चचाR करने के �लए कुछ नए ^नवेश g"ताव साथ म_ 

ल_| जब तक आप gोडBट  के बारे म_ बात न कर_,  तब तक आप उसक\ �ब�\ 

नह2ं कर सकत े ह�। हमेशा fाहक के सामने कुछ ^नवेश g"ताव रख_ िजससे 

आपको �ब�\ �मल सके या आप बाद म_ भी जाँच कर सकत ेह� | 
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बैकएंड संचालन, टे_नोलॉजी और सॉ�टवेयर 

समय पैसा है और टेBनोलॉजी व सॉ<टवेयर का उपयोग आपका बहुत समय 

बचाता है जो आप अSधक fाहक बनाने और अSधक बेचने म_ उपयोग कर सकत े

है| यह fाहकp को बेहतर सेवा देने म_ भी मदद करता है| 

माइbोसॉ�ट ए_सेल 

एBसेल का उपयोग करना सीख ल_| यह गणना, bरपोटR और kवlलेषण के �लए 

एक बहुत ह2 अ�छा साधन है। 

रेिज*2ार से मेल  बैक सेवाएँ 

�यूचुअल फंड कंप^नयp के रेिज">ार मेल  बैक सेवाएँ पेश करत ेह� (लेन-देन का 

bरपोटR और kव�भ
न अ
य आँकड़ ेईमेल �वारा आपको भेजा जाता है)| इस सेवा 

के �लए उन लोगp के साथ दजR कराना पड़ता है| यह ^न:शुwक है। 

अपने काया5लय से लेन-देन 

कुछ रेिज">ार आपको ऑनलाइन लेन-देन क\ सेवा gदान करत े ह�। जब आप 

इस तरह क\ सेवा के �लए दजR करत ेह�, तो आप अपने कायाRलय म_ बैठे लेनदेन 

को देख सकत ेहै और एक ^नधाRbरत समय के भीतर आवेदन पa और द"तावेजp 

को g"तुत कर सकत ेह� | यह आपको समय पर लेन-देन करने म_ मदद करता 

है। रेिज">ार  से इस सेवा के बारे म_ पूछताछ कर_| 
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MF यू\ट�लट3, NSE और BSE lलेटफाम5 

यह लेन-देन, kवlलेषण और bरपोZटdग के �लए आपके जीवन को बहुत आसान 

बना देगा| 

सॉ�टवेयर 

fाहकp को पोटRफो�लयो bरपोटR gदान करने के �लए सॉ<टवेयर खर2द_। बाजार म_ 

कई सॉ<टवेयर मौजूद ह�| एक डमेो ल_ और मूwय ^नधाRरण और  fाºयता के 

मामले म_ आपके �लए जो सुkवधाजनक हो वह तय कर_| बाजार म_ लोकkgय 

�यूचुअल फंड सॉ<टवेयर म_ से कुछ इस gकार है: - 

• इनवे"टवेल 

• एमgाXफट 

• �बज़नेस �लकं 

• Xफ
सीस ् 

$वशेष क़ानूनी द*तावेज़  

रोजमराR के कारोबार म_, आपको अलग अलग ि"थ^तयp के �लए kव�भ
न 

द"तावेज़ gX�याओं को जानने क\ आवlयकता होगी। उदाहरण के �लए; 

• यू^नट धारक क\ मqृयु के मामले म_ gX�या। 

• नामांकन के �लए gX�या 

• 'अwपवय"क' के अनुgयोगp के �लए gX�या 
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• ब�क पbरवतRन के �लए gX�या 

आप AMC के साथ काम करत े ह� उनसे संपकR  कर_ और इन gX�याओं को 

समझ ल_| kव�भ
न AMC क\ gX�या व द"तावेज़ gX�याओं क\ ज़vरत_ अलग हो 

सकती है| 

सकारा>मक रह/  

जीवन और �यापार कभी भी सीधी रेखा म_ याaा नह2ं करत े ह�| इसम_ जाम, 

ऊबड़-खाबड़ सड़क_ , आपिqतयाँ, g^तकूल हालात और कम आqमkवlवास रह_गे, और 

अ
य कई कारण आपको अपनी याaा से kवच�लत करने क\ को�शश कर_गे| 

आपको हर समय सकाराqमक रहना चाZहए ताXक आप gग^त के �लए लगे रह_| 

कमीशन म/ पgरवत5न 

कमीशन क\ संरचना ग^तशील है| वे समय के साथ बदल सकत ेह� और बदल 

जाएँगे| कभी कभी अनुकूल ढंग म_, कभी कभी नह2ं । आपको आlव"त रहना 

चाZहए Xक जैसे समf उ�योग kवक�सत होगा, उसके साथ आप भी बढ़_गे| 

खराब आYथ5क वातावरण 

हर थोड़ े साल बाद, �युचुअल फंड म_ आप अथR�यव"था म_ Sगरावट या 

अgqया�शत ि"थ^तयp म_ मंद2 के साथ fाहकp के ^नवेश पर कम या नकाराqमक 

bरटनR का सामना कर सकत ेह� । आपको इस दौर से गुज़रना पड़गेा और अ�छा 

समय वापस आने के �लए इंतज़ार करना होगा। लंबी अवSध के पbरणामp के बारे 

म_ सकाराqमक बने रह_| 
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अ
य नकारा>मक पहलु 

कई कठोर दौर क\ भkव�यवाणी क\ जा सकती है, लेXकन बहुत सारे आlचयR के 

vप म_ आएँगे िजसके बार_ म_ आज कोई नह2ं जानता है| यह2 कारण है Xक 

gकृ^त से �यापार बहुत ग^तशील होत े ह�। आपको हर ऐसे समय के दौरान 

सकाराqमक रहना चाZहए। 

हर IFA सकाराqमक शुv होत ेह� लेXकन इनम_ से कई, इस �यवसाय के भkव�य 

के बारे म_ kवlवास खो देत ेह�| बड़ा बनने के �म म_ आपको इन सब के साथ 

अपनी याaा के दौरान सकाराqमक रहना चाZहए। 

बाजार के समय का अनुमान न लगाएँ 

बाजार के समय का अनुमान मतलब - 'छोट2 अवSध के �लए बाजार क\ हरकत 

का लाभ लेने क\ को�शश करना'। उदाहरण के �लए, अगर इिBवट2 बाजार थोड़ा 

ऊपर चला गया है, तो कुछ IFAs बाजार के समय का अनुमान लगाकर, यह 

सोचकर इिBवट2 फंड बेच देते ह� Xक जब, बाजारp म_ Sगरावट होगी, वे इसे Xफर 

से खर2द ल_गे| कुछ समय वे सफल हो सकत े ह� लेXकन ¤यादातर समय यह 

काम नह2ं करता है| या तो बाजारp म_ Sगरावट के समय खर2द नह2ं होता या तो 

बाजार काफ\ उँच ेचलत ेह� और वे तथा उनके fाहक इस तेज़ी से वंSचत रहत ेह� 

िजसका लाभ अगर वे फंड म_ ^नवशे करके रह गये होत ेतो �मल जाता | 

भले ह2 आप, समय के मामले म_ कई बार सफल रहे ह�, एक गलत ^नणRय  आपके 

पहले के बाजार अनुमान से �मले लाभ को  उwटा कर सकता है| उदाहरण के 

�लए, एक बार २०११-२०१३ के बीच, बाजार १६००० से २०००० के दायरे म_ था| 

यहाँ तक Xक आप २०००० पर बेच देत ेहै और १८००० पर कुछ बार खर2द सकते 
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ह�,  आप उस रैल2 को चूक गये िजसम_ बाजारp ने २०००० के "तर को तोड़ Zदया 

और २०१४ के चुनाव पbरणाम के ६ मह2ने बाद २८००० को छुआ|  ^नरंतर तौर 

पर बाजार के समय का अनुमान लगाना लगभग असंभव है, Xफर भी ¤यादातर 

IFAs ऐसा करने क\ को�शश करत ेह�| 

कई fाहकp को उwटे क\ आशंका होती है और हर वkृ� के साथ वे बाजार Sगर 

जाएगा ऐसा सोचत ेह�| जब भी बाजार थोड़ा उपर जात ेह�, ये fाहक मनुाफा बुक 

करने के �लए आप पर जोर द_गे और बाजारp म_ Sगरावट पर Xफर से दजR करने 

का| यह मुिlकल है। अगर आप अBसर यह करत ेह� तो जब ऐसा होता है तब 

आप  अ�छा पहल ूखो देने के �लए बाsय होत े है और अंत म_,  fाहक उ�च 

लाभ के अवसर खो द_गे| अगर आप बाजारp म_ Sगरावट पर  लाभ  बुक करने के  

fाहक के अनुरोध को उपकृत नह2ं करत ेह�, तो वे आप पर चीqकार कर_गे Xक 

आपको ऐसा करना चाZहए था| इस के �लए कोई ^निlचत समाधान नह2ं है। 

आपको �सफ़R  इतना करना है Xक fाहक को लंबी अवSध के �लए ^नवेश करने व 

छोट2 अवSध से बचने के �लए समझाना है| 

मह3ने का क/ ]  

दै^नक ZदनचयाR म_ खो जाना और बड़ी त"वीर को भूल जाना बहुत आसान है। 

^नय�मत लyय रख_| यह हर वBत आपको जागतृ रखता है। यह करने का एक 

तर2का हर मह2ने 'मह2ने का क_ t' रखने का है| यह इनम_ से कुछ हो सकता है:- 

• म� इस मह2ने २५ नये संभkवत fाहकp से �मलूँगा 

• म� इस मह2ने ५० SIP क\ �ब�\ कvँगा 

• म� इस मह2ने गोwड फंड को बढ़ावा दूँगा 
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• म� इस मह2ने ब�च ेक\ योजना को बढ़ावा दूँगा 

• म� इस मह2ने १ करोड़ के इिBवट2 फंड क\ �ब�\ कvँगा 

नpध: ऊपर �सफR  कुछ सुझाव Zदए गये ह�। आप अपने �यापार को जो जँच े

उसके उपर अपना sयान क_ Ztत कर सकत ेह�। 

'मह2ने का क_ t' का लाभ यह है Xक आप हमेशा ग^तमान रहत े ह� और �ब�\ 

gX�या म_ शा�मल भी| जहाँ तक आपके बेचने क\ gX�या सह2 है, �ब�\ का 

लyय रखने म_ कुछ भी गलत नह2ं है| sयानपूवRक Xकए गये gयास से बेहतर 

पbरणाम gा�त होत ेह�। ^नय�मत vप से छोट2 अवSध के लyयp को gा�त करना 

लंबे समय म_ एक अ�छे �यवसाय के ^नमाRण म_ मदद करता है| 

एक सलाहकार रख/ 

काम करने के दो तर2के ह�: - 

• या अपने आप कर_ , या 

• एक kवशेष{ से मदद ल_ 

kवकास का आसान और तज़े तर2का एक kवशेष{ से मदद लेने का है। 

इस �यापार को समझने, सह2 रणनी^त को लाग ूकरने और कZठनाइयp को दरू 

करने म_ आपको वष� लग जाएँगे| एक kवशेष{ आपको इस सब म_ मदद कर 

सकता है और आपक\ याaा सरल और ती¼तर बना सकता है| 



“�यूचअूल फंड है
डबुक फॉर IFAs” 

105 

 

आपको अपने गु� के vप म_ एक अfणी IFA (अSधमानतः आपके शहर म_ ) क\ 

^नयुिBत करनी चाZहए । आपको संरVक के बारे म_ ^न�न�ल]खत बातp का पता 

लगाना चाZहए। 

• ५ साल से इस कारोबार म_ होना चाZहए। 

• शहर / देश के सवR�े�ठ IFAs म_ से एक होना चाZहए। 

• उसम_ उ�च कVा क\ ईमानदार2 और यो~यता होनी चाZहए । 

• मदद करने के �लए तैयार होना चाZहए। 

�यूचुअल फंड कंप^नयp के मैनेजर से संदभR के �लए पूछ_| बताए गये IFA को 

संपकR  कर_ और उ
ह_ आप अपने �यापार को बढ़ाने के �लए मागRदशRन करने के 

�लए अनुरोध कर_| ¤यादातर,  वह आपका गु� होने के �लए तैयार हो जाएँगे और 

यहाँ तक Xक आपको कुछ भी चाजR नह2ं लगेगा। 

इसके अलावा, अपने शहर के मु}य IFAs को पहचान_| उ
ह_ ^नय�मत vप से 

�मल_| उ
ह_ और उनक\ रणनी^तयp को सनु_| अगर आप बड़ ेIFAs के साथ उठत ेबैठत े

ह� तो वो  आपको कZठन और हो�शयार तर2के से काम करने के �लए gेbरत कर_गे| 

?नि@bय hि@टकोण 

इस तरह से काम कर_ िजससे  आपको हर समय सX�य अनुशासन क\ जvरत 

न हो| इससे आपके समय क\ बचत होगी। िजतने अSधक ^नणRय आप ल_गे, गलत 

होने क\  संभावना उतनी बढ़ जाती है| 
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�यादातर चलती योजनाओं का सुझाव द_ ताXक fाहक लंबी अवSध के �लए �क 

सक_ | बार-बार पोटRफो�लयो का आलोड़न  न कर_| इसम_ समय लगता है, यह fाहक 

के �लए लागत और कर ^नZहताथR हो सकता है और गलत होने क\ संभावना भी 

है। िजतना संभव हो सके, ^नि��य रहने के �लए gयास कर_। आप और आपके 

fाहक सX�य के बजाय ^नि��य अनुशासन के �वारा और अSधक पैसे कमा 

सकत ेह�। 

fाहकp को �शUVत बनाएँ ताXक वे ^नवेश क\ gX�या, जो]खम और bरटनR क\ 

संभावना, लंबी अवSध के ^नवेश का लाभ और पूर2 gX�या म_ आपक\ भू�मका 

समझ सक_ | िजतने ह2 �शUVत आपके fाहक हpगे, आपका �यवसाय उतना ह2 

अSधक ^नि��य बन जाएगा। 

^नि��य होना शिBतशाल2 है। 

संदभ5 के �लए पछू/  

fाहक Xकसी भी �यवसाय क\ जीवन रेखा ह�। एक नए fाहक बनाना हमेशा 

चुनौतीपूणR है। संदभR नए fाहक बनाने म_ अ�तु काम करता है। 

एक बार आपने कुछ fाहक बना �लए, Xफर आपको मौजूदा fाहकp से संदभR के 

माsयम से अपने नए fाहक बनाने पर sयान क_ Ztत करना चाZहए| BयpXक 

आपक\ साख  नए fाहक क\ आँखp म_ "थाkपत हो चुक\ होती है, संदभR को 

fाहक म_ पbरव^तRत करना बहुत आसान है| 

संदभR के बारे म_ यह बात है Xक आपको उसके �लए पूछना पड़ता है। fाहक क\ 

हर बैठक के अंत म_, संदभR के �लए पूछना न भूल_| आप अपने सभी मौजूदा 

fाहकp को संदभR के अनुरोध के �लए ईमेल भी कर सकत ेह�| कई समय आप 
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इसे gा�त नह2 ंकर सकत ेह�। लेXकन आपको उन कुछ समय क\ जvरत है जब 

आपके fाहक संदभR के साथ आपको उपकृत करत ेह�| 

सभी संदभR को एक ह2 "थान पर दजR कर_। उनसे �मल_। एक बार संदभR को 

आपके fाहक म_ पbरव^तRत करने के बाद, िजस मौजूदा fाहक ने आपको संदभR 

Zदया है, उसे ध
यवाद भेज_। 

मौजूदा fाहकp से संदभR पाना एक अ^तbरBत सबूत है Xक आपके fाहक आपसे 

खुश ह�| एक असंतु�ट fाहक आपको कभी संदभR नह2ं दे सकता| 

धयै5 रख/, अनशुासन रख/ 

अSधकांश लोग, व े एक साल म_ Bया कर सकत े ह� उसका अSधक अनुमान 

लगात ेह� और वे दस साल म_ Bया कर सकत ेह� उसका कम। 

                                                                                               �बल गे�स                                                             

�बल गे§स क\ यह बात �यूचुअल फंड kवतरण �यापार के �लए भी तो सच है। 

हालाँXक आप एक साल म_ बहुत कुछ हा�सल नह2ं कर सकत ेह�, आप १० साल 

म_ एक देश या दु̂ नया को बदल सकत ेह�| धैयR रख_। gqयेक Zदन अनुशासन के 

साथ काम कर_ और आपको ५-१० साल म_ अ�तु पbरणाम �मल सकत ेह�| kपछले 

१० वष� म_, देश भर के सैकड़p IFAs का AUM सैकड़p करोड़p के उपर पहँुच गया 

है| कुछ ५०० करोड़ �पये पर पहँुच गये ह� और कुछ १००० करोड़ भी छू रहे ह�। 

आप अगले १० साल म_ कहाँ हो सकत ेहै  उसक\ कwपना कर_| 
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पहले कुछ वष� म_, कड़ी मेहनत के बावजूद छोटे पbरणाम �मलत ेह�| इसके बाद 

यह संkवयोिजत होना शुv होत ेह� और आप बहुत अ�छा पbरणाम देखना शुv 

कर द_गे। तो, ^नराश न हो और क_ t �बदं ुको न खोएँ| 

जब भी आपको आप कड़ी मेहनत से एक दशक म_ Bया हाँ�सल कर सकत ेह� 

उस पर संदेह हो,  Xफर �बल गे§स के उस उ�रण को पढ़ ल_| 

अपने KाहकL का अ�भवादन कर/  

अपने fाहकp के साथ मजबतू bरlता अSधकतम bरटनR अिजRत कराता है। जैसे 

आप नए fाहक बनाएँ और मौजूदा fाहकp क\ सेवा कर_, अपने fाहकp को 

ज
मZदन और शाद2 क\ वषRगांठ जैसे kवशेष अवसरp पर ध
यवाद देने क\ 

gणाल2 बना ल_| यह bरlत ेम_ सधुार लाता है और ^नजी संपकR   को बढ़ाता है। 

आप इन अवसरp पर उ
ह_ एक छोटा सा उपहार भेजने पर भी kवचार कर सकते 

ह�| यह Xकताब, �मठाई, केक या चॉकलेट हो सकता है। अगर आप ऐसा करत ेह�, 

तो सु^निlचत कर_ Xक आप भkव�य के वष� म_ भी इसे जार2 रख_गे| 

आप kवशेष अवसर जैसेXक २५वा ं ज
मZदन, ५०वा ं ज
मZदन, शाद2 क\ १०वी ं

सालSगरह आZद पर उ
ह_ kव�श�ट vप से ^न�मRत उपहार के साथ बधाई देकर 

एक कदम और आगे जा सकत ेहै| यह bरlत ेम_ जबरद"त मूwय जोड़ सकत ेह�। 

अंत म_, कारोबार अ�छे bरlत ेपर आधाbरत होत ेह�। 

Sयापार कF समीBा करने और योजना बनाने के �लए एक \दन कF छु�ी ल/ 

वतRमान क\ समीVा करना और भkव�य क\ योजना बनाना महqवपूणR है| �यापार 

क\ समीVा करने और भkव�य क\ योजना बनाने के �लए हर ^तमाह2 म_ एक 
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बार एक Zदन क\ छु¯ी ले ल_| ^न�न�ल]खत बातp पर ^नर2Vण / सु^नयोजन 

Xकया जा सकता ह�: - 

• �यापार क\ वतRमान ि"थ^त 

• SIP म_ kवकास 

• AUM म_ वkृ� 

• AUM का इिBवट2 / ऋण अनुपात 

• fाहक बैठकp म_ संगतता 

• नए fाहकp क\ सं}या  

• gा�त संदभR 

• कमीशन और �यय 

• अगल2 ^तमाह2 / वषR के �लए �यापार लyय 

• अगले कुछ मह2नp के �लए उन मह2नp का लyय 

आँकड़ े को लyय के vप म_ देख_। कमी का पता लगाएँ, यZद कोई हो, तो 

सधुाराqमक कदम उठाएँ| अपने �यापार को ^नयंaण म_ रख_| 

अनुपालन और द*तावेज़ रखना 

आगे चलकर, ^नयम स}त हो जाएँगे| �यापार सह2 तर2के से कर_| ^नयमp और 

kव^नयमp का पालन कर_। 



“�यूचअूल फंड है
डबुक फॉर IFAs” 

110 

 

fाहक स�पकR  के समुSचत bरकॉडR रख_ ताXक भkव�य क\ तार2ख म_ कोई kववाद 

न हो| इसके �लए, आप एक मीZटगं शीट म_ सभी चचाR दजR कर सकत ेह� और 

उसे gqयेक fाहक क\ kव�श�ट फ़ाइल म_ रख ल_|  fाहक क\ सब बातचीत को 

नpध कर_। िजतना अSधक bरकॉडR आप बनाए रख_, उतना बेहतर होगा| 

*वयं का भ$व@य 

आप fाहकp को ^नवेश के माsयम से उनके भkव�य क\ योजना म_ मदद करत े

ह�, तो आपको अपने "वयं के �लए भी ऐसा ह2 करना चाZहए। हर साल अपनी 

आय का एक Zह"सा बचाना चाZहए और भkव�य के �लए ^नवेश Xकया जाना 

चाZहए| 

याद रख_, �यापार हमेशा एक समान  नह2ं रहता है,  आगे चलकर, उतार चढ़ाव 

आएँगे| जब अ�छा जा रहा है, तब आपको बचत करनी चाZहए ताXक जब �यापार 

म_ अkgय पbरि"थ^त आए, आप अतीत म_ क\ गई बचत के साथ Zटक सक_ | बुरे 

समय म_ �ढ़ ^नlचय टूट न जाए। कई IFAs खराब दौर म_ बच नह2ं पात े BयpXक 

हर �यवसाय म_ आनेवाले खराब समय के �लए उ
हpने ¤यादा बचत नह2ं क\| हो 

सकता है आपको अपनी बचत म_ से पैसे उठाने क\ ज़vरत न पड़ ेलेXकन यह 

आपको एक बुरे दौर से गुजरने के �लए नै^तक समथRन देगा| 

इि_वट3 �ल_ंड से$वगं *कFम (ELSS) 

ये �यूचुअल फंड कंप^नयp �वारा पेश क\ हुई योजनाएँ ह� जो  Sec  ८० C का कर 

लाभ पेश करत ेह�| वे ३ साल के �लए बंधे होत ेह�|  कर लाभ के अलावा, अतीत म_ 

इन योजनाओं ने उqकृ�ट gदशRन Xकया है। 
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कुछ ELSS योजनाओ ंका वा*त$वक )दश5न 

 

Scheme 
Name 

Launch 
date 

Return as on 30th Nov-2014 

( Annualized  Return) 

    
1 Years 2 Years 3 Years 

Since  

Inception 

            

Scheme A 1993 60.91% -1.59% 17.99% 17.39% 

            

Scheme B 1996 47.26% 1.77% 11.82% 22.22% 

            

Scheme C 1996 70.26% 26.56% 21.08% 27.77% 

            

Scheme D 1999 67.65% 1.18% 15.98% 23.70% 

            

Scheme E 1999 50.80% -5.10% 18.00% 18.80% 

            

Scheme F 2001 61.80% 26.65% 22.22% 25.50% 

            

Scheme G 2005 104.19% -11.19% 20.23% 17.34% 

            

* पूवाRfह को दरू करन ेके कोई योजना का नाम नह2ं Zदया गया| 

ELSS अ�छ� योजनाएँ ह� जो AUM के ^नमाRण म_ भी मदद कर सकती ह�| इ
हे 

�सफR  कर लाभ क\ बात पर नह2 ंबेचा जाता, उनके gदशRन क\ यो~यता के आधार पर 

उ
ह_ एक "ट�डअलोन इिBवट2 फंड के vप म_ भी बेचा जा सकता है| इनम_ से 

¤यादातर फंhस डाइव�सRफाइड और / या �मड कैप होत ेह�| 

संयोजन करने कF शि_त 

Bया आपको पता है Xक २५ वषR क\ अवSध म_ bरटनR के अलग दर पर आप 

Xकतना अ^तbरBत जमा कर सकत ेहै? ^न�न�ल]खत चाटR देख_। 
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Investment 

Amt 
Year 

Rate of 

return 

Maturity 

after 25 

years 

10000 25 8% ₹ 68,485 

10000 25 12% ₹ 170,001 

10000 25 16% ₹ 408,742 

10000 25 20% ₹ 953,962 

  

२५ वषR क\ अवSध म_, १६% का bरटनR आपको 8% के bरटनR क\ तुलना म_ लगभग 

६ गनुा अSधक दे सकता है| तो यह लंबी अवSध म_ अ^तbरBत bरटनR क\ शिBत 

है। 

बीएसई स/से_स gरटन5 

१९७९ म_ बीएसई इिBवट2 इंडेBस म_ १लाख � का ^नवेश Xकया। 

बाजार ने ८० के मsय दशक म_ महान मंद2 देखी 

बाजार ने १९९२ म_ पहल2 बड़ी तजेी देखी 

१९९६ म_ बाजार म_ Xफर से Sगरावट दजR क\ गई 

बाजार ने १९९९-२००० म_ दसूर2 तजेी देखी 

अगले वषR २००१-२००२ म_ बाजार Sगरता है 

२००७ म_ बाजार Xफर से एक बड़ी तज़ेी देखता है 

२००८ म_ बाजार म_ Xफर Sगरता है 
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२०१४ म_ बाजार Xफर से तज़े हुए । 

१९७९ म_ Xकया गया १ लाख �पए के ^नवेश  का मूwय २.८० करोड़ � है।  

 

स/से_स के रॉ�लगं gरटन5 

बंबई "टॉक एBसच_ज का इंडेBस १९७९ म_ शुv हुआ|  ^न�न�ल]खत चाटR  रो�लगं 

के आधार पर सकाराqमक और नकाराqमक पbरणामp के बारे म_ जानकार2 देता 

है| 
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Summary of Observations 

  Returns (%) 

Date Sensex 1 Year 3 Years 5 Years 7 Years 10 Years 12 Years 15 Years 

03-Apr-79 124               

03-Apr-80 129 3.92             

03-Apr-81 173 34.47             

01-Apr-82 221 27.34 21.18           

02-Apr-83 213 -3.76 18.12           

03-Apr-84 247 16.06 12.46 14.73         

02-Apr-85 353 43.05 16.91 22.3         

03-Apr-86 582 64.91 39.9 27.4 24.7       

03-Apr-87 524 -9.92 28.56 18.87 22.18       

30-Mar-88 398 -24.03 4.11 13.38 12.61       

03-Apr-89 724 81.71 7.53 24.01 18.48 19.28     

02-Apr-90 783 8.16 14.3 17.27 20.47 19.76     

03-Apr-91 1203 53.63 44.54 15.62 25.39 21.37 20.83   

03-Apr-92 4238 252.34 80.24 51.88 42.63 34.37 33.78   

02-Apr-93 2311 -45.46 43.45 42.14 21.77 26.95 24.08   

31-Mar-94 3779 63.49 46.46 39.17 32.6 31.37 26.7 25.57 

03-Apr-95 3317 -12.23 -7.85 33.47 35.36 25.11 25.73 24.17 

03-Apr-96 3418 3.04 13.92 23.23 24.82 19.36 24.49 21.98 

03-Apr-97 3558 4.1 -1.99 -3.44 24.14 21.1 21.23 20.35 

03-Apr-98 4072 14.46 7.08 11.99 19.03 26.17 17.6 21.75 

01-Apr-99 3686 -9.47 2.55 -0.5 -1.97 17.68 17.65 19.75 

03-Apr-00 5053 37.07 12.41 8.79 11.82 20.5 23.58 19.41 

03-Apr-01 3605 -28.66 -3.98 1.07 -0.67 11.6 14.32 12.92 

03-Apr-02 3463 -3.94 -2.06 -0.54 0.62 -2.00 13.19 13.41 

03-Apr-03 3151 -9 -14.56 -5 -1.15 3.15 8.36 14.78 

02-Apr-04 5788 83.68 17.1 9.44 7.2 4.36 2.63 14.87 

01-Apr-05 6605 14.11 24.02 5.5 7.15 7.13 9.14 15.28 

03-Apr-06 11564 75.08 54.25 26.25 17.74 12.96 9.77 16.29 

03-Apr-07 12625 9.17 29.69 29.52 13.98 13.5 11.78 7.55 

03-Apr-08 15833 25.41 33.83 38.11 23.54 14.54 13.63 13.69 

02-Apr-09 10349 -34.64 -3.63 12.32 16.93 10.87 9.31 6.95 

01-Apr-10 17693 70.96 11.91 21.78 27.95 13.35 13.02 11.81 

01-Apr-11 19420 9.77 7.05 10.92 18.88 18.34 14.85 12.28 
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03-Apr-12 17597 -9.39 19.36 6.87 15.03 17.65 10.96 11.25 

03-Apr-13 18802 6.84 2.05 3.5 7.19 19.56 14.76 10.74 

03-Apr-14 22509 19.72 5.04 16.81 8.61 14.55 16.88 12.82 

Yearly Rolling 

Returns   35 33 31 29 26 24 21 

Negative 

Returns   11 6 4 3 1 0 0 

 

 

 

 

 

 

 

Summary since 03 Apr 1979 

  
1 Year 3 Years 5 Years 7 Years 10 Years 12 Years 15 Years 

No.of Observations 35 33 31 29 26 24 21 

Negative Return 

Observations 11 6 4 3 1 0 0 

Loss Probability (%) 31 18 13 10 4 NIL NIL 

Median Return (%) 10 14 16 18 18 15 15 

Average Return (%) 24 18 17 17 17 17 16 

Max Return (%) 252 80 52 43 34 34 26 

Minimum Return (%) -45 -15 -5 -2 -2 3 7 

Standard Deviation (%) 52 20 14 11 8 7 5 

 

यह चाटR ये संकेत देता है Xक िजतना लंबा होिwडगं पीbरयड हो, सकाराqमक 

bरटनR क\ संभावना उतनी ह2 अSधक है| 
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साख दर 

bेuडट रे\टगं फॉर Oफ_*ड इनकम से_यgुरट3स 

 

AAA 

(Highest Safety) 

Instruments with this rating are considered to have the 

highest degree of safety regarding timely servicing of 

financial obligations. Such instruments carry lowest 

credit risk. 

AA 

(High Safety) 

Instruments with this rating are considered to have high 

degree of safety regarding timely servicing of financial 

obligations. Such instruments carry very low credit risk. 

A 

(Adequate 

Safety) 

Instruments with this rating are considered to have 

adequate degree of safety regarding timely servicing of 

financial obligations. Such instruments carry low credit 

risk. 

BBB 

(Moderate 

Safety) 

Instruments with this rating are considered to have 

moderate degree of safety regarding timely servicing of 

financial obligations. Such instruments carry moderate 

credit risk. 

BB 

(Moderate Risk) 

Instruments with this rating are considered to have 

moderate risk of default regarding timely servicing of 

financial obligations. 

B 

(High Risk) 

Instruments with this rating are considered to have high 

risk of default regarding timely servicing of financial 

obligations. 

C 

(Very High Risk) 

Instruments with this rating are considered to have very 

high risk of default regarding timely servicing of financial 

obligations. 

D 

Default 

Instruments with this rating are in default or are 

expected to be in default soon. 
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१८. अगले ५ साल के �लए आपके लTय का पoक 

लyय पaक बनाना एक अ�छा kवचार है और ^नय�मत vप से अपने gदशRन पर 

नजर रखना भी| लyय के �बना क\ गई �ब�\ हवा म_ शूZटगं क\ तरह है। 

 

Goal Sheet for IFAs                                                                                                

(Fill your targets here) 

Particulars   Year 1 Year 2 Year 3 Year 4 Year 5 

Mutual Fund AUM  
Target           

Actual           

SIP Book  (No.) 
Target           

Actual           

SIP Book (Amt.) 
Target           

Actual           

No. of total clients 
Target           

Actual           

No. of active 

clients  

Target           

Actual           
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अपने Sयापार का पता लगाना  

आपको समय-समय पर अपने gदशRन पर नज़र रखनी चाZहए। ^न�न�ल]खत 

>ैकर आपक\ मदद कर सकत ेह�| 

 

Mutual Fund AUM Tracker 

       Year 1 Year 2 Year 3 Year 4 Year 5 

30th June           

      30th Sep           

      31st Dec           

      31st March           

 

 

 

 

     No. of Running SIP Tracker 

        Year 1 Year 2 Year 3 Year 4 Year 5 

30th June           

      30th Sep           

      31st Dec           

      31st March           
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Monthly SIP Sold Tracker 

      Date Year 1 Year 2 Year 3 Year 4 Year 5 

April           

      May           

      June           

      July           

      Aug           

      Sep           

      Oct           

      Nov           

      Dec           

      Jan           

      Feb           

      Mar           
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New Clients Made Tracker 

      
Date Year 1 Year 2 

Year 
3 Year 4 Year 5 

April           

      May           

      June           

      July           

      Aug           

      Sep           

      Oct           

      Nov           

      Dec           

      Jan           

      Feb           

      Mar           
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१९. बारंबार पछेू जाने वाले सवाल 

चँूOक ?नवेशक �युचुअल फंड योजनाओं म/ सीधे ?नवेश कर सकत ेहc और यह 

कम  क़Fमत का होता हc, मझुे यह  डर है Oक मेरे Kाहक सीधे जा सकत ेहc| मc 

प_का नह3ं हँू Oक मझु ेअपने �यूचुअल फंड कारोबार को बढ़ाने का जोtखम लेना 

चा\हए या नह3ं| 

बड़ी त"वीर को देख_| कुछ fाहक gqयV जा सकत ेह�, लेXकन अSधकतर नह2ं 

जाएँगे| हर �यवसाय क\ अपनी एक चुनौती होती है। बावजूद 'gqयV' के, देश म_ 

हजारp IFAs अ�छा कर रहे ह� और उनके AUM बढ़ रह_ ह�। डर को दरू रख_| 

इसके अलावा, 'gqयV' का ख़तरा कॉरपोरेट और सं"थानp म_ अSधक है। छोटे 

और मsयम fाहक कम से कम gभाkवत होत ेहै। 

मc ३ मह3ने से �यूचुअल फंड बेच रहा हँू| मcने ३० SIP और २५ लाख के 

एकबारगी ?नवेश बेच ेहc। हालाँOक, मc मेरे बcक म/ जमा हो रहे कमीशन के साथ 

खुश नह3ं हँू। मझु ेजार3 रखना चा\हए या छोड़ देना चा\हए? 

Xकसी भी �यवसाय को बढ़ने म_ समय लगता है। आप सह2 रा"त ेपर है| लघु 

अवSध के कमीशन को मत देख_| लंबी अवSध के बारे म_ सोच_| यह SIP समय 

के साथ संयोिजत होत ेजाएँगे और आप बड़ ेAUM का ^नमाRण कर सकत ेह�| 

आप का कमीशन और 'SIP एक जीतने क\ रणनी^त है' | १० साल म_  ५,०००/ 

क\ SIP म_ ३५,०००/- कमीशन  अिजRत करने क\ Vमता है। 

मेरे gरलेशन�शप मैनेजरने मुझ ेबताया था Oक जब मc SIP का  सौदा कPँगा 

तब १% अYKम और १% 2ेल �मल जाएगा| मcने यह गणना कF, ३,०००/- कF 

SIP बेचने पर मझु ेअYKम के Pप म/ �सफ5  ३०/- �मल/गे| _या यह  योwय है? 
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पहले मह2ने या केवल gथम वषR को न देख_। SIP द2घRका�लक  पbरसंपिqत  का 

^नमाRण करता है और लंबी अवSध म_ आपको कमीशन कमाकर देता है। एक बार 

SIP बेचने के बाद, आपको अगले कुछ वष� के �लए कुछ ¤यादा करने क\ 

जvरत नह2ं है और आपका AUM बढ़ता रहता है। लंबी अवSध के बारे म_ सोच_| 

SIP बहुत शिBतशाल2 है। एक बार आप २००-३०० SIP और / या ५-१० लाख 

क\ SIP पु"तक तक पहँुच जाएँ उसके बाद, आपको SIP क\ शिBत का एहसास 

होगा। 

�यूचुअल फंड म/ एक नए Kाहक कF KYC करने म/ बहुत )यास लगता है। 

चँूOक मझु ेइसम/ बहुत समय खच5 करना पड़ता है, यह मेर3 �बbF को )भा$वत 

करता है। 

gqयेक खात े के �लए KYC �सकR  एक बार क\ ग^तkवSध है। यह gयास के 

लायक है। 

मेरे संभा$वत KाहकL म/ से एक मझु े�यूचुअल फं�स म/ �मल रहे कमीशन पर 

छूट के �लए पछू रहा है| वह २५ लाख ?नवेश करने का वादा कर रहा है| _या 

मझु ेयह करना चा\हए? 

ऐसा कभी न कर_| इस तरह के fाहक आपको कभी भी स�मान नह2ं द_गे| वे 

हमेशा आपक\ आय के बारे म_ आपको संदेह क\ नजर से देखत ेरह_गे| ईमानदार2, 

गुणवqता, kवlवास और लंबी अवSध के आधार पर अपने �यापार बनाएँ। 

$पछले ह�त े मेरे KाहकL म/ से एक ने अपनी बे\टयL कF �शBा पgरयोजना के 

�लए गणना करने के �लए मझुसे पछूा। मझु ेपता नह3ं है Oक यह कैसे करना है| 

मc _या कPँ? 
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यह एक ^नरंतर gX�या होगी। जैसे-जैसे आप आगे बढ़त ेजाएँगे, ¤यादा fाहक 

अपने लyय को gा�त करने के �लए आप से उ
ह_ अंक और गणना म_ मदद 

करने के �लए पूछ_ गे| आपको ^न�न�ल]खत कायR करना चाZहए: - 

पहला कदम -  इस fाहक के �लए, अपने bरलेशन�शप मैनेजर से मदद ल_| 

दसूरा कदम - यह कैसे करना है वह सीख_। आप एB"सेल या kवqतीय 

कैलकुलेटर म_ यह कर सकत ेह� | 

पता करे कैसे आप एBसेल और / या kवqतीय कैलकुलेटर सीख सकत ेह� | अगर 

जvरत हो तो kवशेष{p क\ सेवा ल_। यह आज नह2ं तो बाद म_ आपके �लए 

बहुत जvर2 हो जाएगा। अगर आप लंबे समय क\ गणना कैसे क\ जाएँ यह 

जान लेत ेहै तो आपक\ �ब�\ बढ़ेगी। 

मcने हाल ह3 म/ मेरा  सांके?तक ARN अंक �लया है। �यूचुअल फंड के एक 

रा@23य $वतरक ने उनके �लए काम करने के �लए मझुसे संपक5  Oकया है। मc 

_या कPँ? 

आप "वयं काम कर सकत े ह� या तो एक सब-�ोकर के vप म_ एक रा�>2य 

kवतरक के साथ जड़ु सकत ेह� | gqयV व एक रा�>2य kवतरक के माsयम से 

काम करने के लाभ और Sचतंा Sचतंा ^न�न�ल]खत ह�|  

लाभ 

• आपको पहले Zदन से सॉ<टवेयर और बैकएंड समथRन �मलता है। 

• आपको इस �यापार को gभावी ढंग से करने के �लए मागRदशRन �मलता है। 
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• चँूXक आपके अSधकांश बैकएंड का sयान रखा जाता है, आप fाहकp पर 

अSधक sयान क_ Ztत कर सकत ेह�| 

Yचतंाएँ 

• आपको रा�>2य kवतरक कोड म_ काम करना है। कई IFAs ^नजी ��cडगं पसंद 

करत ेह�। 

• हो सकता है आपको कमीशन दरp पर एक छोटा सा समझौता करना पड़|े 

लेXकन आपको सहायता भी �मलती है। BयpXक उनका कद बड़ा ह�, कुछ रा�>2य 

kवतरक आपको और भी अSधक भगुतान दे सकत ेह�| 

मेरे कुछ NRI Kाहक हc और कुछ Kाहक अलग-अलग शहरL म/ रहत ेहc। मझु े

उनकF सेवा करना मिु6कल लग रहा है। _या कोई और रा*ता है? 

हाँ। आप कुछ ऑनलाइन �लेटफामR का gयोग कर सकत े है। वे ऑनलाइन 

माsयम से लेनदेन क\ ^नबाRध पेशकश करत ेह� और आप कमीशन पाना जार2 

रख सकत े है। दु̂ नया म_ कह2ं भी अपने fाहकp को Bयp खोना? आप अपने 

ARN पर "थानीय fाहकp और ऑनलाइन मंच पर एक सब-�ोकर के vप म_ 

अपना काम जार2 रख सकत े है| आपके bरलेशन�शप मनेैजर उनको आपका 

उwलेख कर सकत ेहै| 

मc इस उ�योग म/ नया हँू| परूा जीवन मcने uडपॉिजट, बांड, डाकघर योजनाओं 

और जीवन बीमा बेचा। मेरे Kाहक पूंजी बाजार से डरत ेहc और उ
ह/ SIP और 

इि_वट3 फंड बेचना मझु ेमिु6कल लग रहा है। 

यह करने के �लए दो कदम उठाएँ| 
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१. आप खुद पूंजी बाजार के बारे म_ आlव"त नह2ं है - यह बेचना आपके �लए 

मुिlकल हो जाएगा। अपने fाहकp को Xकसी भी उqपाद को बेचने से पहले 

आपको खुद उसम_ �ढ़ kवlवास होना चाZहए। इस के �लए, आपको सीखने और 

इसम_ शा�मल योजनाओ,ं कायR-संपादन, और जो]खम के बारे म_ अSधक जानकार2 

gा�त करने म_ समय �बताना चाZहए। 

२. आप "वयं पूंजी बाजार के बारे म_ आlव"त ह� - इसम_ समय लग सकता है, 

लेXकन अंत म_ अपने fाहकp को समझाने म_ आप सVम हो जाएँगे| हार न 

मान_| को�शश करना और उ
ह_ �मलना जार2 रख_| 

इसके अलावा, कुछ fाहकp को कभी भी इिBवट2 योजनाओं के साथ सहज 

महसूस नह2ं होगा। उ
ह_ डटे फंड बेच_। 

चँूOक �यूचुअल फं�स म/ Kाहक अपनी मज़� से अपने ?नवशे को छुड़ा सकत ेहc, 

मेरा AUM कैसे बढ़ेगा। 

कभी भी न भूल_ Xक कोई भी समय पर तरलता क\ सुkवधा ह2 और अSधक 

बेचने म_ मदद करती है| कुछ साल बाद, जैसे fाहक को  सुkवधा महसूस होती 

है, वे और अSधक अनुशा�सत हो जात ेह� और अपने ^नवेश के साथ Sचपके रहत े

ह�। दरअसल, एक बार बचत क\ रा�श वापस आ जाने पर �यूचुअल फंड क\ 

आसान तरलता �यादातर ^नवेशकp को वापस आने के �लए राज़ी करती है| 

fाहकp को आज़ाद2 इस �यवसाय के kवकास का आधार है। समय के साथ, आप 

देख_गे Xक पैसे छुड़ा लेनेवाले लोगp क\ तुलना म_  जो ^नवेश जार2 रखत ेह� ऐसे 

अSधक fाहक अSधक Zदख_गे| 



“�यूचअूल फंड है
डबुक फॉर IFAs” 

126 

 

2ेल कमीशन को बहुत [यान \दया जाता है। अगर 2ेल कमीशन दरू हो जाए तो 

_या होगा? 

आपको हो सके, ऐसे भय का कोई अंत नह2ं है। उनम_ से कुछ होगा भी| लेXकन 

यह काम नह2ं करने का बहाना नह2ं है। जहाँ तक >ेल का संबंध है, यह दु̂ नया 

भर के अSधकांश देशp म_ इस कारोबार का आधार और kवशषेताओ ंम_ से एक है। 

एक अ
य कारण ^नवेशकp के �लए 'gqयV' kवकwप है। चँूXक ^नवेशक अब 

'gqयV' और 'kवतरक' के बीच चयन कर सकत ेह�, मुझ ेऐसा कोई कारण नह2ं 

�मल रहा है Xक >ेल चला जाएगा| हमेशा गारंट2 के �लए मत देख_ । उससे परे 

देख_ । 

मेरे Kाहक gरटन5 म/ गारंट3 कF आशा रखत ेहc| �युचुअल फंड गारंट3ड gरटन5 कF 

पेशकश नह3ं करत ेहै।  मc इस Yचतंा को कैसे दरू कर सकता हँू? 

यह शु�आत म_ वा"तव म_ Sचतंा का kवषय हो सकता है। हालांXक, सभी उqपाद 

अलग ह�। �युचुअल फंड तरलता म_ सबसे उ�च ह�, बेहतर कर �यवहार पेश 

करत ेह� और उनका एक उqकृ�ट gदशRन का >ैक bरकॉडR है - इिBवट2 और डटे 

योजना, दोनp म_| अSध^नयम क\ वजह से, वे Xकसी भी गारंट2 क\ पेशकश नह2ं 

कर सकत ेह�। आपको इस बात को समझने के �लए गहराई तक जाना पड़गेा| 

�युचुअल फंड योजनाओं (जैसा भी मामला हो, डटे या इिBवट2) के g^तभू^तयp 

म_ ^नवेशकp का पूरा पैसा ^नवेश और पूरा bरटनR, gबंधन शुwक चाजR करने के 

बाद, वापस ^नवेशकp के �लए पाbरत होता है| इिBवट2 म_ वैसे भी कोई गारंट2 

नह2ं द2 जा सकती| डटे म_, ^नवेशकp को Xकसी भी gकार क\ गारंट2 नह2ं �मलती 

है लेXकन उनके ¤यादातर पैसे ऐसे उपकरणp म_ ^नवेश Xकए जात ेह� जो गारंट2ड 

bरटनR पेश करता है| आ]खरकार, शुwक लेने के बाद, bरटनR ^नवेशक को वापस 
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कर Zदया जाता है। आप इस बात को समझ ल_, तो Xफर आप fाहक को 

समझाने म_ सVम हो जाएँगे| 

मेरे Kाहक खुदरा हc। _या मc �यूचुअल फंड $वतरण कारोबार म/ $वक�सत हो 

सकता हँू? 

बेशक। खुदरा kवशाल Vमता gदान करता है। अगर आपके पास १५०-२०० खुदरा 

fाहक है, तो आप इस �यवसाय म_ अ�छा कर सकत ेह�। SIP पर sयान द_। 

आप SIP बेचकर एक बड़ े AUM और जwद2 ह2 बहुत अ�छे कमीशन का 

^नमाRण कर सकत ेह�। यहां तक Xक हर साल २-३ करोड़ �पए क\ शु� �ब�\ 

करके, आप अ�छा AUM और जwद2 अ�छे कमीशन का ^नमाRण कर सकत ेह�। 

 

 

 

 

 

 

 

 



“�यूचअूल फंड है
डबुक फॉर IFAs” 

128 

 

२०. सफल IFAs से �ान के कुछ श�द 

kपछले एक दो दशक म_, हजारp IFAs ने �यूचुअल फंड कारोबार म_ बड़ा नाम 

बना �लया है। �सफ़R  मुंबई और Zदwल2 जैसे बड़ ेशहरp के ह2 नह2ं, बिwक छोटे 

शहर जैसेXक बेलगाम,  धनबाद, गोवा आZद शहरp के IFAs ने भी अ�छा 

gदशRन Xकया है। 

अपनी याaा के दौरान उ
ह_ बहुत उतार- चढ़ाव �मले| वे मजबूत, gqया"थी और 

क_ Ztत sयान के बने रहे | 

इस �यवसाय म_ िज
हpने बड़ा नाम बनाया है ऐसे कुछ IFAs पर  नीच ेएक 

संUV�त वतृा
त Zदया गया है| आपके kवकास के �लए उ
हpने अपने {ान के 

कुछ श|द भी आपके साथ बाटेँ ह�| 
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Ashish Chadha 

City Delhi 

MF Aum as on 31st Jan'15 Over a few hundred crores 

About  Retired from army as a major, Ashish started selling mutual 

funds from 1995. Today he is one of the most successful IFAs 

in the country. He has been named as IFA of the year India 

winner twice by Wealth forum annual awards and stood 

runner up once. He is also a Life Member of the Million Dollar 

Round Table USA, with 7 Top of the Table qualifications. He 

has travelled 25% of the globe. He is a National Defence 

Academy  blue in riding, polo and academy team in squash, 

avid golfer & swimmer. 

Client profile                     Primarily Retail, Some HNI's and a few corporates. 

Selling Mutual Funds since 20 years 

No. of Clients Over 1,000 families 

No. of SIP's running Over 1,000 

Ashish's advice to new IFAs 

1 Truth is the eternal wealth. 

2 Sell what you would buy. 

3 Build a prospect funnel. 
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Prabhakar & Anita Datta 

City Belgaum  

MF Aum as on 31st Jan'15 73 Crore 

About  A husband and wife team, Datta's boast of a strong AUM of over 70 

crores from a small city of Belgaum. Both of them were doing job for 

14 years. Their life took a turning point in year 2003-04 when they 

took mutual fund agency. SIPs have been their core strength and a 

major portion of AUM is built through it. They mostly have retail 

clients and a few HNI's. 

Client profile                     Retail & HNI 

Selling Mutual Funds since 11 Years 

No. of Clients More than 1,000 

No. of SIP's running More than 2,000 

Datta's advice to new  IFAs 

1 Have faith in mutual fund industry. 

2 You are the wealth creator for your investor. Be sincere. 

3 Believe in yourself. 
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Hari Ghanashyam Kamat 

City Panaji, Goa 

MF Aum as on 31st Jan'15 405 Crores 

About  Coming from a modest background, Mr. Kamat started his full time 

professional career in financial services in year 1982. His passion and 

dedication paid off and today he is among the top mutual fund distributor in 

the whole country. He also services more than 4000 PPF accounts along with 

substantial collection for other small saving schemes. He is the Chairman's 

Club member in LIC since 19 years. He has been awarded several awards for 

his performance including CNBC TV 18 award in 2012 for Best performing 

IFA (Up country west ). 

Client profile                     HNI & More in Retail 

Selling Mutual Funds since From  1983 (UTI) 

No. of Clients 3600 Families 

No. of SIP's running 2700 

Kamat's advice to new IFAs 

1 Be a long-term and life Long financial advisor to your client and  future generation. 

Expansion and retention of clients should be the top most priority. 

2 Educate your clients and involve them in decision making. Speak the language that 

matches with their wave length. 

3 Don't restrict yourself in equity or balanced funds. Work for accumulating and acquiring 

substantial AUM across all schemes. 
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Ashish Modani 

City Jaipur 

MF Aum as on 31st Jan'15 285 Crores 

About  Backed with professional certification of CA & CFP, Ashish started 

selling mutual funds from 2004. Today his company is a leading 

financial advisory firm based out in Jaipur. "Advice what’s Right" has 

been the philosophy that has driven him and his organization since 

inception which has helped to develop unique trust amongst the 

clients.  A self-starter and a dynamic leader,he has been felicitated 

as the Best Financial Advisor(North India – Tier 2 cities) by CNBC TV 

18 for F.Y. 2013-14 and by Wealth Forum F.Y. 2010-11. 

Client profile                     Retail 

Selling Mutual Funds since 11 Years 

No. of Clients 4500 

No. of SIP's running 5300 

Ashish's advice to new IFAs 

1 Be an advisor, not a transaction enabler. Be in the business of trust. 

2 The moment you start managing your client's money as your own money, 

that is when both he and you would start making money. 

3 Conviction is important - if you are convinced, your clients will be convinced. 

Don’t just say long term, believe in long term. 
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Shaibal Kumar Bhaduri 

City Dhanbad 

MF Aum as on 31st Jan'15 65 Crore 

About  Shaibal, along with his partners,  started distributing financial products in 

late 1990's in Dhanbad (Jharkhand). Initially, it was very challenging to sell 

mutual funds to the investor community of Dhanbad as they were very 

conservative and FD/insurance driven but he knew that the future was 

mutual funds. So he and his team worked hard to educate clients about 

mutual funds. Over the years his company has become a leading distributor 

of mutual funds in eastern India. Shaibal is an example of sheer hard work, 

dedication and faith in the mutual fund business. 

Client profile                     Retail 

Selling Mutual Funds since 18 Years 

No. of Clients 3500 + 

No. of SIP's running 1269 

Shaibal's advice to new IFAs 

1 Invest in your business. It will multiply your income. Invest in Knowledge, it will 

give you control on business. 

2 Follow the trend and leaders of the market but create your own style. This is 

because you are the best judge of your strength and weakness. 

3 Create a space where your client will find the quality of service and advise like 

National Distributor with personalised touch in addition which they may not find 

with the big players 
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२१. म�ुय काय5वाह3 करने योwय मiेु 

• एक स�ताह म_ १० fाहकp से �मल_  

• स�ताह के १० घंटे सीखने और {ान के �लए रख_ 

• बु^नयाद2 ढाँचा बनाएँ और कमRचार2 क\ सेवा ल_ 

• बहुत सारे SIP बेच_ 

• सभी उqपाद बेच_| �यूचुअल फंhस पर �यादा sयान द_। 

• अगले ५ साल के �लए एक लyय पaक बनाएँ और अपने gदशRन पर नज़र 

रख_ 

• >ेल पर sयान द_। 
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��जेश के बारे म/ 

��जेश 'डाल�मयाँ एडवाइजर2 सkवRसेज gाइवेट �ल�मटेड' के सं"थापक ह� जोXक 

भारत म_ �यूचुअल फंड के gमुख kवतरकp म_ से एक है।  

भारत म_ ��जेश के पास �यूचुअल फंड kवतरण के कारोबार म_ जबरद"त 

अंत�Rि�ट है। ऐसा एक IFA के vप म_ उनके अपने अनुभवp तथा १०० से भी 

अSधक "थानp म_ उनके �वारा Xकए गये ३०० से अSधक कायR�मp के दौरान देश 

भर म_ हजारp IFAs के साथ जड़ुने क\ वजह से माना जाता है। एक 

CERTIFIED FINANCIAL PLANNERCM, LUTCF और  LMF, ��जेश ने 

इस से पहले ^नवेश, �यापार gथाओं और �यिBतगत kवकास पर ६ Xकताब_ 

�लखी ह� िज
हpने उ
ह_ ७५,००० से भी अSधक पाठकp तक पहँुचाया है|  

�यूचुअल फंhस पर उनक\ Xकताब - 'A case for mutual fund selling' देश 

भर म_ १५,००० से भी अSधक IFAs तक पहँुच गई है। उनके kवचार और लेख 

^नय�मत vप से कई gमुख प�aकाओं और वेबसाइटp �वारा gका�शत Xकये जात_ 

ह�। 

��जेश '��जेश डाल�मयाँ ल2डर�शप कंपनी' के सं"थापक भी ह� । जीवन, नेतqृव 

और �यिBतगत kवकास के Vेa म_ एक gेरक और gेरणादायक वBता के vप म_, 

��जेश ने अपने अनु�शVण, कायRशालाओं व नी^त सूचक भाषणp के माsयम से 

कई लोगp क\ िजंदगी बदल द2 है| अब तक, ३०,००० से भी अSधक g^तयोगी 

उनक\ शिBतशाल2  कायRशालाओं व से�मनारp से लाभाि
वत हुए ह�| 

��जेश रा�>2य संघ 'Foundation of Independent Financial Advisors 

(FIFA' के सं"थापक सद"य और ^नदेशक भी है| वे नोपानी इि
"ट§यूट ऑफ 
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gोफेशनल "टडीज क\ ऐकड�ेमक सलाहकार स�म^त के सद"य के vप म_ भी 

कायR करत ेह� | 

सीखने और �यिBतqव kवकास के �लए, Round Table India, एक सामािजक 

संगठन जो सामुदा^यक सेवा पbरयोजना  '�शVा के माsयम से "वतंaता' म_ 

शा�मल है उसके रा�>2य संयोजक के vप म_ उ
हpने कायR Xकया है| वे वषR 

२०१२-१३ म_ Round Table India के अsयाय # ३४ म_ अsयV भी थे| 

��जेश को पढ़ने, �लखने, तैराक\ और संगीत सनुने का शौक है। टे^नस और 

X�केट उनके पसंद2दा खेल ह�। 

 

 




